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产品名称 共享陪护床招商加盟模式及优势分析
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产品详情

随着人口老龄化，许多医院存在着住院病人家属陪护休息难的问题，医院床位紧张，陪护规范管理难的
问题也日益突出。智能共享陪护床的出现，致力于解决陪护问题，尤其在妇产，儿科，骨科，外科等科
室陪护问题的重要性日趋明显。

智能陪护床采用共享经济新模式赋能医疗，将医院形象统一化，免费为医院铺设，用户扫码随取随用。
让陪护人员利用碎片化时间安心休息。陪护床收起时又不占用医院公共区域，方便，快捷，高效，符合
未来趋势发展。

生病住院无疑令人心情难受，尤其重病患者更需家属日夜陪护，经历高强度的疲劳，夜间休息的优质环
境必不可少。共享陪护床优化医院陪护环境，付费后设备自动打开躺卧舒适，让留陪家属安心休息的同
时，缓解床位紧张问题。那么质量好、服务好的共享陪护床凭借哪些优势广受青睐呢?

一、营造舒适感

共享陪护床哪家工艺好是受众密切关注的，负责的厂家在制造抽拉床铺时顺畅自如，更在床头柜上方设
计出收纳式托盘，增加放置容纳物品的空间。陪护床上部更配备有枕头，给予陪护者深度安心睡眠，侧
边悬挂支架等部件拓宽有限空间，抗敲打和老化能力强大。

二、优化病区环境

共享陪护床哪里有质量好逐渐成为热搜，优质产品契合医院主打颜色给予产品个性化色彩，院区环境更
加整洁有序，确保过道通畅无杂物堆放。共享陪护床感应开锁能力强大，应急开锁过程迅速便捷，宽敞
有序的病区环境令人心情愉悦。

三、价格标准实惠



共享陪护床打通医护与病患壁垒，用户开启使用后医院便可通过软件后台了解陪护情况，陪护费收取状
态一目了然。优质简便的应用体验让受众钟情于选择它，人们无需付出高昂费用便能优化陪护环境，减
轻住院过程的疲累感，共享陪护床过硬，抗变形能力强能承受重压。

现在市场上共享陪护床的招商模式主要分为三种：

第一种模式用户自投厂家负责后台维护，代理商负责谈判医院和线下医院共享陪护床设备保养。

这种模式对于三方密切合作有利。明确分润，明确义务，明确风险。代理商需擦亮眼光不要一味的去考
虑产品价格，要注重合理陪护床价格下的产品质量。还有些厂家包装一层美好的外衣趁机去收取不菲的
加盟费。要知道加盟费是不退的，考虑清楚自身风险再去做。

第二种模式代理商负责谈判医院，由共享陪护床厂商调配投资，代理商得到部分营业流水比例。

这种模式表面上代理商无风险，谈妥医院就万事大吉，坐等分润。对于代理商方面主要考虑分润比例，
毕竟自己人脉资源有限。能进驻多少家医院要有衡量，否则自己手里的资源变作了为别人获取最大利润
的工具。有句话叫为别人做了嫁衣。

第三种模式代理商负责当地医院和二级分销的总代理

说白了这是以上两种模式的综合，不管代理商选择哪种模式都要根据自身情况，努力让自己的利益更大
化。才能在当地做好陪护床这个市场，否则毫无竞争力可言，一旦有其他陪护床厂家与你产生竞争时就
会措手不及

总结：陪护床为新兴市场，代理商越早进入受益越大，等到医院慢慢饱和以后，那么共享陪护床也就三
分天下了。近几年内，这样的例子太多太多。我经常听到我身边的朋友和我讲，如果我当时怎么怎么样
，现在一定也做的很好。事在人为，舒伴愿意与你一起荣辱与共，共谋发展。
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