
拼多多代运营 精准目标人群定位

产品名称 拼多多代运营 精准目标人群定位

公司名称 杭州臻广科技有限公司运营部

价格 .00/个

规格参数 服务模式:三对一
服务内容:全托管服务
公司地址:浙江杭州

公司地址 杭州经济技术开发区4号大街28号2幢517室

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

我公司主要经营网站装修;网站代运营;店铺运营;网站推广;运营外包

很多商家对人群的定位有疑问，他们有这样一个误区——我的商品不是卖给全中国的吗？
我们必须接受一个现实，有些人事不喜欢你的产品的，他们不会去搜索你的产品。

一、千人千面下的拼多多1、什么是千人千面？打开拼多多APP页面，不一样的人有不一样的拼多多，一千个人有一千个人的拼多多首页。千人千面影响的不仅是首页的显示，现在每一个地方均受到千人千面的影响。
目标：最快速地将买家想要的商品推荐给买家，以买家的需求为主，节省买家购物的时间成本。

2、千人千面如何实现？系统根据买家的属性、行为习惯等以及商品属性确定买家和商品的标签。当商品的标签与买家的标签相匹配，将会被优先推荐展示给买家。
                                              

二、目标人群定位1、定位目标人群的基本属性了解自己产品服务的人群的年龄、性别、地域等。

（1）同款商品的评价打开拼多多消费者端APP，搜索同款产品，找同款销量高的商品，查看它们的评价。
可以从评价里面用户的头像、评价的内容信息去总结消费人群的年龄、性别等信息。

（2）使用DMP工具使用DMP工具的商家可以在后台拉取人群包的推广数据，通过分析从而得出商品的初版用户画像，从后台拉取的关于用户画像的特性包含四个方面：人口属性、行为偏好、消费能力、用户轨迹。

2、目标人群的消费水平竞品商品中销量高的商品的价格区间，可反映该款商品的目标人群消费水平。
以华为充电器为例，搜索关键词，点击筛选，可以看到该商品在平台的价格区间。
参考这个价格，可以知道消费者对于该商品的消费水平大概是什么样的。

 

3、目标人群消费高峰期通过搜索推广的分时折扣计划进行测试，例如一个商品在8:00-23:00分时折扣全部调为100%，正常出价，分析整个行业的点击量，在出价及分时折扣不变的情况下，点击量可以反映消费者的消费时段。

我们对产品的目标人群有了清晰的了解后，进一步挖掘这一部分人群的需求及痛点，了解了需求和痛点后，帮助我们进行产品卖点的定位。
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