
刷脸支付系统代理商应该怎么去地推

产品名称 刷脸支付系统代理商应该怎么去地推

公司名称 福州帮客范网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 联系电话:17396974346
微信:xw021427

公司地址 福建省福州市仓山区信平路6号二层155室（注册
地址）

联系电话  13067350066

产品详情

确认了解目标人群

—如果是进门是营业员就先了解基本情况。

—如果店长就聊聊店里支付营销解决方案的情况，谈定是否有初步意向。

—如果老板就直接进入正题，谈业务合作。

开头询问

先从官方的来说： 您好！我们是支付宝服务商，今天来店是希望跟你们谈一下刷脸支付和营销方面的合
作，请问你们店是哪位主要在负责，跟负责人大概聊一下！看看是否我们能够合作。

从业务方面来说：您好！我们是XX 公司的，主要是刷脸支付和营销解决方案的，我们可以帮你们接入刷
脸支付，请问你们店是哪位在负责呢？我们可以详细聊聊⋯⋯

表明来意，开场白

话术一：

您好！今天来到店里，希望能跟你们沟通下我们的刷脸支付+营销解决方案的产品，要了解我们产品能
否更好的满足你们的使用，想和您沟通下，毕竟我们这边是专业做支付营销解决方案的这一块，接触过
很多商户，或许在有些地方也能够给到你们一些建议供你们参考，当然如果我们产品能够给你们盈利带
来更进一步，那就更好了。

话术二：



你好！我们是做刷脸支付和营销解决方案的，今天到店里希望能够跟您这边沟通下，看看在这方面大家
能否有一些合作的机会，不知道你们店这块事务是 您亲自负责还是由哪位负责。

衔接信息详细了解

为了大家能够更好合作，如果方便的话你们这边相关情况我们进行探讨一下，看看我们产品是否给你们
带来一些便利或者改进一些营销重点问题。

如果方便您方便的话，我们可以好好聊聊贵店的营销情况，看看是否能够合作呢？

话术三：

直接的表明来意介绍刷脸支付+拉新留存的营销解决方案。

根据现状需求来引导

话点一：平台——你们现在用的是个人码，还是哪个平台的呢？

话点二：收款方式——您们现在是用的二维码还是现金？我们有很多种收款模式以及硬件提供选择，解
决目前市面上绝对的移动收银的需要。

话点三：对账方式——方便的话请问下您们平常怎么对账明细呢？，我们产品后台在能够好的分析商家
日常的支付，并且专门有后台进行管理。

话点四：活动——支付宝官方经常会有各种活动来补贴我们用户（比如支付宝消费满减、摇一摇等）

话点五：费率点——你们现在二维码收的费率是多少呢？

话点六：体验——机器设备不管怎么样，总要试试看一下效果吧！对商家有没有损失的

话点七：更换想法——是不是对原有的设备不满意，是否想在更换的

话点八：想法——如果以上内容均无法发掘出明确问题，可以尝试问问商家的一些个人想法，同时可以
着强调会员、代金劵、储值等等功能优势，促发商家进一步的兴趣。

介绍刷脸支付产品优势

优势一：..

提高运营效率，刷脸直接支付，效率更快，减少消费者排队等待时间长， 无需掏出手机，打开支付宝、
打开app程序扫一扫和收付款这些一系类繁杂的动作；直接刷脸就能付款，解决顾客忘记密码，输密码的
麻烦问题，真正实现了人与钱包与银行卡的“合二为一” 消费者更方便，也更乐意来您家消费。

优势二：

降低了成本，刷脸支付降低了人力、时间等成本，成本降下来，也就可以给消费者更多的优惠福利，赚
钱就会更多。

优势三：

吸客引流，全新支付方式，有趣的体验、引流增加客户，消费者无感支付，体验感好，



也更加迎合年轻人的消费习惯，销售额也会提高。

优势四：

多种收款方式，不但可以刷脸支付、也可以支持、支付宝收款码支付，同时支持花呗、信用卡付款。（
花呗、信用卡可直接付款，符合现在年轻人的消费习惯）

优势五：

产品具有会员开卡功能，留下老客户 可以帮助商家在刷脸设备屏幕上快速完成会员的开卡功能，并且提
供开放的会员卡券包能力，用户可以一键加入会员、领取会员权益，会员储值、积分兑
换，卡券营销，打造完整商业闭环，会员开卡效率提升 5+ 倍，同时会员转化率也能超过 了22%。

优势六：

刷脸福利，支付宝
官方都会不定期的做各种刷脸补贴，促进消费者进店二次消费，迅速为商家积累人气，
让商家生意更加火爆。

优势七：

多门店管理，分门店——公司/你的所有门店都放在总账号名下，这样各个门店执行各自的权限，自我运
营。

优势八：

对账汇总，所有门店收入一目了然，不用多个账号切来切去，可以相互叠加算账，有效提升店里的对账
效率

个对筛选各个门店，了解各个门店数据情况，方便管理，还可查询到各个收银员，各自收了多少钱，有
助于统计各个员工业绩，细节管理。

导出支持，可以一键导出流水详细表格，减少做表时间，降低财务运算工作效率。

优势九：

经营分析，商户/门店——通过消费者进行分析、统计里的数据走势也可以在手机里显示，不用商家自己
把每天的数据收集好，再去做这类的表，节省大量的时间，通过系统的数据走势，就可以做好下一步运
营计划。

优势十：

代金劵，通过福利活动引流——通过平台设置代金劵活动，朋友圈广告，刺激消费者进店消费，到店体
验，实现拉动2次消费与新顾客引流。

促成合作，尽量成交

话术一：

直接式——你看我们两边各自情况也都了解差不多了，不知道你还有什么地方不清楚没！刚好你在店里
，如果有什么问题我们可以及时交流解决，如果没问题就可以给你开个户，帮你操作下，这两天就能用



起来。

话术二：

试探式——嗯！我们公司产品大致都是这样，如果你还有什么不清楚的呢，我们还可以在一起商量。

留下客户信息，后面回访

如果成交那就最好，但是如果没有成交，也需要留下电话微等联系方式，后面定期回访，争取二次成功
。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

