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                                                     野生菌是属于食品的。食品这
块的话几乎所有平台都是可以投放的，没有什么限制，只要不涉及医疗几乎都可以投。     
信息流与搜索引擎都是可以投放的，下面给介绍下搜索引擎与信息流的优势。

信息流广告：                                                               
1、信息流广告的形式。

在选择信息流广告投放平台的时候，我们需要格外关注的它的平台属性，例如说美图秀秀主要针对于女
性用户，自然投放的广告和产品都应该主打女性用品，陌陌广告投放平台主要是年轻人社交的平台，自
然投放的内容应当朝气蓬勃一些，而非一些老年人用品等等。再根据它的广告投放的形式选择怎样去投
放它的内容，美图秀秀主要是首屏推荐的方式展示广告，陌陌主要是社交圈展示广告，他们的展示方式
不同势必制作的内容也不同，大家要充分的了解该平台的广告形式，才能够更好的为品牌做宣传。   
2、找准目标人群

信息流广告在投放之前我们还需要考虑用户群体，根据不同的属性制作用户画像，再根据用户的画像定
位目标人群聚集地筛选行业渠道，小鱼为大家举例说云计算类产品，主要的客群分为B端客群+C端客群
，B端客群对渠道的付费贡献度较大，占了总付费金额的80%左右，而C端用户虽然付费金额小，但是数
量庞大，影响力巨大，能够影响身边更多的用户成为品牌用户。

搜索引擎：                                                                 
1、搜索引擎，抢占流量入口

主流的搜索引擎入口永远是商家必争之地，如百度，QQ浏览器，谷歌，搜狗，360，神马等渠道。其中
较为常见的广告形式就是百度SEM,包含了百度关键词，百度品转，百度网盟DSP，知识营销等所有付费
类产品，还有谷歌关键词，谷歌展示，360品专，关键词等。                               



2、关键词                                                                    
                                                                     关键词
主要是通过竞价排名，按cpc付费，通常我们会将关键词分为品牌词、产品词、竞品词、行业词，再通过
关键词拓展助手进行拓词，创建投放计划，如果没有投放品专，那核心关键词的出价必须要高一些，避
免被竞品抢占首位排名，若出现被竞品抢占首位搜索位，可向百度进行申述。

通常关键词的转化率相比品专转化率会低很多，并不是所有的关键词都会收支平衡，关键词需要持续不
断的优化，根据关键词的质量度调整出价，删除贡献度低，检索量低的关键词，优化关键词库，降低CP
C成本，提升转化率。可通过优化标题提高点击率，通过优化页面体验提升转化率。如：活动链接如果
落地页与活动无关，会让用户感觉被欺骗，导致跳出率极高，故标题与详情页一定要息息相关。
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