
白酒扫码领红包提动销，利多码二维码返利！

产品名称 白酒扫码领红包提动销，利多码二维码返利！

公司名称 立返利（北京）信息技术有限公司

价格 1800.00/10000

规格参数

公司地址 北京市海淀区学院路金码大厦B座20层

联系电话 4006269026

产品详情

当前的白酒产品消费者需求非常多样，白酒品牌经常投不到其所好，再加上白酒市场更新换代速度极快
，各种喝酒新概念频出，各大白酒品牌常常面临动销难题。产品动销不上来，究竟谁背锅！是怪品牌方
产品不讨喜？还是怪终端销售没尽力？

白酒产品动销不动的原因：

1.消费需求多样化：随着90后、00后年轻消费群体崛起，对产品消费追求更加个性化，而传统一成不变的
品牌推崇度逐渐被弱化。单一的品牌消费导向慢慢被弱化，更具性价比优势的产品快速崛起。

2.营销力不足：营销成本高，产品推广难，各终端销售多种产品，同类化严重难出头。品牌开展的传统
营销终端配合度不高，且营销奖品被渠道商层层截留，抵达率超低。

3.无系统化管理：白酒品牌常用的各种销售员分佣、推荐返利、团队业绩奖等无系统自动运算管理，品
牌方也很难查看数据并分析，管理混乱。

4.缺乏打假能力：白酒品牌消费额逐年攀升，造假售假问题也日渐严峻，而各白酒品牌对于打假方面还
不够重视。

这样看来，白酒品牌想要提升动销不仅要解决内部产品问题，还要注重外部营销。针对白酒品牌的需要
，国内领先的一物一码品牌利多码，以先进的技术手段为基础，用服务10万+品牌的经验，提出白酒二维
码营销方案。帮助白酒品牌提升动销能力，促进品牌良性发展。

利多码白酒营销

提升白酒终端动销就要全面解决上述问题，仅仅解决部分问题并不能保证白酒品牌动销稳步提升，这也
是白酒品牌长久无法应对动销难题的原因。而利多码的白酒扫码领红包营销方案，以互联网科技和数字
化手段为基础，把每一件白酒产品接入互联网+，也把白酒品牌管理运作规范化、系统化，“内外兼并



”式赋能终端动销！

1.返利营销-加大力度

利多码白酒二维码营销第一步，就是先加大营销力度，通过外部引导，提升白酒产品吸引力，从而提升
动销。

具体二维码返利营销步骤：

①白酒品牌通过利多码平台为活动白酒产品赋码，赋码方式多样，比如喷涂二维码、二维码不干胶、二
维码卡片等，满足各类白酒产品的情况。

②白酒平台设置二维码营销活动，选择导购返利活动，然后把品牌下设终端店一一创建在平台之上。

③邀请各终端店销售人员注册品牌导购员，注册时销售人员选择自己所属门店，经白酒品牌审核后，导
购员注册成功。

④导购员销售产品时，主动推荐活动产品，成功推销后，扫描活动产品上的二维码把该二维码激活，这
时消费者扫码即可领取品牌发放的红包，同时，导购员获得返利。

⑤如果导购员为激活该产品上的二维码，消费者购买后扫码不会领取到红包，只会跳转到品牌设定的其
他页面。

⑥导购员可在自己账户查看相关返利信息，了解自身销售情况。

具体返利优势

增加吸引力度：利多码二维码活动上的二维码红包，对于消费者很有吸引力，在同类化严重的白酒门店
中，能增加活动品牌的竞争力，增加消费者购买活动产品的欲望，促进销售。

降低营销成本：导购返利活动比起传统营销活动，成本可控且效果更好，返利的资金比起各类广告远远
降低，但是直接接触消费者营销更有效。并且返利由品牌直接发放，避免层层截留，低成本提升白酒产
品动销。

提升终端配合：通过返利激励终端销售人员主动推销活动产品，销售的越多获得的越多，形成良性循环
，让终端销售人员自发推荐品牌及品牌产品。

2.返利管理-规范有序

白酒品牌可在利多码平台查看各白酒终端店的销售情况，以及各终端店导购员的返利情况。通过利多码
二维码返利系统，各种返利逻辑平台自动运算，零延时零失误，提升白酒品牌管理能力。

具体管理优势：

白酒品牌原来的分佣、返利活动，一定程度上是可以提升销售人员的热情，但是管理费事费力，人为统
计有各种因素干扰，并且一般集中在月底发放。而利多码返利活动，返利由系统运算，即时到达导购员
账户，进一步激发导购员的推销热情，也避免返利错误引起混乱，提升品牌管理规范性也提升导购员对
于此类活动的信任度。



3.获取数据-满足需求

通过导购返利活动提升了白酒产品的销量，但是对于产品升级也不能不重视，符合消费者期待的产品才
能走的更远。依托于利多码的二维码技术，通过白酒产品上的二维码，收集消费者的数据。消费者购买
产品后扫码参与活动，李多拍平台就会在其无感知的情况下收集数据，把用户的性别、年龄、从哪里来
到哪里去、参与了什么活动等数据统统记录在平台之上。

具体数据优势：

想要提升动销，只靠营销是治标不治本，通过二维码技术，利用产品本身与消费者直接沟通的特性，获
取一线消费者数据，勾勒目标群体画像，分析主要需求，及时升级产品，也根据数据及时调整营销活动
，才能从内而外的提升动销。

4.防伪活动-杜绝假货

白酒产品上的二维码除了可以设置返利活动以外，还能添加防伪功能。消费者扫码领红包时，还可以查
看到该产品具体扫码时间、扫码次数、产品图片及各类产品信息等，如果该白酒产品是第一次被扫码查
询，一般可认为是行业正品。此外，消费者扫码也反向向白酒品牌提供真伪、场景等信息，有助于品牌
及时发现假货、及时处理假货。

具体防伪优势：

对于消费者们来说，白酒类产品的质量问题是重中之重，毕竟宝宝们的抵抗力有限，容不得一丝马虎。
通过利多码防伪系统，保证活动白酒产品能被消费者轻松确定真伪，极大提升消费者们的信任度、好感
度，提升销量。

通过利多码二维码返利活动，赋能终端动销，提升消费者的购买体验，从而全面引爆白酒产品的销量。
还在担心动销不动？快试试利多码二维码返利吧！
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