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产品详情

最新数据显示，抖音的日活跃量已经超过4亿。现在说抖音是互联网最大的流量池一点都不为过。“抖音
5分钟，人间1小时”已经成为多数人的常态！

在互联网的世界里面，“流量=金钱”是永远不变的真理。因此，在过去一年的时间里面，各行各业的
人都挤破脑袋想进入抖音，想方设法的利用抖音变现。但机会总是留给有准备的人，面对这么大的市场
大家如何做好准备迎接短视频带来的红利。

那么抖音如何变现？据北抖星分析目前抖音变现的方式主要有5种：

1、接广告，为品牌定制内容输出

抖音达人接广告或者说为品牌定制内容，是抖音目前最主要的变现方式。一个粉丝2-6分钱，也有的一条
视频数十万。一般是通过软广植入等巧妙的方式进行品牌合作营销。目前内容垂直账号最容易变现，比
如美妆、测评类账号，基本上这类号有10万+的粉丝就开始有广告收入。

不过这里的粉丝指的是纯抖音站内粉丝，不包括头条号、火山小视频等其他头条系产品自带的粉丝。目
前明确的价格体系还不成熟，但越垂直的账号，价值越高，价格越高。广告或许并不是适合大众口味的
东西，但这是抖音经济生态发展的必然产物。

2、品牌入驻抖音

当然，也有不少品牌干脆自己入驻抖音，培养自己品牌的抖音号，将其作为重要的分发渠道。比如小米
手机和支付宝等。

品牌抖音号的发展，抖音上的粉丝，流量本就是品牌影响力的额外拓展。

3、主页为个人号 / 公众号引流，导流其他平台，抖音之外获利



无心插柳延伸出爆款，或从细节发现商机，有些抖音号虽然不能在抖音上挣到钱，但却在抖音之外获利
。比如有些垂直行业的抖音号通过在视频评论中植入自己的微信号，为微商产品导流，或者主页为个人
微信、微信公众号平台账号导粉

但随着抖音的发展，平台对于向其它平台引流的行为也管控愈发严厉，这是把抖音的流量向外引导，显
然这并不利于平台的长期发展，久而久之抖音成为了引流工具。平台自然会采取限流甚至封号的处罚，
希望广大同行慎重。

4、做电商，直达淘宝一站式购买

抖音降低开放购物车的标准后，现在许多抖音号页面出现了购物车按钮，直接链接到淘宝，天猫，京东
等平台。抖音达人可以用视频形式，直接引导用户到抖音橱窗购买视频同款产品。

一般来讲，粉丝低于200w的抖音账号，可以用来接品牌商广告或电商广告，也就是挂别人的商品，粉丝
高于200w的，垂直类目的可以考虑达人自主开店，卖自己的同款产品。达人开店的利润比较大，而且是
可持续发展。

5、开设抖音小店

抖音小店是抖音自带的电商平台，功能和淘宝京东无异。自从抖音去除了抖音小店开设30万粉丝的硬性
要求后，商家入驻抖音开设抖音小店也成为一种选择。抖音小店的出现意味着在带货层面抖音已经完成
了自己的闭环。

 

北抖星以多种的抖音短视频带货方式成功的进行产品的销售、企业品牌知名度的提高，还可以帮助商家
代开抖音小店进入精选联盟，现面向全国进行项目招商合作，寻找志同道合的伙伴一起来分享短视频的
红利。
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