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产品名称 直播卖货系统，直播卖货系统源码，直播卖货系
统同行合作开发

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情



————

————————软件技术开．发公司，非平台方，玩家勿扰————————

直播卖货平台功能介绍：

①视频直播预约、视频购物、视频购物图册

商户开启视频直播购物频道时，可以设置一个直播开启时间点，向系统申请一个时段进行视频直播的预约，并通过系统的信息推送等方式，将视频直播信息向广大用户进行广播。

②图片文件轮播

商户可以将提前制作好的商品宣传图片，通过编辑到播放列表的方式，将多张图片按照播放列表的顺序进行虚拟轮播。

③文字输入交流

买家端可在直播画面中看到其他买家针对商品向商户主播提出的各种问题，同时自己也可以通过文字输入的方式，向商户主播提出自己的问题，以更全面地了解商品，达到尽快下单的目标。

④录播回看

商户可以提前将录制好相关的商品视频介绍短片上传到云端，或是前几次直播时的视频录制文件，发布到商户相关界面，提供商品视频内容点播回看功能。

⑤视频直播

项目设计的直播频道功能，向广大买家介绍商品的特点、优势，通过语音方式进行解答，实现视频直播售卖商品。

⑥直播频道分享

在购物频道直播过程中，买家可以随时通过短信、微信、微博等方式向自己的朋友进行二次宣传，以扩大购物频道的辐射范围。

⑦直播视频通道开关

在直播过程中，买家端可以选择性地关闭直播频道的视频通道，此时商户主播的音频通道依然播放声音，原视频界面呈现图片文件的轮播画面。

⑧道具互动

买家端可以在直播过程中，通过使用点赞、喝倒彩等方式，向商户主播表达认可或者否认等不同的态度，以实现直播过程中与商户主播间更好地互动，增加买家的参与性。

我们有成熟的系统案例，了解市场上热门案例系统、热门模式，我们都能为您定制开．发，可到公司面谈，一对一对接项目功能模式制度

    

李佳琦、罗永浩、薇娅、董明珠⋯⋯万亿市场引爆下，直播带货似乎一下子成了２０２０年实现财富自由的最佳途径。然而，肉多但狼更多，热闹与成功终究是少数人的，大部分投身直播电商行业的品牌亏本赚吆喝。

一、数据战报很好看，真正赚钱的却不多

有品牌商花费１０万元坑位费＋１０％佣金请主播带货，但最终的销售额只有５．７万元，现在还在找主播追责；还有品牌方找拥有三四十万粉丝的主播带货，店铺转化率却基本为０；甚至更加离谱的是战报数据几十上百万，但是退货率达到５０％以上，找水军刷数据，直播结束后便申请退货⋯⋯

在一众直播电商从业者纷纷报喜不报忧的行业泡沫下，直播行业真正赚钱的却没有多少，赚钱的更多是现金流足够支撑长期大型营销的大厂。在疫情影响之下，直播被神话成能够拯救绝大多数中小微企业的神器，然而冲得头破血流的大有人在。

二、公域直播不赚钱，私域直播怎么赚钱？

主播坑位费、平台抽成、产品优惠损耗、主播抽成、设备场地成本，一场看得过去的直播成本要几十万以上。但并不是每场直播都能达成数百万的业绩，很多品牌成本都找不回来。

什么是私域直播

当然，上文说的直播都是以公域直播为主，即在主流直播平台上进行的直播，例如某宝、某东、某音、某手等平台。与公域直播相对的就是私域直播，私域直播是只能够通过二维码进入直播间，或者在社群中进行的直播。私域直播不会特意去追求公域平台上庞大的流量，通过销售员、观众自发的链接或二维码分享，吸引精准的流量进入直播间，进而进行转化、沉淀、成交。

私域直播成本低

与公域直播动辄几十万的成本不同的是，私域直播的开播要求低：选择一个颜值较高的销售员进行直播的简单培训就可以上镜了，私域直播由于受众人群更为精准，拥有一定基础的消费欲望，通过简单的引导即可促成消费；直播使用的平台可以选择免费的直播工具，例如微信小程序直播（进入路径短）、网页免费直播工具等；使用简单的直播设备“手机＋补光灯＋稳定的网络”即可开始直播了。

综上，一场简单的私域直播只需要“低成本的内部人员＋现成的直播设备＋拥有优惠力度的爆品”，成本几乎可以忽略不计，直播间成交的业绩可以视为直播宣传直接转化的收益。



三、私域直播案例——贝莱优品

贝莱优品——全球好物随意购

贝莱优品，精选来自德国、日本、荷兰、澳洲、法国等全球１１个国家和地区的优质产品，涵盖母婴、彩妆、护肤、保健品、日用品、食品等上百种品类，包括ＰＯＬＡ、ｆｒｅｅｐｌｕｓ、森田、ＤＨＣ、花王等国内消费者钟爱的品牌，为顾客提供便利的跨境商品直购体验。目前，除了线上商城之外，贝莱优品已在全国各省市落地３０家实体门店。

一旬一直播，场均转化３％

自２０２０年５月上旬开始，贝莱优品就开始在微信小程序上直播试水，至六月份上旬已经进行四场直播，平均每场直播观看达到２０３５人次，直播间场均下单数量达到６０个，场均转化率达到３．０２５％。而贝莱优品又是以全球好物为主的品牌，客单价能够达到数百，平均每场创造数万的业绩，相当于一个大型门店至少一周的业绩。

贝莱优品直播间画面

分享赚佣金，场均沉淀精准用户数十个

相信很多人会问，为什么一场私域直播能够拥有两千多的观众。贝莱优品通过一套完善的分销系统，分享者将直播间链接或二维码分享出去，系统便会在后台记录该观众是通过某分享者的分享进入直播间的，若是观众在直播间达成交易，便会根据系统记录为分享者提供一定比例的佣金。

不仅如此，消息分享者也是通过老分享者的链接成为新分享者的，新分享者名下产生任何交易或者佣金，老分享者也将获得一点比例的佣金。因此，线下三十几家门店就相当于是老分享者，门店的导购、销售员就相当于新分享者，就算是为了佣金，他们也愿意自发的分享直播间的链接，才能够让每场私域直播都能够达到两千多人的规模。

在两千多人的基数上，每场直播都能够转化至少５％的观众成为贝莱优品会员体系中的一员，私域直播不仅可以促成订单，还能够沉淀精准的潜在用户。

与成本过大，收益不显的公域直播不同，私域直播几乎是零成本就能开播，直播间的人群精准度高，沉淀转化率高，并且成交的业绩几乎是实打实的。中小微企业如果没有大型品牌的营销预算，从私域直播开始接触直播行业，是一个不错的选择。

——————

【核心提示：文章部分资料收集于互联网，仅作为开发需求者的模式案例参考作用，与平台没有任何关系，如有系统需求请详询，玩家勿扰】

附：微三云公司介绍

东莞市商二信息科技有限公司旗下品牌有“微三云、“莞云”，创立于２０１４年，是高新技术企业、双软认证企业，经历５年深耕，从４个人发展到如今４００多人，年软件系统销售额超过２个亿，服务企业３０万多家，源码运营客户超过５万家。

公司专业提供微信小程序定制开发、抖音小程序开发、ＡＰＰ定制开发，目前已打造出晶抖云软件供应链平台，功能应用涵盖微信商城分销系统、移动社交分销ＡＰＰ、线下多门店收银系统、城市Ｏ２Ｏ系统、跨境电商系统、社交电商系统、社区团购系统、挂售卖货系统、拼团系统、区／块／链系统、内容付费直播系统、短视频电商系统、智慧新零售系统、微商订货代理系统，分红榜卖货系统，拼商补贴系统，社交红／包系统、线下门店Ｏ２Ｏ配送系统，邮费奖励系统，电商直播系统，电商直播小程序，小程序直播分销商城系统，短视频小程序系统、数字积分社电商系统等。

公司产品功能应用创新，覆盖短视频＋社交电商解决方案、智慧新零售线上线下解决方案、生鲜电商解决方案、新美业解决方案、同城解决方案、商家联盟解决方案、商家联盟解决方案、会员共享跨界盈利解决方案、 农村电商解决方案、智慧养老解决方案、智慧城市解决方案、跨境购物解决方案、 刷脸支付解决方案、智慧停车解决方案、智慧货柜解决方案、无人零售解决方案、抖音小程序私域流量解决方案，一物一码溯源解决方案、短视频卖货、直播卖货解决方案等。

我们的公司地址：广东省东莞市东莞生态园瑞和路１号松山湖高新技术创新园Ｂ栋２－５层（可以直接上５楼５０１市场部）

电话：麦总监（微信同号，加好友了解最新模式解决方案和系统优惠政策）

关注公众号“紫弘智慧”或搜索微信号（ｚｉｈｏｎｇ３３３）关注，了解更详细资料

了解更多，详细请登录：ｈｔｔｐｓ：／／ｗｓｙｇｕａｎｙｕｎ．ｃｏｍ／

公司主营：ＡＰＰ、小程序、公众号商城系统开发、商业模式设计及系统解决方案定制，分销商城、社交电商系统，社区团购系统，挂售寄售批发零售系统，直播电商系统、图文短视频电商系统，拼商补贴系统，多门店Ｏ２Ｏ系统，邮费奖励系统，团队社交ＡＰＰ，区／块／链应用系统，知识付费系统，跨境电商系统，智慧新零售系统，异业联盟系统，供应链系统
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