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产品详情

随着城市集中化进程加快，高楼大厦已经成为荆门城市中再常见不过的景象，还加之近年来农村城市化
的节奏加快。而伴随着城市高楼崛起的除了社会经济，还有荆门电梯广告。荆门电梯广告，作为一种具
有高阅读量的广告传播模式，已经逐渐融入了人们的日常生活。电梯广告虽然发展时间不长，但它却以
价格低廉、受众流动性大、广告重复阅读率高等优势获得了广告主的青睐！然而正如有名广告大师约翰?
沃纳梅克所说的那样，“我知道广告费有一半被浪费了，但是我不知道浪费的是哪一半。”

由于每个品牌的实际投放方案不同，以及面临的投放环境不同，即使找到了某一次电梯广告投放中“被
浪费的那一半”，也不具有参考价值。所以面对这个难解之谜，我们能做的就是优化投放方案，让每一
分钱的效果都看得见。

1、定位：

进一步明确受众定位，若想减少电梯广告的无效投放，那么受众定位理应更加精确化、有效化。具体来
说就是，电梯广告要进一步明确不同地区，不同层次的受众定位。在高消费人群出没的地方，投放对消
费水平要求相对较高的产品广告；在办公大楼的电梯间多投放与办公人群专业相匹配的广告；而在普通
的住宅小区，应投放与老百姓生活相关且符合一般人群购买力、购买习惯的产品广告。

2、时段：

有效控制投放时段，有效控制电梯广告投放的时段，能够节约媒体资源，提高传播效率。由于人口流动
性大，且不同地点人口的流动规律呈现不一样的特点，盲目地投放广告会导致受众对广告的了解呈碎片
化特点，降低广告的传播效率，浪费资源。

以办公区域电梯广告为例，办公人群有几个高峰段，分别是早中晚的上下班时段，这些时段人流量较大
，因而电梯视频广告投放的时间应主要集中在这些时段。此外上班时段，受众较为匆忙，较少关注周围
环境，因而在这一时段可选择穿插天气预报和重要性相对较低的广告。而下班时段，受众较为放松、愉
悦，投放精简、重要的广告传播效果会更佳。

3、内容：



设计好广告内容，随着电梯在现代社会中的普及，人们接触电梯的次数越来越多，不管是上下班还是回
家，都能够见到各种各样的电梯广告。而电梯内的环境十分封闭，一般人们都会在这较短的时间内主动
去接收电梯广告上的内容，所以要想吸引他们的注意，广告内容在设计上就一定要注意，不仅要画面美
观，同时要有一个好的广告创意，只有这样的广告才不会让受众反感和排斥，这样才能够从心理上真正
接受你的广告。

4、互动：

与受众进行互动，你的每个目标客户可能会对广告有不同的看法，如果你能够得到客户的反馈，适当的
听取一下她们的建议，把广告做得更有吸引力，那么大多数客户都会比较能接受你的广告，更好的提升
广告推广转化的效果！

5、参与：

适当提供返利奖励，现在的广告形式已经不再局限于单一的静态模式了，更加注重与用户的互动，调动
他们的积极性。现在很多商家都越发注重这一点，所以经常可以看到针对用户的很多返利活动的出现，
给牵针引钱的人员适当的返利，这样可以极大地提高人们的宣传积极性，让他们在日常生活中帮忙留意
相应的产品销售机会，给你带来更多的订单。

6、定制：

从用户角度出发度身定制，目标消费人群将会对该品牌的认知度进一步提升，帮助扩大销量，提高市场
占有率。帮助企业、品牌与消费者进行沟通，将品牌的形象潜移默化的植入到消费者的心智之中。例如
企业在高当小区的电梯里，可以投放较为高端的广告，廉价的广告他们也看不上，而你若在中低端小区
投放高端广告，用户也消费不起，到蕞后做的都是无用功。

7、精确：

电梯媒体投放内容为王，随着碎片化时代的来临，移动端趋势爆发，低头族高速增长，抬头看广告媒体
次数出现了明显下降。但没有任何一种形式是蕞强势的，这也就回到了内容上。人类被事物吸引是相对
的，只要吸引力足够，任何形式都会受到追捧。现在人们生活节奏的加快，各种媒体都不能一定影响一
个人的选择，习惯是一方面，内容的吸引力也不容忽视，这就需要广告主在内容、活动等方面多下功夫
，借助精确的投放渠道才能达到蕞佳的投放效果。

屏世界传媒经营的荆门电梯视频广告覆盖万达华府、万华城、石化家苑、凤凰小区、 荆门天地等20多个
中高层社区，200多部电梯广告资源，投放价格蕞低1天起投，费用仅需几十元，公司通过多年的广告投
放经验，先后为国内外多家品牌进行广告投放，从而在此基础上探索出了一套适用于短视频广告传播并
提升转化率的解决方案，投放荆门市及湖北省内其它地市州的电梯视频广告、电梯电视广告、电梯电子
屏广告，就找屏世界传媒，为您量身打造视频推广全流程方案，为您的传播与营销护航。
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