
大连到韩国海运一级代理

产品名称 大连到韩国海运一级代理

公司名称 沈阳国桥国际货运代理有限公司

价格 1.10/吨

规格参数

公司地址 辽宁省沈阳市沈河区北京街19-3号楼2单元10楼2
室（注册地址）

联系电话 024-88321884 15640295982

产品详情

    沈阳国桥货运代理有限公司为交通部批准的NVOCC，属于无船承运的沈阳货运公司，凭着与众
多散货船、滚装船及重吊船的原船东之间十分良好的人脉关系，因而，在此海运领域有一定的优势！为
辽宁、黑龙江、吉林、山东、河南、河北外贸公司提供商业协助服务（集装箱监装，验货，仓储等）。
国桥不断加强业务联系.
与大型船公司都有深度合作，公司在沈阳有极强的社会影响力，目前我们的客户群主要是以欧洲,
中亚,俄罗斯国家为主。同时不断扩大国内工厂的业务合作。大连到韩国海运 

  国桥 中亚五国、俄罗斯、蒙古、欧洲全境东盟国家公路运输，宗旨是“应需而动，使命必达”。目
前的业务已遍及全国各地，立足于东北，先后在华东、华南、华中、华北及西部地区，建立了营运网络
和第三方物流网络物流始终坚持:“求新，
求变，求博，求精”的企业发展理结合国家“一带一路”倡议，“东盟国家战略” 的伟大布局，积极调
整公司战略布局，在一带一路沿线国家除了提供中欧班列服务外，特推出至欧洲全境公路运输，全境至
中亚五国全程卡车运输，至俄罗斯全程卡车运输，全境至蒙古全境卡车运输，全境至东盟国家全程卡车
运输，保证各项工程机械，工程物流，项目物流的顺路实施。 

海运拼箱（LCL）： 沈阳国桥物流与多家大型物流公司合作，提供大连、营口、青岛、连云港、南通、
上海、宁波、温州等至世界主要港口、内陆点的海运拼箱服务。提供辽宁到世界各地拼箱，优势服务！
多家船公司代理，运费合理，服务专业！望广大客户洽谈合作，有计划随时来电垂询！   海运整柜（F
CL）：利用沈阳、天津、上海等港口班轮密集的优势，沈阳国桥配备内陆拖车、报关报检、、码头装箱
等一系列配套服务，不管船期要求多么紧迫，都能够为客户提供灵活多样的选择， 

散杂/滚装船：沈阳国桥与多家船东合作，代理租船，提供至世界各地的散杂货远洋运输。 散杂船/滚装
船收：重大件设备、游艇、工程机械、自卸车、牵引车、半挂车、客车巴士、钢材、融雪剂、纯碱、化
肥、矿石等。 特种箱:沈阳国桥在游艇运输，挖掘机、装载机、推土机等工程机械，锅炉及大型设备等货
物运输方面有着多年的操作经验，专业从事特种箱进出口货物的海运订舱、码头吊装、加固、绑扎等服
务，针对货物特性为客户提供完善物流方案。 

公司业务范围： 



1 代理全国集装箱海运、散货拼箱、整柜海运； 

2 代理一般贸易及来料加工的进出口报关、清关、转关； 

3 代理检验、检疫（如商检、植检、卫检）熏蒸消毒； 

4 代理申办各种证书（如产地证/CO、普惠证/FA等）； 

5 代理各种货运； 

6 辽宁省内拖车服务，价格优惠！可以提供仓储，装柜服务。 

。大连到韩国海运 

我们认为：海运大件设备类货及大宗货物等专业度极高的物流，一定要找具备相应经验资质的船代级以
上的公司去操作方可，一个良好的服务，且相对低价靠谱的报价当然是衡量凸显公司实力的象征，但不
能单纯视表象层面上的海运费报价之高低作为单一决策依据，更为重要的是，还须考量服务水准之优劣
及诚信度是否靠谱等指标。国桥   

公司操作流程： 

根据客户订单要求联系工厂确认出货时间——向船公司订舱位——通知工厂送货并装柜（核对货物的包
装件数以及货物型号）——制作装箱单资料向海关报关——与客户核对海运提单资料——将海运提单资
料以及装箱单商业用快递DHL方式寄给客人——客户收到提单资料之后清关提货
。大连到韩国海运 国外段线路如下：国外段线路如下： 1、大陆——满洲里/后贝加尔——俄罗斯各个
车站铁路及公路运输。国外段线路如下：其中，昆明建设空港型、陆港型和商贸服务型国家物流枢纽，
德宏（瑞丽）、红河（河口）、西双版纳（磨憨）依托口岸建设陆上边境口岸型物流枢纽。此外，云南
还将布局建设德芒、丽江等19个省级重点发展物流枢纽，规划建设保山、红河等11个省级培育物流枢纽
。云南将结合产业发展、交通设施、区位优势等条件，坚持整合优化存量物流设施、统筹补齐枢纽设施
短板的原则，构建以国家物流枢纽为骨干、省级重点发展物流枢纽为支撑、省级培育物流枢纽为补充的
一核一带三翼物流枢纽体系，形成跨境+产业+扶贫的物流枢纽特色发展格局。如果做的产品是新产品，
准备替代上一代老产品的话，那么上述的经验则反过来，公司成年限越久，老产品更新换代几率就越大
。（以上分析仅仅是参考，只能起到抛砖引玉的作用），得到上述的分析后，我们再继续进行下面的分
析。客户问题的背后信息分析，为什么我们主动开发的客户很多时候客户回复都是简单的一句要报价表
、产品目录、网站的，为什么不是其他问题。比如你在XXX国家有多少个成交客户，能否提供合作客户
的信息给我证明下；你公司目前年产值是多少；你公司有到xxx国家来参展过吗；要是你能免费提供样品
的话我可以考虑和你合作；你们价格是多少；你们最快的交期是多少；你们的收款账号是多少；打样需
要多长时间；这届广交会你有参加吗；样品多少钱？寄一份样品到XX城市XX地址的合作客户那里；（还
有更多的问题大家可以尝试自己去分析）客户多半首先问报价表、产品目录、网站那是因为这些都是和
客户成交的步，就像种子发芽成长的过程中首先要把种子埋进适合的土壤里面，然后浇上水，客户后面
问到的问题就等同于不断的去给种子每天浇适量的水和充足的阳光和空气一样，如果客户跳过这些问题
直接问别的问题，就等同于这个成交的树苗已经被别人初步培育或者自己从花卉市场买了一颗初步成长
的苗子一样道理，所以跟进起来的方法和步骤跟问要报价表、产品目录、网站的客户不一样，这些苗子
种活起来难度相对较小，毕竟种子发芽的概率就有一定比例，并不是全部种子都能发芽。 
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