
微三云小程序直播商城系统全国招商，服务全国数万家实体企业转型
小程序直播 

产品名称 微三云小程序直播商城系统全国招商，服务全国
数万家实体企业转型小程序直播

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

抛下传统电商重新创业，服务全国数万家实体企业转型小程序直播 

在过去半年，直播带货犹如雨后春笋般涌现，实体商家、网红、企业老板、明星纷纷走进直播间。尤其是以“私域流量＋社交裂变”玩法的微信小程序直播，让更多商家的私域流量得以变现。２０１７年，微三云创始人放弃传统电商，做起了小程序直播电商微三云，为其提供直播申请和开通服务，帮助商家搭建自己的私域流量粉丝池、私域运营工具和私域直播培训等配套服务。目前在全国成立二十余家运营中心，深度服务当地实体商家转型直播带货。

那么，实体商家应该如何运用好的工具抓住直播电商这一机会？商家通过电商直播，怎么样能提高他们成销售转化呢？带着这些问题连线「微三云」创始人单克岩，且听他为您深度解读。

０１远见，摒弃传统电商重走小程序直播创业路
微三云成立两年多来，以“直播电商＋小程序”的模式进行快速扩张，在疫情期间，助力线下门店实体商家转型线上微信小程序直播带货，目前已累计服务数万家线下实体企业成功转型，其中，自主研发的小程序商城“商城”以终身绑定粉丝的市场优势，在众多小程序中脱颖而出，备受众多商家认可与青睐。

Ｑ：实体商家如何使用好工具抓住直播电商这一机会？

“还记得一位杭州线下女装店主，当时深受疫情的困扰无法正常营业，在网上偶然间看到我的直播分享，２月份开始尝试转型做微信小程序直播，开播前充分利用门店积累下的客户资源，进行朋友圈预热直播、制定产品直播优惠方案，首场开播人气就突破了２０００人。之后又融入了粉丝裂变玩法，现在直播人气都在２－３万左右，最高的一次还突破４万人，一场直播下来，销售额达到１０万，短短几个小时就完成了一周的销售额”微三云麦超谈到，抢占全新流量洼地，更早入局便意味着更快铺展。私域化流量运营场景能减少更多的运营成本，基于微信平台的社交零售方式作为全新的流量蓝海，其前景我是比较看好。

０２机会，深度探索“直播电商＋小程序”
小程序浪潮席卷而来的时候，他就是弄潮儿之一。在微三云麦超眼中“追求新的东西”是最有意义且具有挑战性的。看准时机，毅然决然转型，探索“小程序＋电商”的商业价值，依靠“社交流量和内容流量”形成新的流量获取方式。２０１９年，承载着微信生态下的交易闭环的微信小程序不负众望，交易额达到了８０００亿。

转型创业初期，微三云曾不被很多人看好，直到帮助学员策划了一场双十一促销活动，通过微信粉丝裂变的方式，在仅有３００位老客户的基础上，用７万元成本在一周内裂变出了７万的微信公众号粉丝和十几万的淘宝流量，最终帮商家产生了１５０万元的销售额。

这次社群电商裂变的效果让他更加坚信“私域流量＋直播＋小程序”的模式将会彻底颠覆传统电商与线下实体门户的销售模式。”



Ｑ：商家通过小程序，怎样才能经营好私域流量？

微三云麦超谈到，最初商家利用商城终身绑定粉丝的功能来维护自己的粉丝，粉丝可以购买自己的产品也可以分销其他商家的产品，平台也会整合优质供应链进行分销，扩大粉丝购买需求，商家绑定了粉丝，在粉丝分销商品的同时也能获取收益。其目的就是让流量的利用价值达到最大化。

“小程序＋直播＋社群”组成了私域流量运营的铁三角模式，聚焦解决线下实体店主、中小主播、流量主以及品牌供应链的流量问题，让私域流量得到变现，另外在商城上线粉丝裂变优惠券玩法、店铺直播等功能为店铺引流，利用直播的方式提升粉丝转化。准确地说微三云具有平台和工具两方面的双重价值，这种模式很大程度上解决了流量获取成本极高的问题。

针对商城所有工具的升级，微三云麦超表示公司会围绕着商家运营，用户运营、供应链运营培训、技能运营这４个方向去进行升级迭代。

０３未来，深度服务３０万实体商家转型直播带货
从直播带货开始出现在大众视野中，淘宝直播、快手、抖音一直都是直播行业的中心。而微信小程序直播“默默无闻”，直到今年才逐步开放申请，甚至很多人到现在都还不知道微信直播，两者的热度根本不在一个量级。

Ｑ：微信小程序直播可能是更适合实体商家的淘金之地吗？

“因为快手、抖音，或是淘宝这几个直播平台发展到现在，早就已经不是什么蓝海了，红得发黑。头部主播很风光，但对于入局较晚、没有太多资源投入的从业者来说，却是“噩梦”难度了。”老单给出这样的回答。

Ｑ：商家如何才能在微信上直播呢？

第一种方式是使用「腾讯直播」。这是腾讯官方的微信直播工具，Ａｐｐ 端叫做「腾讯直播」，微信小程序端叫做「看点直播」，两者是一体的。换句话来说，就是主播在「腾讯直播」在 Ａｐｐ 端创建直播间，然后将直播间二维码或海报分享到微信，用户扫码就可以在「看点直播」小程序观看直播。在直播间里可以直接卖货，可以内嵌微店、京东、商城等电商的商品链接，发红/包、优惠券、裂变等常见都营销手段也都可以做。

看点直播属于典型的建立在对主播信任基础上的直播模式，具有很强的种草能力，再加上微信带有媒体属性的私域流量，在微信端进行直播，用户与商家可以建立深厚的信任关系，转化率高，直播过程中商家偏重产品功能介绍，并辅以“限时、限量、限价”特性刺激购买。所以微信端直播对品牌的宣传力度较强，是少有的可以完成“种草＋拔草”的平台。

Ｑ：商家如何申请腾讯直播？

目前，个人还不能自己开通腾讯直播，需要通过“腾讯直播服务商”才能开通。

步骤很简单，在微信上搜索“微三云电商ＩＤ：ｊｋｍｏｆａｎｇ”回复“人工客服”申请开通就可以了。

２０１９年１２月１６日腾讯直播看点直播官方举行服务商授牌仪式，其中微三云获官方服务商资质认证并授牌。

Ｑ：对于腾讯直播的未来有什么看法？

微信是使用频次最高的社交产品，腾讯直播有很好的的便利性。同时“直播＋社交”可以产生更多的互动玩法，可以更有效的获取粉丝。未来打通直播入口加供应链平台，会成为最大的直播生态。站在新电商时代的风口上，微三云麦超谈到，腾讯直播现在人均停留１５．６分钟，互动率３６．３％，进房率达４４％，这些数据背后会为我们带来更多的商机，突破现有电商模式的壁垒，已为大家开辟出新的直播电商赛道。

Ｑ：未来，微三云有哪些针对商家方面的规划？

“目前已累计服务４万线下实体商家成功转型直播带货，扩宽线上增收渠道。今年目标是要赋能３０万线下实体商家转型直播带货，建立全国１００家区域运营中心，深度服务当地的集客家人和线下商户。截止目前，已在２０多家区域城市建立运营中心，覆盖杭州、西安、深圳、贵州、内蒙等地；同时，商城也会不断更新迭代，以用户体验为核心，在巩固原有优势项目和头部资源的基础上，创造出更多的发展机会。”生意难做，流量难、成交难、赚钱难，是现在不管线上线下所有商家的问题，而转型直播，是解决盈利问题成本最低、成交客户速度最快的方式。

————

莞云微三云小程序直播电商系统全国招募ＯＥＭ贴牌代理商，账号成本低至１０元／个，欢迎咨询主编微三云麦超

我们和其他直播的对比

抖音：１、销售额抖音要抽成

２、没有分销锁定关系，也没有分佣制度

３、要筛选店铺产品能否上抖音

４、需要有淘宝店，还需要交１００元押金

５、流量虽然大，但是流量不是自己的

６、无法对接自己的电商体系



看点直播：１、５９９元半年，９９９元一年

２、属于工具型的

３、需要跟第三方对接（京东、微店）

４、没有分销锁定关系

５、不提供开放接口

６、支付不自主，资金先进入到京东或者微店，再结算给商家

有播、特抱抱：１、属于平台型的

２、数据不是自己的

３、支付不自主

微三云：１、数据自己掌握

２、社交属性强

３、有分销裂变体系

４、免资质

５、免流量

６、免服务器

７、支付自主，不经过第三方

８、可人工服务

９、做大后，可升级源码，增加应用，可拓展性强

盈利模式

一：零售收益：可设定多个版本，比如：１０００元只提供工具，２０００元可提供装修商城服务

３万元套餐盈利：５００个＊１０００元／个＝５０万元；

６万元套餐盈利：２０００个＊１０００元／个＝２００万元；

１０万元套餐盈利：１００００个＊１０００元／个＝１０００万元。

二、批发收益：可招代理。如代理１０万版本，１０元拿货价，可１００元批发价，１万块钱１００个账号，可招１００个代理，总收益：１００万－１０万成本＝９０万元收益

三、服务收益：装修＋１０００元／个、运营服务可根据客户情况收取

四、续费收益：小程序按年收费，第二年续费还可以产生收益

五、升级源码收益：可获得２５％的经销员提成；

按目前源码系统价３．８万～１９．８万计算，１个客户可获得９５００元～４９５００元不等的提成。

六、技术入股收益：可技术入股５％，未来收入可期

七、供应链收益：未来我们针对小程序代理的客户，会开放供应链，可向终端客户提供产品供应链，用户购买供应链产品，代理可获得收益

假设１０００万用户，每人产生１元收益，有１０００万收益

八、支付收益：针对我们的代理，他的用户产生的消费，代理可以获得流水抽成，量大后收益可观

总结：做微三云小程序代理：小生意、大买卖！

少投入、高收益！

低风险、高回报！

风口产品，市场有限，但目前处于空白，属于蓝海市场，早进入市场，早抢占市场！

直播是目前线上卖货的风口，各大平台商户纷纷入驻直播，传统企业面临互联网冲击，微三云科技推出小程序直播分销商城系统，微官／网＋分销商城＋短视频＋微信群活码＋门店直播＋小程序直播，帮助传统企业突破销售瓶颈，微信小程序端口拥有微信的庞大流量群体做支撑，是目前直播卖货的最好契机
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