
东莞寄香港物流COD

产品名称 东莞寄香港物流COD

公司名称 森鸿国际物流（深圳）有限公司

价格 30.00/KG

规格参数 香港物流:香港电商物流
香港快递:香港电商快递
香港小包:香港电商小包

公司地址 广州市白云区棠景街机场路585号807-808自编110
7（注册地址）

联系电话  13798916595

产品详情

森鸿国际货运总公司坐落于我国深圳宝安区，海外仓储在中国台湾，中国香港，东南亚地区各个国家，
技术专业从业深圳市、广州市、中国香港、东莞市至世界各国的国际性运输物流服务项目，为每一位顾
客出示“最特惠、最安全性、最快速”的高品质国际性物流配送服务，并与Amazon、eBay、阿里巴巴网
、wish等跨境电子商务服务平台创建了优良的发展战略合作方关联。

企业主要经营的业务有国际快运、跨境电商COD货运物流、FBA空、国际海运，国际性专线运输。主推
中国台湾，中国香港，东南亚地区空加派、四大快递公司、国际邮政小包等，迄今才行大家早已服务项
目了许许多多数万家出口外贸B2C商家，每日货运量为50吨货品。

大家秉持“客户至上、互利共赢”的工作经验核心理念，以促进行业发展以民为本，让国际货运跟简易
。大家将致力于跨境电子商务行业，为顾客出示方式普遍，多种形式，成本费便宜，安全性平稳的海外
物流配送服务，致力于让跨境电子商务商家在每个服务平台上面能长期的发展趋势、发展壮大。

跨境电子商务的4P营销方式

一、Product：你的商品是啥？

商家在决策做什么商品的情况下，一般 考虑到的就是你要想做什么，而不是消费者要想用什么。因而不
论是在选款還是在市场销售商品的全过程中，你都必须時刻关心amazon的输入框，尝试竭尽所能为顾客
考虑，想一想你应该用什么词来叙述你的商品才可以使之出現在顾客的强烈推荐一部分。

在挑选商品以前，除开考虑到你的总体目标國家的文化艺术、时尚潮流和品牌形象之外，你要需要一些
更为实际的科学研究，包含商品观念、受众群体性別、受众群体年龄层这些。

二、Price：你可以卖要多少钱?



假如你觉得商品的价钱是最重要的一点，那麼你很可能还没有吃到哪些好处就失败了。反过来，你应该
依据市场定位的独特性来作出分辨，但也不必把全部的钱押在一个地区。比如，去日本，划算的价钱是
顾客选购的想法，但它也会抑止奢侈品品牌的销售总额提高，由于富人即便能划算也非常少以促销价购
物。而且不一样的國家对商品的标价意识大不一样，两者之间只依靠成本低商品，你市场销售的商品实
际上更应当合乎普遍受众群体的价钱趋向。

三、Place：你能根据哪些渠道营销商品？

设想一下，你一般 是根据哪样方式购买商品的？是网络购物還是门店买东西，假如你曾经历跨境电商买
东西的工作经验，也许还经历过一些怪异的中国海关或店内付款步骤。比如去日本，大家仍趋向于现金
结算，即便是电子商务买东西，她们也一般 挑选到付。因而除开精准定位顾客的买东西爱好，你也要挑
选适合的地区市场销售你的商品，而且也要留意付款方式的挑选。由于一些顾客通常会由于付款方式的
不便捷而舍弃加入购物车内的产品。

四、Plan：你的营销方案是啥?

你能运用Facebook广告宣传来推销产品吗？尽管大部分人都是受这种广告宣传危害，但一般 顾客都不情
愿见到他们。假如你要想健全你的电子商务营销推广方案，你也就必须使其融入你的市场定位。商家应
当根据一些合理的促销手段来顺从顾客的心理状态，进而提升转换率。除此之外，商家还必须提升操作
界面和客户体验让顾客更强的参加你的营销活动，进而创建起品牌忠诚度。

而且一些顾客常常会在购买商品前到每个网址比价格和销售总额，随后再选购最性价比高的产品。对聪
明的商家而言，你也就必须把握住这一点，尽量的向顾客展现你的优点。

总而言之，跨境电商买东西是一个持续发展趋势的发展趋势，它能够 提升你的市场销售和盈利。amazon
和阿里巴巴网等大企业也在逐渐扩张自身的服务平台，以考虑对国际性产品和知名品牌出入口的要求，
踏入这艘快艇就能合理的向本地顾客推广产品。殊不知，它也会挤压成型你的盈利和知名品牌特点，因
而用特殊的方式铺平道路是拓展业务流程和提升盈利的好方法。
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