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疫情之下，早幼教机构现下关心和担心的问题是什么？

1、“春招”

2、“如何线上运营”

3、“没有营收，仍有成本”

4、“退费”

5、“何时复课”

6、“如何转型线上”⋯⋯

经过这次疫情停课，很多机构已经见识到“直播”的流量红利，也想开拓线上渠道，分一杯羹。在这样

的

大环



境中，选

择合适的路径融合

线上，提前做好准备，培训老师线上

教学的能力和线上教务管理，线上招生运营，服务等，才能为校区后期多元化运营招生做准备。

而我们也看到不少机构在停课期间也开启了线上课程、社群活动等等，收集回来了一批意向客户的名单

。而在复课前，做好名单分类管理

很重。以往我们都是靠人手一个个输入信息录入名单资料，等每个市场、课程顾问整理汇总好，主管们

、老板们才能分配管理名单、查看活动的效果。

这时才跟进名单，可能已经隔了一两天，家长对我们的记忆已经淡弱，再去跟进也许就已经被其他机构

抢走了。而且单靠人手录入，不仅费时效率慢，还容易因场面火爆来不及录入丢失好几个名单。

中心复课前正是名单跟进、制定邀约计划的好时机，招生引流的关键，与家长建立进一步联系。

1

采单更便捷，推广效果更可控

早极客运营系统

可以定制采单二维码，帮助市场人员精确地定位名单来源渠道，生成属于你的二维码，在不同点位放不

同的二维码，精确获取采单信息和定位。

家长扫码就能获取到真实有效的客户信息，自动导入运营系统后台，随时监控每个渠道的推广效果，多

维度提升转化率。

2

跟进更贴心，课程顾问更积极

通过早极客系统的辅助，校区可以清晰地看到每次跟进记录。比如哪些客户是已经邀约的，哪些是第二

次到访或者是已试听的，这些客户就可以重点跟进，让意向客户成为会员。
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当日跟进、客户关怀、试听安排等待办事项也能通过早极客运营系统智能提醒，工作任务主动推送，招

生流程更及时高效，提升课程顾问的积极性。

现在信息化时代，如果机构没有正规的管理系统辅助，所有管理纯靠人手，老板容易分不开身，无法管

理超过2个店，学员人数一多资料就翻不过来，一不小心就被离职的课程顾问带走一部分名单。无法统一

管理的标准，收支混乱，中心复课后的运营就更艰难。

在这个关键时刻，校区详细的数据统计、分析更能帮助老板们做好规划、预判，帮助园所更好的复课。

除此之外，还有校务工作处理、如何给到家长放心托付的信心，这些通过早极客系统都能实现。

早极客现开放100家机构免费使用，全面助力大家复课，在困境中突围。
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