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产品详情

淘宝开店是不是真的那么简单？无数例子告诉我们，当前想在淘宝上做生意，越来越苦难！不仅竞争激
烈，规则也不容小觑，稍不注意，一个扣分或者降权处罚，长久经营累积下来的信誉，可以说一夜化为
乌有。特别是对于新手来说，什么都不懂，特别容易掉入七大误区。我来跟大家说下：

误区（一）开店先积累虚拟信誉再转做实物

相信刚接触淘宝的新手卖家很多时候都是打算开店先做话费充值，其实有这样的想法也很容易理解，毕
竟网店刚开，信誉一点都没有，要想别人相信你的产品，真的很难！而做虚拟，不用忙着发货进货，客
户也不用担心像实物经营那样的产品质量问题，给钱充值就好了。所以也确实受到很多新手卖家的欢迎
。

但是，每一样东西都会有正反两面，有利的同时也会有害。一般新人很少会去想这些，其实认真说起来
，要是先做虚拟再做实物也是不好的，虚拟转做实物若弄不好的话很容易会给宝贝降权处理，极大地影
响到店铺的权重，主要是“店铺主营类目占比“，所以要想网店健康成长，建议还是乖乖地从实体店慢
慢做起吧！

误区（二）是否要加入消保

关于消保这问题，早在之前就要交了。不过之前是仅限某些类目而已，现在可以说消保几乎覆盖到了淘
宝上的各个类目行业。所以还是别想了，这跟摆地摊是否要交地摊保护费是一样的，你不交钱，就不给
你摆摊。再说了，这个消保的金额也不多，交了消保，也是给顾客一个信心的保证。这对你网店信誉和
销量的提升有很大的帮助。

误区（三）开店后一味购买各种应用

像那些量子恒道、自动上下架软件、橱窗推荐软件、打折促销软件、装修模板等等，特别受新手卖家的
欢迎，特别是对于毫无经验的卖家们来说，不借助工具很难撑起来。但小编建议，一些付费的工具，还
是等经验有那么几下了再购买运用，这会好很多。



误区（四）产品越便宜越好卖

你以为淘宝上的产品真的是越便宜越好卖吗？不是的，以前或许会，但现在购网的人群多数是以质量追
求为主。看下这个柱状图就知道了，相应的价格区间段的用户人群占比，有利于你上架宝贝前的定价，
避免进入价格战的行列，要结合自己的成本已经买家的喜好度来定价，不要陷入价格战的行列，不然会
死的很惨，关于这点就说这些

误区（五）信誉等级越高越好

不是说信誉等级越高就越好的吗？其实，很多东西都是表面看来是越高越好，但这个信誉只能说明你店
铺的销量不错而已（也不一定是真实的销量）。我们要明白的是淘宝考核我们的是宝贝，而不仅仅是销
量，销量只是一部分，我们还要关注宝贝的转化率，收藏量和回头客，我们要积累的是真正的信誉，而
不是一个销量那么简单！

误区（六）先做推广后内功

很多时候，做一件事前都要做好充分的准备，觉得可以了才去进行。做淘宝也一样，要推广自己的网店
，若网店里面的优化，如详情页描述、装修、收藏量等等都还没做好，就说要砸钱做推广，试问你就算
把流量进入到网店，又怎样呢？网友进入你网店，看到这么不堪的页面，还会继续往下看吗？印象还会
好？还会相信你吗？所以，做淘宝急不得，做好店铺转化率，收藏量，详情页优化到位，装修到位了，
这才是主要的，然后销量不错了你再考虑其他推广方式

误区（七）开店是否进货

试问，我们在网上开店，你进不进货，别人哪里知道？这是其一。其二，你上的宝贝款式买家会喜欢吗
？若不喜欢，你进的货卖不出去不是压在手里了吗？所以对于资金少的小卖家可以先少进货或者直接做
分销，这样你没有发货和售后的烦恼，产生的订单就只有利润了！

以上新手开店容易掉入的七大误区，要想在淘宝开店的朋友就得注意了。最好先要做好充分的准备和存
储经验，才好在淘宝开店。
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