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产品详情

大家好，我是老宋，今天跟大家带来我最近整理的一些常见问题！

【付费推广怎么通过增加日限额来扩流？】

想要通过增加日限额来扩大每天的流量，没有什么操作难点。唯一的要求就是要在权重稳定下能够把钱
烧得出去即可。

按照速度来说，递增可以分成两种，快速递增和慢速递增。快速递增就是一个星期内猛砸钱，把流量冲
上去；慢速递增就是把拉升流量的后期拉长，拉长到半个月甚至一个月，每天数据稳步增加一点点，那
样的话相比快速递增权重会更稳。

虽然慢速权重更能稳住，但是我们还是要看类目去选择快速还是慢速。因为如果是很吃季节、时效性的
类目，比如水果、灯笼等，这种类目等你慢速递增把流量扩上去，黄花菜都凉了。

所以也不能一味地延长递增周期，还是要根据市场节奏和自己的预算来确定周期。在这个基础上，建议
递增比例是30%-100%之间，太低达不到递增的效果，太高容易导致限额烧不完，我们递增的时候最好能
够把每天的费用烧下线。

总的来说，我们还是要看类目来，比如一些没有时节性的标品会比较适合慢速递增来扩流。

【直播带货站内和站外的区别是什么？】

目前直播带货很火，商家通过镜头向买家展示商品，再配合主播的精彩解说，引导顾客购买。毫无疑问
，直播带货是一种转化率更高的电商表现模式。



而直播带货总的来说可以分为两种：站内和站外，我们从流量和转化的角度来分析一下两者的区别：

拼多多是一个购物平台，本身都是精准购买流量，而且直播的宝贝链接直接对接店铺，所以转化率相对
较高。

而短视频，快手等直播平台，本质上是一个内容平台，流量本身是不精准的。而且直播中的链接，最后
还是要跳转到电商平台，这其中就会有一个跳失率的问题。

即使现在他们有了自己的电商平台，但是这对拼多多店铺来说并没有起到促进转化的作用。

因此，商家如果想要开直播，应该首选拼多多平台。因为这里的流量更精准、更符合买家的购买习惯，
也就更有利于促进转化。

【流量突然下滑是什么原因？】

只要是做电商的商家都会遇到流量下滑的情况，而大多数商家并不清楚导致流量下滑的原因。

流量下滑可分为主观原因和客观原因。主观原因通常来说是商家操作不当导致的，比如修改了标题、主
图、SKU这些产品信息，导致商品重新被系统收录，引起流量下滑。这种情况我们可以不做调整，等1-3
天的时间让产品被系统收录后再看数据，如果数据还是很差再做调整。

而客观原因比较复杂，比如行业影响（换季、618等）、关键词流量下滑、竞争对手类目排名上升、转化
低，平台介入率高导致官方减少曝光等原因。

我们可以通过具体分析店铺数据分辨出导致流量下滑的原因，再针对性优化即可。

【类目排名的流量突然掉了是什么原因？】

这个一般是稳定的，因为在店铺坑产保持不变的情况下，官方给的排名和流量基本都是稳定的，但是如
果有一些活动大促等特殊时间点会有一些波动，比如618，平台的商家不仅要和站内同行竞争，平台和平
台的商家也会有竞争。

回到我们最初的问题，因为我们类目排名流量主要指标是坑产产出。如果你宝贝带来的产出很低，就会
直接影响官方对你宝贝潜力的判断，降低你的流量供给，甚至直接将你的宝贝从位置上下下来。

想要做好坑产，首先要保证宝贝的转化，除了最基础的产品内功外，特别是当店铺流量在短期内快速上
升，就需要我们在客户回复率、售后、评价方面做好把控。还需要搜索车做好人群，提高精准人群的点
击；场景车来扩大和稳定流量入口，并通过老客户回购去强化标签。

另外，店铺发货时效、DSR、平台介入率这些因素同样会导致系统对你宝贝的判断，所以售前售后这些
方面也需要注意到。

类目流量体量大、爆发快，拥有巨大的力，所以商家一定要把这一块给重视起来。

杭州拼多多代运营

杭州拼多多托管

拼多多代运营



拼多多托管

 

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

