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一、微商发展到现在，相当于传统渠道41年的发展，单纯做线上的微商，基本已经很难做了；

但实体渠道也很难做，在电商、房租、人员工资，团队管理等的因素影响下，也急需寻找新的出路；

所以，用实体+微商新零售模式来做，一定是大有前途的；现在正是时候。

 

二、微商已经真正成为一个渠道，既然是商，就是符合商的规律。凡是不符合商业本质的东西一定是做
不长的；

所以，从传统渠道想转型做微商，先审视自己的产品是不是符合两点：

1、货真？

2、价实？

3、品牌？

符合这三点，不管是用哪种微商模式做，都有可能成功；（酒类微电商具备所有条件）

不符合这三点，崩盘是一定的。哪怕你起盘能收一些钱，何况现在连这些钱也收不上来了。



三、传统渠道老板要避免两种心理：

1、对微商趋势特别了解清楚了，才去做微商新零售；

微商新零售是一种“光身着子出门，一边跑步，一边穿衣服的运动”，别想着太完美；

完成胜于完美。

想考虑酒类新零售，现在就做，别再等了！

2、对新零售还不了解，就投入大笔资金去做。这种情况下成功的概率太小了，会花很多冤枉钱；

上面这两种错误是传统渠道老板转型做微商容易犯的错误。

四、传统渠道老板开始做微商的三种途径：

1、从一个满足“货真、价实”的前提条件的微商品牌低级别代理做起，自己先当个小白，花点小钱，一
般是只需几千元规避开风险，真正“听话、照做”，真正体会微商是怎么开始的。

等有一定的感性体会了，比如怎么发圈，怎么培训，再去开始正式投精力 投资去做微商。

2、花钱去上各种培训课。

去听课之前，打听一下口碑如何，很多培训课都是闲扯蛋。一定要找实战的，真正操过盘的，好是有失
败操盘经验的，学过的才对你有用。（酒类微电商项目非常靠谱!）

别人成功的微商经验对你来讲是几乎没一点用的。三天一个亿，起盘收三千万，
是真的，但对你没一点用。

3、花钱找咨询顾问，少花冤枉钱。

不找顾问，该花钱时不知道问谁！

问自己老婆，是的，老婆一定会帮你省钱，但效果呢？

以上三种途径是传统渠道老板转型微商时的三条途径，选择适合自己的。
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