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深圳天猫店代运营公司2020单品权重优化技巧

1丶虚假库存

缺货退款，售罄率

缺货退款无疑是要降权的，但是这里看到的售罄率就有卖家质疑了，这个不是活动的吗?但是我要告诉你

，假设你库存设置上万件，每天流动的只有十几二十单，淘宝会认为你卖不完，不会多给你流量，如果

你库存确实有上万件，你可以设置几百件库存，每天也是十几二十单，淘宝会认为这个季度你能卖完，

所以会多给你流量，但是这样做会多了工作量，因为你库存要及时跟进，要保证有货的情况下不会被卖

家拍完，所以很多人也要纠结了，果断放弃这块，不过也可以，毕竟这块加权没那么大

2丶橱窗推荐以及精品橱窗

很多卖家在上宝贝的时候都忘记设置橱窗推荐，其实这个也是可以给宝贝加权重的，有的还可以添加精

品橱窗，那样的话权重会更高一些。



3丶宝贝人气

人气值，这个权重现在是越来越高了，影响因素非常多，我就说几个重点，购物车，收藏率，转化率，

动态评分，回头客比例，好评率。

4丶收藏加购物车量

收藏加购物车宝贝的人气就比较高，一般加权是比较都的，如果老客户收藏加购物车转化也是可以给宝

贝带来很高的权重。

5丶点击率

影响点击率的因素有：主图，价位，标题

 

主图尽量不要牛皮癣，主题要明显，如果是服饰类目最好有模特试穿图，如果同款主图要有差异化，每

个买家的心理价位都不一样，这个定价也可以根据同行来设置

这里可以看出连衣裙这个关键词116-270价位的消费人群占比最高，那我们定价就可以在这个区间内，不

过这个数值也意味着，这个价格区间的卖家也是相当多，所以定价也是门技术活。主图可以适当的做一

些文案来吸引客户点击，但是不显得杂乱无章，一定要做到美观

6丶宝贝关键词匹配度

选择合适自己的关键词即可，淘宝个性话搜索的原因就是为了提高卖家的转化率，所以精准的客户，转

化率才会高，定位的时候，关键词就能达到定位效果了，举个例子说明，时尚连衣裙和韩版连衣裙，看

起来都一个性质，潮流款式，不过数据证明，搜索人群却不一样

年龄分布，搜索时尚连衣裙这个关键词年龄主要分布在25岁以上占比比较多 ，搜索韩版连衣裙这个关键

词年龄主要在18-29占比最多，所以每个关键词都有符合这个关键词的人群，今年数据化运营比较重要

7丶坑位产出值

淘宝是非常聪明的，他们喜欢让那些产出值更高的宝贝排在前面，前提是你这个宝贝不会拉低这个平台



的价值，所以价格太低，即使你产出值高，但是实际上给淘宝创造的价值不高，如果把你这些流量分配

给客单价更高的店铺，那产出值就更高了，所以低价宝贝对于淘宝来说比较适合排到后面去，因为如果

前面客单价较高的没有成交，买家也能发现低客单价的宝贝。基于前面的原因，所以每个坑位的产出值

都是固定的，如果淘宝把豆腐块给你一天，但是你的产出值比第四名还低，第二天淘宝会把坑位给第四

名。优胜略汰法则

8丶点击转化率

前面也有讲过这个点击转化率了，淘宝的目的是让整个类目的转化率都得到提升，所以弄了个个性化搜

索，不符合你宝贝的买家就不会浪费这些不精准的客户给你，所以转化率很重要，但是转化率也不能太

高，如果有不正常的交易行为，系统会对你店铺进行排查，看你是否有虚假交易行为，并且把你宝贝关

进小黑屋

9丶详情页布局

关联营销：关联营销不超过8款=不超过一屏，买家点进你这款宝贝看详情页是为了进一步了解宝贝信息

，而不是刷了好几屏还是没有看到自己想要的东西，那么我想问你，这样做，买家的购物体验好吗?你不

重视购物体验，淘宝比你重视，那么淘宝凭什么给你流量

卖点体现：6屏之内，必须体现出买家想知道内容，而不是你一大堆买家好评，买家喜欢看评价何必去看

你详情页，所以你详情页必须把宝贝的特色体现出来，并且在6屏之内，比如我的宝贝是T恤，我就要体

现出，我这件T恤和同行不一样的地方，比别人透气，比别人有弹性，承诺不起球不褪色不变形，性价

比最高

10丶评价丶类目丶卖家承诺丶宝贝动态评分丶付费推广等等

这些都是可以给你宝贝加权重的，评价就不多说了当然是好评越多越好，最好是能有很好的买家秀，宝
贝的类目不要放错了，属性和标题都要吻合，卖家承诺包括七天无理由丶运费险丶订单险丶发货时间的
承诺是否履行，直通车推广是可以拉你宝贝搜索权重的。宝贝的动态评分就不多说了，自然是越高越好
。
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