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产品详情

这几年，支付产业的浪潮一波接着一波，在移动支付遍布大街小巷的时候，支付宝和微信支付又重磅宣

告，以后连手机都不需要了，出门只要一张脸，吃遍天下也不愁，刷一刷脸就能付钱。

最近各大媒体、网络平台都是关于“刷脸”的报道，这样的体验让广大群众都非常地新奇，纷纷去体验

这样快捷方便的支方式。

那么对于商家来说为什么要用刷脸支付呢？刷脸支付是否会取代二维码扫码支付，这也是大家所最关心

的问题，今.天必收宝小编就跟大家分享一下个人看法。

商家用不用刷脸支付商家并不是由商家所决定（商家不是起主导作用），那么由什么决定呢？我认为有

以下几点：

第.一、趋势

刷脸支付是科技进步社会发展所产生的必然结果，如同二维码扫码支付取代银行卡，银行卡取代现金一

样。



第二、方便商家用不用刷脸支付

消费者起着主导作用，可以毫不夸张的说所有行业都离不开消费者，只有当消费者去消费，商家才能获

取利润，为什么二维码能取代银行卡现金，因为作为消费者作为用户来说扫码支付方便简单不用担心钞

票再掉，被偷被抢等等。

同样的道理，当一个消费者体验过刷脸支付再去用扫码支付的时候就会觉得很繁琐。刷一刷脸就解决的

问题，在你这里还需要拿出手机打开微信支付，打开扫

一扫，输入金额，再点击个确认支付的时候，用户就会觉得麻烦不方便。

当用户觉得不方便的的时候，下次当他购物的时候会优先选择安装有刷脸支付的那家店，那么对于没装

刷脸支付的商家来说是不是就流失了客户减少了商品的售出，从而减少了收益。

在一个对于消费者来说就是再也不用担心手机没电，刷脸走天下，大家可以回忆一下有没有再出去游玩

的时候手机没电，又没现金的，想买东西的那种心有余而力不足的那种感觉，而商家再也不用担心旅客

手机没电没现金的尴尬，刷脸支付统统解决。

第三、 提升运营效率

刷脸自动扣款，效率更高，减少消费者长时间排队等待，刷脸支付更快，

无需拿出手机，打开支付宝或微信、打开扫 一扫或者收付款等一系类繁杂的动

作；帮顾客省去了记密码，输密码的麻烦。

真正实现了人与钱包或银行卡的“合二为一 �袍㦀�青づ���彦�偡�敠��袍㤰��䭧㩬�㔰��

掏手机也能付款，逼格满满）

第四、降低成本

刷脸支付降低了人力成本、时间成本，成本降下来之后，就可以给消

费者更多的优惠（省钱就是赚钱，这种道理商户都懂）。



节省运营开支

刷脸支付设备是商家自运营平台数字化的一个前沿焦点，是商家跟顾客进行接触的一个媒介。在未来，

借助于先进的 IoT 的识人能力，并结合商户自 己的营销计划， 将会为商家节省一笔运营营销开支。

第五、吸客引流：刷脸红.包（刷脸支付、立马免单）

全新支付方式，趣味体验、引流拓客，消费者无感支付，体验感更好，

更加迎合年轻人的消费习惯，销售额平均上浮 20%。

支付宝和微信官方都会不定期的做各种刷脸红.包补贴，除此之外商家也可自行投放优惠优惠（刷脸免单

、刷脸半价、刷脸领红.包、刷脸打折等），带动消费者进店二次消费，迅速 为商家聚集人气，

助力商家生意更加火爆。

第六、多种收款方式

不但可以刷脸支付、也可以支持微信、支付宝收款码支付，同时

支持花呗、信用卡直接付款。（花呗、信用卡可直接付款，符合现在年轻人的消费习惯）

第七、电子海报（定向营销、投屏广告）

有屏幕，就可以推广告，刷脸支付设备提供开放的广告 播放形式， 商家可以在设备上任意设置图片、视

频、层出不穷的广告形式，达到品牌宣传和活动推广等目的，为流量主带来了更高收入的可能性。

（在顾客刷脸支付的这个场

景下，顾客注意力百分百放在屏幕上，在商户与顾客建立连接之后，一系列促销的动作 就可以推出，无

论是复购券、熟人券还是生日大礼包，都可以对顾客进行定向营销。有了线下屏和顾客最直接交互，传

统手机端扫完码放进口袋这一动作便被革新掉）

商家可以在设备上植入广告，消费者每次支付后设备页面会跳出广

告，消费者在消费付款的瞬间注意力最为集中，此时广告输出可以达到更好的传播效果。



使用刷脸支付完成付款后，自动跳转广告页面，广告宣传内容能够更准确的触达消费者，

并引起消费者的关注，从而加深品牌在消费者心中的印象，提高品牌知名度。

第八、大数据功能

消费者支付完成后，还有后续更多营销功能，帮助商家实现数据分析，帮助商家锁粉拓客实现再次消费

。 

第九、硬件投入很低，商家先押后补（等于免费使用）

看懂直接快速加入刷脸支付大军，一起跟福建必搜网络共创大业。
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