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产品详情

大家好，我是老宋 

，关注老宋每天解锁不同的店铺运营知识！今天老宋给大家分享的是关于拼多多流量的问题。

同样的时间点入驻的拼多多，同样都缴纳了保证金，同样都做了推广，但是为什么别人店铺就能获得很

高的流量，而你的店铺流量适中上不去呢？很可能是因为你忽视了那些影响拼多多店铺的重要指标，具

体都有哪些？面兜兜-拼多多上货助手告诉你，希望你可以引起重视！

1、忽略产品上架细节

开店成功后的第一件事就是上架商品，但部分商家急于销量，一股脑的讲所有的商品都商家，以至于商

品上传后销量不佳，没流量、没排名。所以，商品上架不能一次性上完，要分批次的上架，这样既能保

证能够集中精力处理新上架的宝贝，让宝贝得到更多的展现，为店铺增加流量和提高转化；同时还能保

证店铺持续有新品上架，保持店铺活动，让买家每次进店选购都有形象感，增加买家粘性。

2、没有上传白底图

白底图通常都是展示在搜索、分类页的入口处，上传白底图能够免费在这两个渠道获得更多的曝光机会



，有助于提高活动报名成功率。

3、频繁打广告

据拼多多上货助手所知，有很多的商家为了给店铺引流，拼了命的到处给店铺做广告做宣传，但这种广

告引来的客流量也许只是点击一下，并不会仔细留言，所以拼多多平台很可能会认定店铺带来的影响不

好，因此给予店铺的流量也不会太多。

4、低价引流

所谓低价引流指商家同一个商品中设置多个不合格的低价sku，在前端展示该低价sku，但与商品的图片

、标题描述都不匹配，这种行为完全是欺骗消费者点击率的行为，拼多多是不允许的，自然不会给予你

店铺流量。体表现行为有：sku之间价格差距过大；商品主图与最低价sku不匹配；标题量词与最低价sku

量词不匹配；标题商品与最低价sku商品不匹配。

5、店铺标签混乱

若商家卖的商品种类复杂，会导致标签十分的混乱，从而影响到店铺的流量，所以一个店铺最好统一类

目，例如：店铺本来主推的是C类产品，结果上架了好几个D类产品却起来了，既然起来了就卖吧，同时

C类产品还在推，等D类产品过了成熟期的周期，你会发现D的流量没有了，C也没有起来，这就是混乱

标签影响了店铺流量。

6、标题滥用关键字

商品关键词是突出商品卖点的核心词，例如：连衣裙、裤子、短袖这些都是商品的关键词，当商品标题

不合理罗列这些关键词，称之为“标题滥用关键词”。标题关键词滥用会被将流量、权重、降低商品转

化、影响搜索转化等。

7、没有填写重要属性

商家朋友们是不是有这样的困扰，明明我的产品品质很好，却因为价格没法低过劣质商品而生意惨淡，

这是因为你没与填写商品重要属性导致的。填写商品重要属性能在搜索获得更多的曝光机会，方便消费

者更快了解商品，提高下单转化，提高活动报名成功率，突出自身优势，避免和劣质商品混淆。
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