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产品详情

大家好，我是老宋，关注老宋每天解锁不同的店铺运营知识！今天老宋给大家分享的是关于新手商家必
学内容。很多拼多多新手卖家，都有这样的疑惑，为什么我的店铺总是做不起来，而别人的店铺每天几
十单几百单甚至上千单都有。其实，最大的原因在于你入驻拼多多的时间不长，没有经验，而这些经验
都是在店铺日常运营中一点一点实践和摸索中出来的。今天，老宋编就给大家分享七件关于新手卖家需
要要学会的知识，希望可以帮助各位新手商家们。

1、分析同行

同行是你最好的老师，所以平时要多看看同行商品的卖点、定价，及攻心评价等，看了多了慢慢的你也
会从中学会些许经验。另外，做好自定产品的定位，确定好自己的位置找到同行的竞品做对比，学习他
的优点，摒弃他的不足，加以改进，总结好经验就能做出比他更好的产品。

2、类目选择

很多的新手卖家因没有经验，所以在上架产品时对我们产品的类目选择不明确，以至于选错类目或与产
品不完全相符，这样会导致我们的产品在正确的类目里得不到很好的流量。由此可见，选对类目很重要
，注意：有时系统推荐的类目并不完全正确，我们需要根据自己的实际情况进行正确的选择。

3、写标题

产品标题真的是非常的重要，它会直接影响到买家进行搜索时是否能搜索到我们的产品，所以在产品标
题的撰写方面，商家们一定要多花费些心思，千万不要直接复制排名靠前的商品标题，因为排名靠前的
商品标题权重肯定比我们产品的高，直接复制会导致我们的产品排名会一直比他人的靠后。

4、报活动



新手一定学会参与平台活动，有活动只要符合要求就报能上尽可能的上，唯一一点就是活动和活动之间
不要有冲突。报活动前先关注DSR和坑产，活动的货值可以询问小二，就是活动你上了多少个坑产位你
就得算一算平均下来要带来多少坑产。货值= 报活动的价格X包活动的库存。

5、设置SKU

产品SKU的设置会影响到买家下单转化，就像平时我们去饭店吃饭，还会有小碗，大碗，买家有了选择
，会更快地做出决定，若说只有大碗，那么买家有可能会疑惑或去其它家吃饭，所以我们要设置合理的
价格，让买家更加倾向于某个SKU，这样有助于提高我们的单个SKU的权重。

6、设置优惠券

优惠券有助于提高转化，提高店铺关注人数，所以宁可把价格设置高一些，把优惠券的那部分提前预留
出来，因为很多消费者的心里，不是看到她买到多少便宜的货，而是看她到底赚了多少便宜，这都是拼
多多的经商之道。

7、管理商品数据

拼多多新手商家一定要快速学会管理商品数据，进入拼多多商家后台，在商品管理的商品数据里查看前
一天的商品访客，订单，转化率，收藏率等，从而分析出这款产品是否可以作为主推款，综合分析后决
定下一步操作。

以上的这七点是拼多多新手必须要学会的几点，或者看似是简单的，但这看似简单的过程，是需要你不
断思考、反复实践去完成。要知道，做任何事情都没有一蹶而就的简易方式，一步一步踏踏实实才是你
完成最终目标的最有效方式。
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