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产品详情

阿里巴巴淘小铺社交电商模式制度详解.刘经理：156-2273-5296微/电.阿里巴巴淘小铺APP模式开发、阿里
巴巴淘小铺APP系统软件开发、阿里巴巴淘小铺APP平台开发

目前有不少的传统电商企业，也都在向社交化零售模式转型。传统企业为什么要转型社交电商?这是因为
人们生活习惯的改变，有了智能手机、4G5G，人们的碎片时间和业余时间都与手机为伴(低头族)，这些
时间消费最多的就是内容，看文章、短视频、刷朋友圈，聊天!

人们的大部分时间会在社交媒体平台，那么机会来了，在社交媒体平台开店就像传统时代在线下开店一
样，在步行街开个店因为街上有人流量，所以就可能销售商品!

那么现在在社交媒体开店，也一样可以通过不同的流量场景获取客户，产生销售!更有重要的是消费的客
户也可以通过社交分享帮商家带来更多的客户，这是一个趋势每个传统企业几乎都要与其结合。

面对社交电商的发展，淘小铺又是怎么把握住这个机会吗

一、社交电商是趋势，是未来的发展方向，是源于以下几个方面：

1、用更低的价格可以买到平时需要用到的所有产品，可以更省钱。

2、使用便利，不管是发货，物流还是价格，以及产品售后退货，都会有身边的人去跟进，处理，在处理
过程中，增加信任和沟通。有温度，又能发展下一圈层。

3、对于自己周边区域有能力的陌生人之间的社交变得简单，互动，有榜样分享，榜样互动，专业答疑，
可促使个体快速成长为超级个体。

4、专业课程的培训。为了使圈层的发展快速，需要专业的人员讲课，也就是现在很流行的商学院模式，
用免费课程的方式，赋能个体成长。



5、社交电商包容性很强，目前主流销售趋势的融合，爆款，众筹，拼购，社区团购，视频带货，直播带
货，目前市面上最火的销售方式都可以用在社交电商里面。

6、供应链，为了支撑以上社交电商平台需要全品类的优质供应链，真正做到低价，质优，高性价比，才
能完成。所以在社交电商的选择上面，一定要看供应链，这个是社交电商能够长久发展的核心！

二、淘小铺制度优势及图解：

1、两级分销制度，一共两个级别，第一个是掌柜，第二个是导师。

经过阿里巴巴法务严格审核，合规合法。

2、淘小铺升级无直推人数要求，升级以团队销售礼包数量为标准，意思即使你只推广一个掌柜，团队人
数增多，你也会升级。

制度对于普通人，推广能力有限的，特别给力！

因为其他制度一般要求推广10人，20人才能晋级，大部分人做到很困难，而今天淘小铺制度，普通人容
易赚到钱！

3、制度实现了“互帮互助”，因为制度，永远没有超越，不会像其他制度会超越或者剥离，你反而打压
下面人发展，而今天淘小铺制度，你希望下面人发展越快越好.
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