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产品名称 ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦震撼上市，拼商模式爆点已
经来临 ，ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦系统源码

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情
ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦震撼上市，拼商模式爆点已经来临 ，ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦系统源码

１０月，中国社交新零售经历了一次大动作，万和系统携百万团队加盟国际潮牌Ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦。

万和系统是谁？国际潮牌Ｓｕｐｒｅｍｅ是什么？潮瘦又是什么？

万和系统——某知名直销系统传奇的虎豹之师

如果你关注过直销，那你一定知道万和系统的名号，三年万和系统在直销行业创造百亿业绩。

创始人张文峰，他是万和系统创始人，和之梦文化创始人，他是百万团队缔造者，他带出千位百万年薪创业者，是百位千万年薪创业者导师，他曾打造知名直销商学院，他曾担任某百亿直销公司策略委主席，他被评为２０１６年最具影响力华人直销领袖，万和系统被评为２０１６年度最具影响力系统。

国际潮牌ｓｕｐｒｅｍｅ是什么？

国际潮牌Ｓｕｐｒｅｍｅ是来自美国的品牌，第一家Ｓｕｐｅｒｍｅ专卖店开在纽约，素有街头界的香奈儿”之称。Ｓｕｐｒｅｍｅ品牌创立２０多年以来人气与热度一直有增无减。作为一个现象级的街头潮流品牌，其地位无可撼动。这红白配色的７个字母，在年轻潮人眼里，穿 Ｓｕｐｒｅｍｅ ＝我很不一样。Ｓｕｐｒｅｍｅ成了一种符号，让身着这些单品的人认为自己是至高无上的，是独一无二的。

不仅如此它还被各大奢侈品牌追着联名，被众多明星强热追捧。从来都是品牌追逐消费者，而Ｓｕｐｒｅｍｅ则做到了让消费者追逐品牌。国外有ｌａｄｙ ｇａｇａ、Ｔｙｌｅｒ、Ｔｒａｖｉ＄Ｓｃｏｔｔ、 Ｊｕｓｔｉｎ Ｂｉｅｂｅｒ等，国内有余文乐、吴亦凡、王源、王俊凯、杨幂等数不胜数的明星。只要打上这显眼的Ｌｏｇｏ，就是这条街最潮最靓的仔。

Ｓｕｐｒｅｍｅ作为潮牌，它的成功之处就在于——点燃了他人的希望，你可以成为更好的自己。

万和系统华丽转型加入ｓｕｐｒｅｍｅ 潮瘦



迫于行业现状和百万代理商家人的梦想，万和系统创始人张万峰携团队加入ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦。

马云曾说过：未来的世界首富一定出现在大健康领域。美国著名经济学家、身价千万美元的软件企业家保罗�皮尔泽也曾表示：健康产业也将成为继ＩＴ产业之后的全球“财富第五波”。所以，如果你想创业，你应该注意我接下来说的。

现在的微商和社交新零售不在是简单的发发朋友圈就能获得流量的时代，现在的直销行业也是发生了巨大变革，而产品从品质化转向大品牌加效果品质化是大势所趋。在中国，众多传统巨头蒙牛、娃哈哈、王老吉等也纷纷在布局大健康产业的新零售。

团队领头人要具备极高的战略眼光才能带领团队屡屡进步，转型千亿蓝海油腻市场的大健康产业，创始人张文峰的眼光不会错。

ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦——怕油腻，怕长胖，随餐来一粒

Ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦是一款能满足吃货的需求，让你有肉随便吃，火锅随便涮，生活油腻而身体不油腻，苗条又健康。大家都称呼它是一款让人吃肉却不长肉的神器！

Ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦之所以能够让人们想吃就吃，并且能够解油腻阻糖，这源于它的四大天然食品成份！

Ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦自推出以来，新颖独特的产品定位让它迅速在市场上火爆起来，完美解决了“怕油腻，想吃肉”的吃货痛点。

这个集五大商业机会和八大市场优势一体的Ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦推出首创的创新颠覆式商业模式－－拼商卖买模式。无需代理费，无需囤货无需打包发货，仅收“任务量保证金”，签订代理协议，完成卖买任务量后，保证金退还。零风险又高收益，模式从根本的终端销售问题解决现在所有微商的痛点。它必将掀起全新的商业大浪潮。

即便是不懂行的人也能看得出来，大健康市场所蕴含的含金量是极其庞大的，而像ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦这样的好产品，在一套强大的变革性的新拼商卖买模式的加持下，一年销量几十亿完全不是问题。

毫无疑问，最先卡位的，也必将是获取红利最多的，市场上任何一个好的项目，最挣钱的人永远是第一批加入的人！

万和系统掌托ｓｕｐｒｅｍｅ潮瘦，将用最先进的拼商卖买裂变模式，用最刚需的蓝海市场爆品，破局直销困境，励志带领更多精英砥砺前行，共同开创大健康油腻市场新篇章，掘金新市场千亿蓝海风暴，谱写荣耀传奇霸业！

——————————

微三云拼商补贴奖励模式

用到奖励模式组合

１、大礼包＋拼商补贴模式：补贴奖励或者押金返还模式

解释：

推广营销工具，推广赠送时效性补贴金；如购买礼包赠送补贴金，推广一个礼包立即返补贴金，以达到用户的快速裂变

或者理解为购买某大礼包（付拼团保证金），推广一个用户返还多少金额，直到保证金返还完毕

２、店长奖励模式：购买不同大礼包升级不同等级身份，不同身份特权不同的考核升级标准和奖励标准

解释：

平台运营者将一定比例的产品利润用于奖励平台中业绩突出的推广者，并根据推广者的业绩评定相应店铺等级，分配其团队业绩红利。马太效应——多的愈多，少的愈少！天道酬勤——努力越多，回报越大！ 

１）．等级划分，依次划分为４个等级：如青铜店铺→白银店铺→黄金店铺→白金店铺２）．设置青铜店铺／白银店铺／黄金店铺／白金店铺升级条件：直推Ｘ人，且是Ｘ以上的身份；代数内团队推广员人数有Ｘ人，且是Ｘ以上的身份；代数内总订单量Ｘ单；代数内的总销售额；排除个人消费排在前Ｘ位；剩余人数的个人消费不小于总消费额的Ｘ％，个人累积消费；直推销售额。３）．团队无限级原则：只要属于店铺身份发展的推广员，往下无论多少级，都可得到店铺奖励４）．平级就近原则：无论是青铜、白银、黄金、还是白金，同样遵循平级就近原则。



５）可设置平级奖励，可选奖励金来源是上级奖励还是平台奖励

３、区域奖励模式：以收货地址为标准的区域奖励

平台运营者根据推广员的业绩情况给予其申请区域代理的权限，并按实际情况分配其管辖的区域；成为了区域代理的推广员拥有一定比例的产品利润奖励，即区域奖励。

１）等级划分，依次划分为５个等级：（区代→市代→省代，自定义） ２）自定义／区代／市代／省代升级条件：推广成交量、总成交量、总订单量、总销售额、个人累积消费、推广销售额等升级条件自由组合 

３）以收货地址为导向的区域划分原则推广员升级后拥有平台分配的区域代理权，所有收货地址属于该推广员区域管辖范围内的订单，该推广员都可以获得相应的区域奖励。

举例：以某款瘦身衣举例

１８８元／件，原价１盒３件 ＝５６４元，

ｖｉｐ礼包：１盒（３件），礼包价３９９元

门店身份礼包：１万元押金礼包（可线下收取）

总代身份礼包：１０万押金礼包（可线下收取）

区域身份礼包：线下收取

分销设置：

１、补贴金：推广１个人拼团补贴１００元，推广４个人拼团累计补贴返还４００元

２、分销奖励：一级奖励２０％，即分享一个拼团长购买礼包（拼团保证金）奖励１００元

３、店长奖励：设置ＶＩＰ会员、门店、总代理、董事四个级别，复购折扣分别为８折，６折，５折，４折

一、３９９ＶＩＰ会员：购买一个３９９元礼包（相当于付４００元拼团保证金）

１、价值５６４元的１盒３件装瘦身内衣免费送

２、复购１盒优惠１６５元即３９９元，即会员进货价是３９９元／盒

３、推广拼团送４人每人返还１００元，类似返还４００元，每多推广１人奖励１００

二、门店：付１万保证金，免费送任务是１００人

１、每推广１人拼团购买３９９礼包返还１００元，累计返还１万元，每多送１人照样奖励１００元

２、复购８折，即３２０元，即门店进货价只需３２０元／盒

３、旗下会员差价２０％，即８０元

４、发展门店每个奖励２０００元，旗下会员每盒２％奖励，即奖励８元

三、总代：付１０万元保证金，付１０万保证金，免费送任务是１０００人

１、每推广１人拼团购买３９９礼包返还１００元，累计返还１０万元，每多送１人照样奖励１００元

２、复购７折，即２８０元，即门店进货价只需２８０元／盒

３、旗下会员订单差价３０％差价，即１２０元

４、旗下门店会员订单差价１０％，即４０元

５、发展门店全收奖励１００００元

６、发展总代奖励５万元，旗下会员订单每盒２％奖励，即８元

四．区域运营中心

Ａ类省级代理－５万盒，任务保证金４０万。

Ｂ类市级代理－４万盒，任务保证金３０万。

Ｃ类县级代理－３万盒，任务保证金２０万。

即可获得区域经销权，完成目标任务量，可以退！

①区域进价６折，即２４０元



②旗下会员差价１６０元

③招募门店全收１００００元，门店差价：８０元。

④招募总代全收１０万，总代差价：４０元

⑤区域发货总量１％，即４元／盒（省市区分别１％）

⑦推荐区域的奖励２５％，旗下１元一箱

——————

——————

【核心提示：文章部分资料收集于互联网，仅作为开发需求者的模式案例参考作用，与平台没有任何关系，如有系统需求请详询，玩家勿扰】

附：微三云公司介绍

东莞市商二信息科技有限公司旗下品牌有“微三云、“莞云”，创立于２０１４年，是高新技术企业、双软认证企业，经历５年深耕，从４个人发展到如今４００多人，年软件系统销售额超过２个亿，服务企业３０万多家，源码运营客户超过５万家。

公司专业提供微信小程序定制开发、抖音小程序开发、ＡＰＰ定制开发，目前已打造出晶抖云软件供应链平台，功能应用涵盖微信商城分销系统、移动社交分销ＡＰＰ、线下多门店收银系统、城市Ｏ２Ｏ系统、跨境电商系统、社交电商系统、社区团购系统、挂售卖货系统、拼团系统、区／块／链系统、内容付费直播系统、短视频电商系统、智慧新零售系统、微商订货代理系统，分红榜卖货系统，拼商补贴系统，社交红／包系统、线下门店Ｏ２Ｏ配送系统，邮费奖励系统，电商直播系统，电商直播小程序，小程序直播分销商城系统，短视频小程序系统、数字积分社电商系统等。

公司产品功能应用创新，覆盖短视频＋社交电商解决方案、智慧新零售线上线下解决方案、生鲜电商解决方案、新美业解决方案、同城解决方案、商家联盟解决方案、商家联盟解决方案、会员共享跨界盈利解决方案、 农村电商解决方案、智慧养老解决方案、智慧城市解决方案、跨境购物解决方案、 刷脸支付解决方案、智慧停车解决方案、智慧货柜解决方案、无人零售解决方案、抖音小程序私域流量解决方案，一物一码溯源解决方案、短视频卖货、直播卖货解决方案等。

我们的公司地址：广东省东莞市东莞生态园瑞和路１号松山湖高新技术创新园Ｂ栋２－５层（可以直接上５楼５０１市场部）

电话：麦总监（微信同号，加好友了解最新模式解决方案和系统优惠政策）

关注公众号“紫弘智慧”或搜索微信号（ｚｉｈｏｎｇ３３３）关注，了解更详细资料

了解更多，详细请登录：ｈｔｔｐｓ：／／ｗｓｙｇｕａｎｙｕｎ．ｃｏｍ／
——————————————————
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