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产品详情

人们对于充电宝、充电线等产品的需求也会不断提升—共享充电线代理合作

行业投资人士表示：随着人们对于智能手机的依赖性越来越强了，人们对于充电宝、充电线等产品的需
求也会不断提升。而关于刚需性的问题，就像在二十年前，人们无法相信手机会成为人们的必须品一样
。

随着5G物联网时代的到来，共享充电宝、共享充电线等项目将会得到人们的依赖。可以说，共享充电线
的市场空间会远大于充电宝。据悉，投资人们会把投资目光从共享充电宝转移到充电线，其具体3大核心
如下：

1、充电宝市场已饱和

共享充电宝项目自2017年推出之后，市面上共享充电宝的品牌从原来的百花齐放，逐渐往一枝独秀上发
展。可以说，共享充电宝市场基本已经被街电、来电、嘟嘟等知名品牌所占领。后入局的投资人士，很
难占据优势。

2、共享充电线更能满足消费者需求

随着市面上出现手机品牌种类越来越多，人们的手机型号不同，对于充电数据线的需求也有所不同。而
共享充电宝，存在着单一性的特点，并不能完全满足消费者需求。

3、共享充电线开发成本低

共享充电宝相较于充电线而言，商城共享充电线商，其在开发上涉及到更多的充电箱、充电池等硬件终
端的设计。而共享充电线的硬件终端，则主要表现在充电数据线上。其投入的资金成本可以预见。



关于咻电科技

   咻电科技有限公司是一家专业从事高新技术研发和智慧场景社交为主导的创新型企业。我们坚持

以卓越的服务品质、专业安全的技术服务实力，为不同群体的用户提供更好更优质的服务。

   公司拥有百人专业技术团队经过长时间的努力与发展终于研制出一款方便用户使用、符合大众创

业万众创新的共享充电宝——咻电。全国拥有21个市场运营分公司，1000人以上的市场运营团队。

   咻电，咻咻一下就满电。咻电不仅是一款使用方便、充电迅速、质量过硬的共享充电宝，更是一

款多功能、多用途、多盈利的社交场景平台，智能广告投放系统+智能营销系统+OA管理系统+共享互联
网+经济，让这款产品更有市场潜力，更有发展投资潜力。

   公司拥有百人客服团队为您全程售前、售中、售后服务，完善的服务体系，让用户使用放心、让

投资者更安心。

共享充电宝算什么？必将被共享充电线替代！？——共享充电线招商加盟

2018年，中国智能手机用户数量位居全球第壹，达到13亿 Zenith公司调研发现全世界手机占据人们上网时
间为：2017年70%，2018年73%；到2019年，福州共享充电线商，将占据76%。
而在中国手机占据上网时间的数据远超其他国家！ 出行充电难问题突出！

这也是共享充电宝为什么会突然兴起的原因!但是新事物总会有各种的不足！

第壹，依然是产品体验的问题。共享充电宝的使用场景是，手机没电了，租借充电宝。但是手机都没电
了，还如何租借呢?但是共享充电线就不一样可首冲5分钟，手机有电了在付钱。合理贴心！

第二，安全性问题。充电宝会不会暴炸？充电器上会不会被恶意弄上病毒？充电宝较大的体积可以私自
加入很多元件，网上也有人直播改造一台共享充电宝！造价不过300块，犯嶵成本低下，且安全。手机一
旦进入病毒，你的资金将不再安全！但是共享充电线却不会有如此隐患！

第三，还有蕞重要的一点！科技在不断成长！充电技术革新。如果充电五分钟，通话两小时的技术荃面
铺开。那只需要找个地方充电就可以了，完全不需要充电宝啊！！手机没电了，在咖啡厅坐五分钟，满
状态复活的话，估计大部分人还是愿意的。共享充电器也能解决用户不习惯出门带充电器的习惯。

第四，需要押金，客户的体验度极差，充个电，需要关注微信号，交押金。归还。退押金，麻烦至及，
在这个懒人经济横行的年代，让用户麻烦就是给自己找麻烦。况且还有很多人对押金这样的设定有明显
的抵触，但是共享充电线就不会有这样的问题，造价低就可以免押金！也可以做到及扫及用，给客户方
便，就是给自己方便。

试想共享充电线如果荃面铺开，每个咖啡厅都有共享充电器，每个饭馆，网吧，酒吧，洗脚城等等地方



都配备了共享充电线，手机没电了，找个地方坐坐，5分钟满血复活！试想一下，电影院共享充电线商，
如果市面上有如此荃面的共享充电线的铺设，共享充电宝还有用武之地吗？

咻电，一部可以赚钱的共享充电宝，一条可以赚钱的充电线！

咻电，咖啡厅共享充电线商，咻咻一下就满电！

小产品 大覆盖 大可作为！

在社会发展迅速的今天，共享经济也正飞速的发展，从共享单车的打开市场，到共享充电宝的轰动经济
领域，各个共享物品也是如雨后春笋一样陆续冒了出来，给我带来便利的同事，也让共享经济的名头更
大了几分。最近我就发现了一种更新的共享物品，那就是共享充电线。

共享充电宝估计大家都不陌生，毕竟在经济领域共享充电宝应该是2018年典型的一个成功案例，那么共
享充电线紧跟着共享充电宝盯上了“共享充电”这个大蛋糕，那他能不能再共享充电宝已经在市场上成
功铺设的情况了依然脱颖而出呢？

为此我们联系了武汉吉充科技共享充电线的邱总，听听他是怎么认为的。“中国智能用户达到13亿。没
电成为一种常态。根据调查发现智能用户平均日充电次数为3次。而出门随身携带充电器太过麻烦，所以
公众场所投放共享充电设备有着巨大的市场空间。虽然市面上已经投放了不少的共享充电宝，但是共享
充电宝存在成本高的壁垒。使用需要交押金，充电太慢和归还的问题。所以共享充电器在一些固定场所
有着不可估量的市场，比如酒店，餐厅、娱乐场所等等。我们来算一笔账，铺设1000条共享充电器，使
用率按20%计算，一次收益3元钱，一天的收益是600元，一个月收益是一万八千元。充电刚需市场目前市
面普及度不足30%，还存在巨大的市场空间。”

可见咻电科技创始人还是非常认可自己的企业和产品的。但是到底是共享充电宝会碾压共享充电线，独
坐峰顶。还是共享充电线后来者居上。还要看以后的发展！

电影院共享充电线商-福州共享充电线商-咻电共享充电宝招商由四川咻电科技有限公司提供。“共享充
电宝U800,共享充电宝U600,共享充电线L2000”就选四川咻电科技有限公司（www.xiudianer.com），公司
位于：四川成都市金牛区蜀西路52号2A座14层，多年来，咻电科技坚持为客户提供好的服务，联系人：
贺经理。欢迎广大新老客户来电，来函，亲临指导，洽谈业务。咻电科技期待成为您的长期合作伙伴！
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