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产品名称 2020第（11-12）届CNRE中国新零售博览会
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规格参数
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产品详情

2020第（11-12）届CNRE中国新零售博览会 2020新零售双渠道团购+直播货源展

一、 活动简称：直播+团购货源供应链展

同期活动：2020双风口大会、第11届CNRE中国新零售博览会

二、 活动主题：双渠双驱、双向链接、双线增长

活动形式：【展览】【会议】【晚宴】【私董会】四大板块

（一展、一会、一晚宴、私董会）

二大目的：①大会：学习经验/方法；

②展览：对接团购平台&网红直播，对接货源/供应链；

三大收获：①大会：洞察趋势、把握方向；

②展览：深入行业、对接资源；

③晚宴：精..准链接、牵手合作；

三、 组织机构：

主办：沸点天下 承办：沸点会展 



联系人：郭浩 185-2014-8666

四、 展览范围：食品零食、服装鞋包、化妆品、洗护用品、孕婴童、家居百货、生活家电、健康养生、
无人新零售、新零售平台、新零售技术服务商。

五、参会人群：渠道经销商、社群团购平台、社区团购平台、MCN机构、网红主播、播商、微商、微信
群群主、厂家、品牌方、供应链、服务机构等。

六、 活动概述：

随着互联网及信息技术的不断提升和迭代，随着人们消费习惯的不断改变，新的消费渠道正在逐渐形成
并且威力不断凸现。直播带货、社群团购被称为当前新零售行业热门的两大渠道，两大风口。特别是在2
020年疫情爆发时，传统渠道销量不断下滑，而团购和直播这两大渠道却在疯狂增长，无数个商品的上下
企业将在这波行情中获得巨大收益。鉴于行业及企业的商务需求，沸点天下将在CNRE中国新零售博览
会第11届基础上创办2020双风口大会、双渠道展，定于7月17和8月8在广州、杭州双城举办。通过一展一
会，集中解决传统企业怎么进入新零售，以及如何快速在新零售渠道提升销量的问题。旨在为平台和货
源方嫁接资源对接的桥梁，通过产品交流建立链接，通过经验交流实现信息同频，通过资源对接晚宴实
现思维碰撞，摩擦出合作火花，从而实现快速打开渠道，实现销量快速增长。

七、 参加717广州双渠道展的8个理由：

① 时机：采购方的产品荒：

2020年团购和直播高速发展，每天都需要大量的产品卖，整个行业对对产品需求量非常大，717广州双渠
道展对于货源方是不可或缺的招商平台。

② 首..个：行业首..个线下展会：

717广州双渠道展是行业第..一个线下展会，必将吸引全行业的目光。

③ 精.准：观众精.准。

717广州双渠道展，参观观众精..准，全是团购和直播的采购方。

a) 影响力：头部聚集；

社群团购头部平台都会来参加这次展会，可谓头部聚集。

④ 高效：对接高效，合作高效。

团购采购商和主播选定产品，都可以马上开团或上架，非常高效，可以快速打开销售渠道。

⑤ 新平台多，这次将会有很多新平台出现。

2020年行业增加了有很多新平台，其中有很多新平台的体量也不错，这次也将会有很多新平台来亮相，
想要开拓新平台，这届展会不可错过。

⑥ 双渠道展，一次聚集团购和直播两大渠道采购商。

本次展会针对团购和直播两大渠道采购商，对参展商而言参加一次展会可以开拓两大正在调整增长的渠



道。

⑦ 主办方资源优势：

1、 行业影响力：主办方沸点天下为新零售领域生态化体系建设者及引领者，多年以来，成功策划和举
办数百场线下活动，积极有意义的推动着行业发展，旗下品牌活动如：网红直播节、新零售博览会、万
人资源对接会、新零售春晚、社群团购大会、微商博览会、微商节等，积累了庞大客户资源，在行业内
具有较强的影响力和号召力。

2、 采购方资源：2019年沸点天下举办了7场社群团购大会，3场直播带货大会，聚集了大量的行业资源；
今年又开发了4458货源平台，518新零售线上展会，创办《直播&团购货源汇总》专刊等，一直在解决采
购方的货源问题，同时也吸引了大量的直播和团购采购方的关注，从而聚集了大量的团购和直播的采购
方资源。

3、 活动经验资源：沸点会展主/承办过数百场线下展会及大型活动，拥有经验丰富的运营和执行团队，
具备精湛的办展办会技能，来保障展会活动完美举办。从信息布局，活动宣发节奏把控，到流程设计，
环节安排等，都严格把控，每次活动不仅能完美执行，还能获得与会者一致好评，给参会者带来方法经
验，资源链接与活动体验三重收获。
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