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产品详情

2020开年，抖音宣布日活突破4亿，凭借创作门槛的全民化与超高信息传达效率，短视频彻底火了，怎么
做号?如何带货变现?成了来到抖音掘金的创业者们关注的问题。那么如何利用抖音短视频带货?从选品到
带货技巧一定要来看看。

作为深耕短视频变现生态的小程序SaaS平台，下面就结合实战操盘经验来分享下短视频选品策略与带货
转化技巧：

准确选品：短视频只是渠道，产品才是王道

1、实用刚需

短视频+信息流的产品机制能让人刷个不停，但也导致了碎片化的获客场景痛点，因此带货转化率就需
要依赖产品力本身。

而考虑到目标用户群体，刚需日用品如拖把、厨具等，及使用频次高需多次复购的产品如垃圾袋、食品
等，无疑更具有普适性。

事实也正是如此，从好物榜来看，交易量*大的品类基本集中在日用百货、美妆洗护与服装食品等品类。

2、物美价廉在品类之上，商品质量与价格是影响转化率*大的两个因素——产品形态能影响用户下单意
愿，品质好坏则与用户体验息息相关，进而决定了账号的口碑与用户后续复购;而根据实际表现，价格在
100元以内产品*容易爆单，这一方面可能与用户对在短视频APP购物的疑虑有关，另一方面客观上也表明
人数*多的用户基本盘消费水平普遍较低。要找到兼顾物美与价廉的货源，就需要跳过中间商找到供货源
头，同时做大单量，通过议价不断压缩进货成本。

3、优惠让利

产品准确，价格合适还不足以吸引用户直接下单，加之短视频碎片化的场景，流失率将会很高，而从用



户占便宜的心理出发，通过投放优惠券、满减等促销活动，辅以好评返现，可有效提升*终的带货转化率
。

打造高转化视频：内容为本，准确带货

4、内容引流

选定账号领域之后，保证内容的垂直度，以便被算法推荐进而触达准确用户，具体到选题，可通过数据
采集平台来追踪热点，或借鉴同领域达人作品寻找灵感。而要保证持续产出优质视频，就需要关注账号
与视频数据，通过分析、复盘以数据支撑调整和修正内容创作，更重要的是关注评论区用户反馈，以不
断提升内容质量。

5、植入推广

高转化的视频一般都具备辨识度，或者说账号人设，以获取粉丝信任，进而通过好物种草等形式提对其
进行转化。

需要注意的是推广信息的植入一定要软，否则易引起粉丝反感，同时受限于推荐机制，建议以多个账号
搭建矩阵，以保证流量获取的稳定。

开通橱窗带货要跳转第三方APP交易，用户易流失且需承担佣金抽成，而小店入驻成本与门槛极高，加
之近期购物车改版后，小商家订单普遍下滑，基本将腰尾部玩家拒之门外。

而抖音小程序则完全不受改版影响，可作为自营平台帮助商家承接交易，同时小程序在入口与能力上均
更具优势，合理使用也有助于提升*终的带货转化率。

注意力经济时代，用户在哪里机会就在哪里，而在短视频时代，要通过带货变现流量，在内容与产品基
础上，一个好用的带货工具是必备条件。

所以现在短视频带货是很赚钱，但是很多用户不知道如何做，可以选择抖音短视频的方式来成功带货.
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