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淘宝客共享APP与定制app优劣势对比【卓丰淘客】

腾讯的封号技术还在持续升级，淘宝客以往赖以生存的微信将会变得越来越艰难！而淘宝客在2020年的
生存之道必须是“线上←→ APP ←→社群←→线下”的模式，这个模式怎么理解呢？以往很多淘宝客都
是炸群的形式，而现在明显行不通！把微信里的用户往APP上做转移，淘客营销返利，以APP为大本营，
在APP里沉淀用户！其次通过线下各种营销活动，拉到微信上来或者其他的线上平台，然后在线上通过
各种营销手段、社群活动让用户感受到你带给她的实惠，让她形成一种在你这里购买要实惠很多的观念
，然后在慢慢的往APP上转移，从而形成一个循环的过程！

目前淘宝客APP主要分为两种：一种是定制版的APP，还一种是共享APP。那么淘宝客共享APP与定制版
APP哪个比较好?

定制版APP，有自己独立的品牌，需要一定的产品思维、UI思维及运营思维！在APP上架时需要各种资
质，比如微信接口、百川接口、软件著作权、邓白氏认证、公司资质等等各种资质。因此定制版APP的
门槛相对较高！而【卓丰淘宝客电商系统】已经有开发好的独立淘客营销可以直接使用，也支持定制服
务。

共享APP，操作就简单很多，APP都是已经上架了的，不需要各种资质！通常只要导入PID就能使用，虽
然是共享APP，但是淘宝客会有属于自己独立的PC端后台，能够独立管理用户及合伙人的财务系统，操
作简单许多，而你要做的就是推广即可，且费用相对较低。
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淘客推广引流获取的现状分析

淘宝客是这几年比较热门的职业之一；淘客推广，主要依靠淘客群体把商家的产品推广出去，带来流量
和交易。对商家增加了销量，对淘宝客增加了收入；但如今淘客对于产品的价格和佣金成本越来越高，
推广也越来越难做，其市场又如此巨大，淘客该怎样做推广呢？

淘宝客推广基础的需求是什么？

无可厚非是：流量！

那是不是流量越多越好呢？

那肯定是不行的，如果所有的流量都有用，那就不需要做推广了，并不是所有流量都可以。

我们都知道现在的流量越来越少，大部分都转化为商家的私域流量，流量成本也越来越高，只有精准化
的流量才有效。

精准引流：淘客推广，主要还是通过流量客户愿意买才有；很多淘客在做推广时，看到别人推广带来多
少销量，带来多少收益，一时眼红，脑袋一热，就不假思索开始推了。终往往毫无效果或者血本无归，
后不了了之。

【卓丰淘客系统】是郑州一家专业做淘客营销，我们有成形的解决方案和技术研发团队，来保障您在运
营当中各种突发情况。
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移动端将是淘宝客下一个风口，让你在家躺着也赚钱

随着互联网的发展，形成了网上创业、网上兼职这类庞大的人群，正规的项目，赚到钱的人大有人在，
有人靠淘客营销实现了财务自由，后飞黄腾达。也有人还没有出发，就已经被扼杀在摇篮之上。

比如很多人看到各种挂机项目和项目，都是日赚500元、上千的，还是每天在家躺赚，看到这样的广告无
疑是心潮澎湃，好像打开了新世界的大门，想想就是激动，很多小白估计做梦都能笑醒，自己工资也就
是一个月三四千，淘客营销计划怎么建立，做在家里面躺着每天还能赚几百上千，海港淘客营销，还工
作什么，便开始幻想起以后的美好生活，去看看诗和远方。

也是就马不停蹄的交钱做代理买软件，然后发现，一天就只能赚十来块钱，回头看看挂机软件，需要交
钱才能，等你再次交钱的时候发现已经上当受骗了。

于是乎刚踏出的步已经是被扼杀了，之前的躺赚美梦已经破碎。其实真正那些没有被击倒的人，都知道
，天下哪有掉馅饼的事情，或许的确是有的项目挣钱比现实中的工作或者生意来钱更快，但付出的努力
和汗水都是成正比的。

当然也不排除那些灰色或者是黑色的项目，的确有这样的，淘客营销佣金 如何获取，但明眼人都知道，
这样的项目不长久，其实很多人都是很有原则性的，这样的项目也是坚决不碰。其实在互联网这个世界
中，正规的项目还是很多的，正规并且暴利的项目同样也很多。淘宝客就是其中一个，相信很多人都接
触过淘宝客。

【卓丰淘客系统】是郑州一家专业做淘客营销，我们有成形的解决方案和技术研发团队，来保障您在运



营当中各种突发情况。
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