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产品详情

短视频带货产品怎么选货，抖音橱窗上传产品去哪里选产品

短视频风口的到来，开拓了品牌主的营销新渠道。相信很多人在网上都看过抖音的带货文章，比如如何
通过抖音2天带货28万+、一条抖音视频赚取150万+的收益、揭秘短视频带爆款的玩法...抖音真的有这么
强的“带货力”吗?

抖音之所以能成为营销行业的新宠儿，是得益于它强大的传播力和无形之中的带货属性。而这两点是由
抖音自身的平台基因和用户使用抖音时的状态决定的。

抖音的平台基因是基于算法的智能推荐，讲究内容为王，只有优质的短视频内容才能够成为平台热门，
才能被推送到广大的用户手中。

这就要求广告主的内容首先要以创意为出发点，其次才是品牌信息的露出，相较于过去传统的硬广或硬
植入，保证了品牌植入与视频内容的高度结合，自然更易让观众接受。

当用户进入其他平台还停留在“看热点资讯”“做打卡任务”时，抖音上的用户却在欣赏别人的美好生
活，或是好玩搞笑，或是漂亮的小姐姐小哥哥，又或是新鲜的事物推荐。

而这些恰恰是“杀时间”的重要元素。抖音轻快、趣味的短视频内容，让用户处在一种放松、随机、无
意识的状态下。

在这种状态下，受众对植入信息会以更自然，甚至好奇的心态去了解这些品牌或产品，比如主动到评论
区问东西在哪儿买的、产品还有什么功能之类的，让“种草”“人坑”发生在无形之中。

在抖音上，不少抖友会分享自己从电商平台上购置的“抖音同款”商品，并在留言区写“这是抖音‘骗
’我买的第50件商品”之类的，反映了抖音给用户带来的隐形“人坑”感受。

*初的抖音内容几乎都由用户生产，以模仿视频为主，魔性的音乐加上酷炫的特一效，而用户自制内容中



，少不了一些产品的植入和入镜。

乍看之下，被抖音带火的商品五花八门，甚至有些稀奇古怪，但如果仔细分析，会发现它们有一些共性
。

1.产品受众锁定年轻消费者

抖音目前已经成为“90后”“00后”彰显自我的舞台，他们喜欢潮流或者炫酷的物品。

像戴森吸尘器也很火爆，多样的吸尘器功能很吸引人，但是如果分享到抖音就红不起来，因为吸尘器的
目标对象不是年轻人，所以在抖音上面火爆的商品，必须是年轻消费者爱玩的东西。

2.产品性价比高

当下焦虑的年轻人愿意通过新鲜的东西来找乐子。更有甚者，一些人通过花钱排解焦虑和寂寞。
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