
直播商城开发，直播卖货商城开发解析

产品名称 直播商城开发，直播卖货商城开发解析

公司名称 陈颖怡软件开发

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州天河东圃

联系电话 18620204095 18620204095

产品详情

直播系统开发（左经理: 188微2741电4714），直播卖货模式开发，直播卖货软件开发，直播卖货APP开发
，直播卖货商城定制，直播卖货系统软件，直播卖货系统源码，直播卖货源码开发，直播系统开发，直
播模式开发，直播APP开发。

社群是基于人的连接，通过人类天然的社交和群居属性，让线下社交在线化，它使社交变得更加高效的
同时，也让企业传播更加高效。撕裂时代的到来，客户流正在被严重分化，一个新品牌，要想通过社会
力量来抢占认知高地，引爆公众情绪，就要在原有的渠道基础上，通过社群来连接，实现线下、社群和
网络空间的用户交互的一体化。

一、直播卖货系统的特点

1、直播电商，为企业打造新的卖货方式通过营造购物场景，给用户满满的消费临场感，通过弹幕、红包
、关注等方式与商家实时互动，解决纯电商双方的消息不对称的问题，帮助商家打造场景化，激发用户
的消费欲望，快速提升产品销量。

2、流量变现

直播卖货的主播变导购，能够让商家通过自带粉丝、自带人气的名人、网红、行业大咖等主播给店铺带
来流量，让主播在直播期间，通过互动、演示等方式向粉丝推荐商品(直播卖货)，快速将流量变现。

3、注重直播的差异化

现在直播的平台太多，粉丝的关注度也在分散，一般的直播活动很难调起粉丝的激情和参与度，就更谈
不上卖货。因为一场有效的直播卖货一定是有很强的差异化和核心竞争力，就是有吸引人的亮点和差异
化。

作为VX提供的原生直播能力，小程序直播拥有以下优势：



>>01轻松收获私域流量

用户观看直播内容、预约服务均在商家自己的VX小程序内完成，无需跳转到其他小程序或APP，大大缩
短用户转化路径。

如此一来，直播带来的所有流量都将沉淀在商家自己的VX小程序中，有利于商家构建私域流量池，便于
后续长期运营。

接入小程序直播后，商家拥有充分自主性，可根据自身运营策略决定开播的时间、时长、频次。

>>02低门槛、快运营

目前小程序直播正在火热公测中，接到公测邀请的商家可在「VX小程序后台-功能-
直播」中申请开通直播能力，无需额外申请直播资质。

通过审核后，借助小程序或商城，最快1天即可完成开发，并上线带有直播能力的VX小程序。

同时，小程序直播运营十分简单，最快20分钟即可上手，商家可通过小程序直播提供的点赞、评论、抽
奖、优惠券派发等能力，与用户产生丰富互动。

>>03强社交互动、强转化

基于VX生态，小程序直播支持用户订阅直播间，订阅后用户可收到开播提醒，方便用户回访直播间。

小程序直播支持一键分享VX聊天，方便好友或社群成员访问。

其实，消费商的行为早就存在，只是人们忽略了这个概念。比如，你买了一件漂亮、价格低廉的衣服，
给你的同事、朋友说了后，他们不知在什么地点，你就带他们去购买。也就是说，你引导了消费。但是
，卖衣服的老板没给你任何好处，最多算帮了朋友一个忙。此时，你的行为已是一个消费商的行为。不
过，你这个商人没有赚到一分钱，做着没有收益的商业行为。
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