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大家好，我是老宋，这次主要分享的是爆款打造的第三个连载，那今天主要围绕转化率这块去分享。因
为转化率到了后期，是决定店铺商品权重及后期的维护作用的。所以在这块上我们也是需要深造，加深
投入产出比的优化。后期才能让店铺和商品越来越好的。

1、选款误区要懂得避开

店铺开起来后一旦明确的定位和目标，就需要开始从选款步骤做好，做了一段时间的商家都知道，选款
不对后期的努力都会白费。因为选款不成功，就算给你获取了很多的流量，你也不能很好的转化，在选
款的误区上，必须要避开。比如我是做欧美风格的服饰，我就不做大码服饰。（我们不能和大卖家相提
比论的），要做就做出自己独一无二的风格店铺，吸引买家、留住买家、转化买家。

2、选款记得一定要看数据

拼多多运营中，选款记得一定要看数据，如果选款不看数据单靠自己的经验去选款，那可能后期会错过
很多机会的。

比如A、B两个商品，A商品经验选款觉得非常好一直打造，但效果都不是很理想。而B商品只是作为副推
款上架了，但数据效果也都不错，而你却忽略了B商品的潜力，这样会导致B商品错过了爆款的机会。

所以做运营，做电商，任何时候都要注重数据，数据反馈的才是最真实的最理想的操作效果。

3、提高转化率-人群圈定



很多商家朋友会遇到一个问题，就是有流量转化率很低，其实转化率低，大部分都是几个问题：主图、
详情页、促销方案、价格，这几个方面进行优化。但很多卖家都忽略了一个问题，那就是“人群精准度
”，人群精准度决定了转化的重之重。为什么这么说呢？首先我们说几点：

1）关键词：如果你的关键词筛选都不对，投放的搜索推广展现的人群也不对，试问转化如何提高呢？

2）年龄、喜好度：对于不同喜好度的买家看到商品，转化率肯定是不同的。比如我们做的针对性是学生
，但我们多方面的风格、款式、投放关键词都针对白领去做，那你的转化也是很难提高的。

其实提高转化率，不仅仅是要做好客单价、详情页、主图，还有人群的精准度也是非常关键的哦！

 

4、差异化、优势产品

这一点相信不少卖家看过我分享的都知道，我已经强调过很多次了。如果你想着一件代发、随便做做，
也能轻松打造爆款，那你就错了。那些什么三天爆发搜索流量、五天打造爆款，只是一个噱头，但至于
为什么被人这么说，这里我就不重点说了。什么事情都需要从开始先累计、做好，关键的几个问题先弄
清楚。比如我前期做什么产品才能更有优势、款式独特吗？还是我的货源足够优势吗？这些方面都决定
了我们的后期爆款，一步一脚印哦。

希望自己的经验分享，能帮助大家突破困境。
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