
拼多多网店托管服务 提高店铺权重

产品名称 拼多多网店托管服务 提高店铺权重

公司名称 杭州臻广科技有限公司运营部

价格 .00/个

规格参数 服务模式:三对一
服务内容:全托管外包
公司地址:浙江杭州

公司地址 杭州经济技术开发区4号大街28号2幢517室

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

我公司主要经营网站装修;网站代运营;店铺运营;网站推广;运营外包

店铺的玩法有很多，那么归根到底，是要把流量做起来，有了访客，才能有转化，那么影响流量的关键

因素有很多，下面我分享下个人见解给大家。

一、类目属性标题相关性权重

1、标题关键词精准：其实，标题写作中选出方式有很多，但最有科学的还是有数据支持的，拼多多上货

助手建议大家可以借助生意参谋来查询。

2、最优类目：每天发布时选择一个最优的类目，关于这点可以参考发布时系统所推荐的，也分析竞争对

手，参考竞争对手所处类目。

3、最优属性：统计首页竞争对手宝贝发布属性情况，筛选出属性次数最多的，然后结合自己的宝贝去选

择。

二、店铺经营评分

其实，这个评分包含很多的东西，评分越高并不代表你的销量和展现就能越大，而且你先要把店铺的综



合评分做上去，那你评分搞了证明你店铺整体综合都很好，这时流量自然而然就会来，这点大家要知道

。另外，图片评分中有这么一句话，层级上升时，评分可能会下降。简单的来说，就是层级是基于销售

额的情况上下的，销售额越大层级也就越高，而销售额越大你的纠纷和售后肯定稍微也会越多，所以评

分降一点很正常。

三、层级

上面提到了，店铺层级是根据销售额去评级的，每个类目的销售额都不同，在店铺层级上，层级越高流

量也就越大，因为权重上去了。其实，这样理解并不错，但也不完全正确。其实，在层级中也是由竞争

对手的，为什么你的第六层级流量会很多，这时因为第六层级的商家比较少，而分配的流量也就多点。

但要注意，层级不同卖家竞品数量也不同，获得流量也就越大，所以层级固然重要，但不要过于执着，

因为当你执着这个层级时，很可能会误入S单的误区。

四、精准人群

在今天这个电商的时代，商品都有属于自己的展现机会，和之前不一样，需要找一个好的摊位等客户有

需求在购买，而今天流行性的产品去展示给别人感兴趣进行购买。其实，最终的性质是没变的，只是营

销方式和推广方式变了，但是不管是做推广也好，搜索也好，通过分析自己商品的核心卖点、针对性人

群，进行对商品的优化才是最好的。

关键词：只要搜索存在，关键词就一定有很大的作用，买家通过关键词搜索到你的商品，但前提是你要

做好商品的内功、内页、基础等方面的工作，想办法提升关键词的排名。

推广：无论是场景推广还是搜索推广，针对性的人群不是先分析出来再去做，推广就是做了后，看数据

进行人群统计，转化率和点击的统计，最后才能知道自己商品真正的核心人群、卖点、精准人群是哪个

。

五、店铺动销率

简单的来说，你的店铺只有发布了十以上的宝贝才计算动销的权重，也就是说若你店铺宝贝不足十个的

话，在权重上面就有点吃亏。动销也很好理解，宝贝有成交，若是滞销，建议删除不符合市场，一个月

没有什么销量的宝贝，若因为你不会操作导致没有销量，可以重新优化。
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