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产品详情

普通人做抖音橱窗带货需要准备什么？抖音橱窗带货怎么做出销量？

带货方式很多，我一一介绍，找到适合自己的才重要。

1.我先讲一下，怎么去开通抖音带货功能。

20129-11-18日起，抖音又更新了开通橱窗功能的门槛，现在只要实名认证即可直接卖货。对于现在想要
操作卖货的，其实已经没有门槛了。说句心里话，字节跳动对新手创业者真的很友好，不管是以前的头
条号，还是现在的抖音卖货。

2：到底什么是抖音卖货？

当你浏览抖音的时候，抖音视频上有一个商品卡片，这种类型的视频就可以叫做种草号。

或者去浏览抖音好物榜，里面的视频内容，都是种草类型的！

3.带货的方式有哪些？

（1）类似李佳琪类型

李佳琪基本看抖音的都知道他，带货界的扛把子。这种属于分享型ip达人，粉丝粘性非常高，对于团队
或者品牌商家可以走这种类型，因为需要的资源以及资金非常庞大，需要慢慢培养。变现周期较长。

（2）评测类带货方式

需要有挑选优质产品的眼光，表达能力要强。并且对于个人以及小团队来讲，成本较高，需要自己单独
购买！



（3）种草类型账号（重点）

这也是现在主流的玩法，抖音80%以上的带货都是这种方式。适合所有人操作，不管是个人还是团队。
门槛较低，懂一些基础拍摄即可操作。

这种账号内容就是直接摆拍产品使用效果。宣传某种商品的品质有多么好，有多么实用，以诱惑别人进
行购买的行为。

并且这种做这种类型视频，周期短变现时间快。想要操作的也可以多找一些这方面的商家以及验货群，
群内很多产品都是免费发给达人免费拍摄的，不需要自己购买！非常的友好！

有了产品，准备一个手机支架+装饰桌布-装饰摆件。就可以去操作了，基本一个星期左右即可去实践操
作了。操作过程中即可出单。唯一的痛点就是需要去思考内容，毕竟产品能不能出单，主要在内容是如
何展示的。
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