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产品名称 亚马逊跨境电商“无货源店群模式”运营技术分
享以及需要注意的事项

公司名称 郑州稻草垛商贸有限公司

价格 100.00/套

规格参数 亚马逊无货源:20
环球大厦跨境:20
蚂蚁店长:02

公司地址 郑州市金水区环球大厦B座15

联系电话  17335733553

产品详情

亚马逊无货源模式优势是什么？

产品成本优势：即供应商优势，中国的制造业十分的发达，这些我们都是

有目共睹的，因而中国的卖家在供营体系上十分的占有优势，进货的成本

要比其他国家的卖家要低得多，只要是在亚马逊销售的商品，在国内的电

商平台都可以找到。

汇率差：亚马逊的卖家主要赚取的是一个汇率差，比如欧洲站，现在的汇

率是7.5左右，国内一个进价10块的产品，亚马逊的售价基本上就是10英镑

左右，10英镑在我们看来可能会很高，但是在欧洲人看来就是10块钱，只

是他们用的是欧元我们用的是人民币，没有什么不同，因为国外的物价水

平就是这样的。



什么是“无货源模式”？

无货源是指一个卖家账号没有货源，没有产品，没有厂家就单纯的通过软

件大面的去发布商品，通过商品的数量和操作手法来获取利润，当有客户

在店铺里拍单，卖家就在上家拍货发货给购物的人的目的地，来完成一个

销售的过程。

无货源店群模式指的是，多个店铺利用这种采集上货方式来达到的一种公

司团队化运作的一种方式。而在亚马逊平台的实际运用中，这个模式通常

是通过ERP全网采集商品，通过加价上架到亚马逊的店铺中，从而赚取差

价。

无货源就意味着全网都是你的货源，无需大批量的备货，也不用多产品少

批量的备货，甚至都不用备货，这就很好的避免了店群模式前期投入过大

的问题。只要在专业的ERP帮助下，采集全网产品数据，通过数据支持，

明确要做的单品，按照方法进行产品布局，先开两家店铺，再开

5~10家店铺，把关键词占尽并且独立优化，高效变现。

无货源，不存货、不备货、不发货，也就没有了进货资金、仓库租金、物

流费用，我们只需要在考虑价格的时候，将这些成本计算到我们的定价中

，就可以做到纯盈利了，而且从单店盈利变成店群整体盈利，这一定是做

跨境，做电商最希望看到的情况。

什么是“店群模式”？

“店群模式”就是N个店铺组成的小团体、组织，称之为店群模式，一个



人可以操作多个电商平台的卖家账号，一个公司可以有几十人来操作，可

以放大化的一种模式。这个模式中心点在于多个店铺的操作和销售，简单

来说是要多开店铺，实际上是为了在一个单品领域或者类目里，尽可能的

做到多占位置，而核心的目的，是为了接近垄断一个类目或者单品，抢占

市场份额，获得最大利润。这要求店群模式的运营者要具有一定的选品能

力，而不能盲目铺货，否则，这背后的资金成本绝不是一个小数目。

ERP采集软件

ERP管理系统，就是专业服务于跨境电商这个细分领域的ERP系统，用于

对接跨境电商平台和众多货代系统、可实现多平台账号管理、智能发货、

精细化采购、动态仓储管理、详细的统计报表、以及很重要的高效刊登功

能。不懂英语，运营，物流等问题，这些都不用担心。我们ERP系统可以

直接翻译10国语言，采集上传都非常的简单方便。

全网采集商品

商品采集：ERP软件带有采集功能：ERP系统采集商品，在其他电商平台

上直接进行采集，需要手动进行商品筛选、信息的修改、产品翻译、之后

上传到你的亚马逊平台店铺里面就可以了，操作过程中并没有什么太复杂

的地方。

亚马逊无货源模式操作难吗？

据专业卖家比较之下，无货源的模式相较传统的店铺来说还是有不少优势

的：



1、门槛低，只需要开店铺群配合ERP软件就可以立即实操。无需引流等

任何付费广告、无需压货

2、投资小，每个店铺只需要缴纳手续费就可以运营项目。

3、收益快，执行力可以1-2周就会有明显收益，且受益会越来越高。

4、项目稳定，只要亚马逊允许开店，这个项目就可以一直做下去。

5、操作简单，独有的操作手法配合强大的ERP自动化软件，轻装上阵。

那么亚马逊新兴的无货源模式，对于新手来说需要注意些什么呢？

一、商品为王

亚马逊的运营核心是商品，因而卖家一定要确保商品的质量，慎重的选择

供应商，确保供应链的顺畅。

二、建立本地化运营物流

对于小卖家来说，建立一个属于自己的海外仓库是不现实的，因为投入比

较大，前期可以借助FBA亚马逊官方仓库。后期资金成熟了建立自己的仓

库，有利于市场的优化和品牌推广。

三、如何多养店铺



这个多养店铺，就是说前期不要太过于盲目的去上货，多多选择一些比较

好的产品，一定要遵守亚马逊平台的规则，不要刷单，甚至刷流量一旦被

查到，可能会直接做封店处理，所以这一点做店群的一定要注意。

其次就是要避免店铺的关联，一旦店铺被查到关联，也许会直接封所你的

亚马逊店铺，所以做跨境店群的一定要注意。

五、 注意店铺有没有和其他店铺有相同的产品，避免被封店的可能性。

在亚马逊平台上面，是对所有的卖家的扶持是很大的，所以也是有很多的

同款的商品在这上面也是会被禁止的。

总的来说，亚马逊无货源模式不失为卖家的一个新机会，门槛低、高回报

。但是，任何项目都会有一个红利期，当这个项目的平台或者这个环境处

于上升期的时候。
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