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本文由作者跨境小知识原创，转载请注明出处。

很多人说自己做shopee店铺没有流量，或者说流量少的可怜，但是真正的能把店铺做好的人，会分析店
铺为什么没有流量，如果我们只是靠着官方给的一点点流量，而不去寻找办法提升流量，今天就给大家
分享一下除了广告以外，我们还有什么办法能够提高我们的店铺流量。

第一就是粉丝，分时能够给我们带来更多的自然流量和订单，店铺的初期想办法涨粉是关键，我们可以
搜索我们店铺做的品类在平台中的大卖家，找他们的粉丝进行关注，这样我们被回粉的几率就非常大了
，也能增加我们店铺的曝光率，同时我们低价促销，各个群进行互赞，互关等等增加我们我们的粉丝量
，帮助店铺进行引流。

第二产品增加曝光量：我们可以小批量，分时间段的上新，这样我们的产品在同类型的产品搜索的时候
排名是比较靠前的，有利于我们店铺的曝光，我们在上传时间可以参考各个站点下单高峰期：例如台湾
是在下午两点到四点，晚上八点到十二点。其他的站点下单时间在网上都能搜到。还有一个就是置顶设
置，每个四个小时我们可以置顶我们五个产品，可以带来更多的流量。

第三优化产品的标题和描述，上新的时候我们可以在shopee或者是在其他电商平台上面搜索下拉词，将
比较热门的相关词语加在我们的产品上面，在这里需要注意的就是我们标题使用热门关键字的时候用空
格隔开。修改关键词的时候最好是在流量小的时间段，比如早上六七点，晚上半夜以后，搜索的人少，
对我们的影响不大，还有就是产品的标题不要经常更换，会影响到我们的产品排名。



第四这是比较重要也是最不起眼的一个点，那就是我们的店铺装修，我们的店铺封面，头像和卖场图片
风格最好是统一的，包括色系，素材等，卖场图片可以分类别的展示产品，高颜值的装修能够给买家留
下好印象，增加信任感，就算时不在我们店铺成交，她也会记住我们，需要了可能就想起我们了，你说
店铺的装修重要不。
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