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产品详情

我们认为，开品牌折扣店是一门好生意，但不是所有品牌都适合开折扣店。非大品牌本身零售价格就不
高，没有太大的折扣空间，同时，由于品牌名气度不强，因此，这种品牌对消费者没有太大吸引力。

另一方面，如果是开设大品牌折扣店，例如，运动品牌耐克，阿迪达斯折扣店，那么在折扣上就很吸引
人，一双正品耐克，阿迪达斯的鞋子小则几百，多则几千，即使是过季的款式，也有一定的折扣空间和
吸引力，必定品牌名气度和产品质量在那里。同时，在店铺设计与装修上也无需要太多费用，可能一个
小县城20万左右就能开起来，而且分销商还会提供一些其他帮助。例如，三河奥莱体育，没有加盟费，
没有拿货额度限制，同时，提供店铺装修指导，运营指导，人员培训等服务。

事实上，运动品牌一直很火，人们有外出锻炼的需求，就有相关的鞋服消费需求，这是一个持续发展的
市场，也是很有潜力且有利可图的生意，不会选择品牌的创业者，可以考虑一下耐克，阿迪达斯正品品
牌折扣店。

如果你想开一家耐克，阿迪达斯折扣店，并且在寻找货源，nike折扣店是真的么？，在今天互联网时代
背景下，很容易解决这个问题，但是，问题的关键在于如何识别一家正规可靠的正品货源供应公司，并
且在价格上有一定的利润空间。

现在品牌折扣店的确很火，在一线，二线以及三，四线城市的店铺中，都有来自三河奥莱体育的加盟商
，这是一家专业打造耐克，阿迪达斯品牌折扣店的企业，在在三河奥莱体育，加盟方可以自由拿货，没
有额度限制，同时，无加盟费用，超低的折扣价格并且保证正品，拥有完善的资质授权让你无忧开启你
自己的折扣店。

三河奥莱体育保证货品正品，承诺只销售正品的耐克，阿迪达斯商品以及拿货公司提供出货清单，双方



签署销售采购合同，证明双方存在的供货关系，来确保货品的正品，如果想开耐克，阿迪达斯折扣店的
小伙伴，三河奥莱体育是你值得依赖的供应链。

是的，现在对于零售业，的确受到疫情的影响，但我们依然要想办法应对，同业经营者的日子也不好过
，但这正是我们需要主动出击，大肆抢占市场的好时机。

今天，三河奥莱体育就为你总结一下如何主动出击，提高店铺业绩的方法，希望对耐克，阿迪达斯折扣
店的经营者有所帮助。

1. 刷好评，给赠品

现在是网络时代，很多生意都是线上线下结合模式，单纯的线下推广有很强的局限性，因此，如果你的
耐克，阿迪达斯折扣店已经在一些有名气的点评网站上出现，例如，口碑，大众点评，美团等网站，经
营者应该关注线上用户的互动情况。这对你的折扣店宣传是有利的。

2. 多活动持续进行

“多活动，线上线下结合，持续进行”。活动的玩法有很多种，单一类型的活动持续时间不宜过长，可
以变换活动类型，或者参与方式，并持续进行，甚至可以全年当中的每个时段都有活动。保持店铺的活
动和基本人气。

3. 做好细节工作

零售业的一个重要环节就是服务，为所有到店顾客提供无差异的服务，一个微笑，一声你好，一句赞美
，细节是服务的重中之重，让每位顾客感觉温暖舒适。

4. 店铺气氛

不管有没有顾客，店铺的气氛必须要好。这分为两项，首先是基础设施，从店铺装修以及布局陈设，另
一部分就是导购员，任何服务都要以顾客为中心，不能谈论与鞋服无关的话题，在有顾客的时候，导购
员的声音不要太大，可以放一些有格调的轻音乐，并且在语言技巧上培训练习。

5. 线上数字营销

数字营销对于任何一家终端零售企业越来越重要，互联网时代，人们的注意力都在线上，这使得近些年
来，电商越来越火，对线下实体店形成了强大冲击，但幸运的是，这并非只有巨头公司才能玩得的游戏
，小公司也可以参与线上营销。

6. 老客户维护

想要提高客户的复购率，必须注意老客户的维护，这是提高增量的有效办法，针对新顾客的营销也仅仅
是生意的一部分，老客户的价值更大，他不仅在于提升复购率，同时也会帮你做宣传，一句话，一条朋
友圈都能可能为你创造潜在的顾客。

奥莱体育-长春nike折扣店进货渠道？由三河奥莱体育用品有限公司提供。三河奥莱体育用品有限公司（
www.sanheaolai.com）位于河北省廊坊三河市燕郊迎宾路百世金谷工业园区内2-K。在市场经济的浪潮中
拼博和发展，目前奥莱体育在服装鞋帽代理中享有良好的声誉。奥莱体育取得商盟认证，我们的服务和



管理水平也达到了一个新的高度。奥莱体育全体员工愿与各界有识之士共同发展，共创美好未来。同时
本公司（www.aolaiyundongsports.com）还是从事阿迪达斯加盟店铺，阿迪达斯折扣店加盟，阿迪折扣店
加盟的服务商，欢迎来电咨询。
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