
伙拼商城软件开发

产品名称 伙拼商城软件开发

公司名称 陈玲祥软件开发

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道

联系电话  13160816026

产品详情

伙拼商城软件开发找小杨（166微-0759电-3885）伙拼商城分销系统开发，伙拼商城小程序开发、伙拼商
城新零售分销商城开发、伙拼商城社交电商开发、伙拼商城app定制开发、伙拼商城公众号开发、伙拼商
城app系统开发，伙拼商城系统源码开发，伙拼商城代理系统开发，伙拼商城怎么样，伙拼商城真的好吗
，伙拼商城多少钱

人在肖钢看来，过去的五年里，我国互联网银行利用科技手段服务小微企业和个体户，通过线上触达、
大数据风控和人工智能，实现大规模、低成本、高效率的服务，开创了中国独有的创新模式，树立了普
惠金融的世界范例。

伙拼商城系统开发模式介绍：

一、什么是抢购

伙拼商城旨在打造“全球消费品牌直供电商”。采用商品集采模式整合全球供应链，为全网用户提供超
高性价比商品。同时开创全新“拼团+抢购+返利”销售模式，实现商家与用户双赢的电商生态效应。

用户可采取“拼团抢购”及“直接购买”两种形式购买心仪商品。

二、参与抢购的方式和规则

1、每件商品初步分为3人、5人及10人三种人数进行拼团抢购，用户可任意选择参与，参与抢购需提前付
款，用户可预先充值到余额账户，也可按商品对应价格实时支付33人抢购，每次参与抢购均依据下单时
间的先后顺序，每人从1-10中发放三个数字抢购码;5人抢购，每次参与抢购均依据下单时间的先后顺序，
每人从1-10中发放两个数字抢购码;10人抢购，每次参与抢购均依据下单时间的先后顺序，每人从1-10中
发放一个数字抢购码。抢购码互不重复，成功抢购的依据为将参与每个团的用户下单时间之“秒”数字
相加求和，取其尾数进行对照

举例:用户参与5人抢购，分配两个数字7和8，所有用户参与时间秒数相加得37，该用户抢购成功，



注:三人抢购可能会出现抢购均失败的情况，抢购人数满足要求后一分钟即公布结果，每件商品多只有一
人可成功抢得商品，

2、为鼓励用户参与，抢购成功用户除获得商品外，还可获得平台积分奖励(火苗)。未抢购成功用户除退
还抢购款项到余额外，也可获得平台积分奖励

注:奖励根据所抢商品价格不同，奖励火苗数量不同

3、抢购成功的用户可选择发货，或者将商品发布至闲置转让转卖给其他用户8用户可同时参与多个商品
抢购

4、用户可直接在好货页面下单购买心仪商品00用户可在好货页面选择心仪商品，发起拼团抢购，同时也
可将发起的拼团分享给好友，邀请好友参与抢购。

三、火苗是什么?

火苗是“伙拼商城”为用户提供的积分奖励凭证，总量限定为10亿。

火苗有什么用？

1、用户持有火苗可每日获得现金分红，参与分红的火苗数量依据声望数量决定，1声望对应10火苗；

2、也可将火苗转让给其他用户，转让所得收益将直接进入零钱账户。

四、什么是贡献力?

贡献力是用户在“伙拼商城”上的活跃指标，用户可通过抢购、领取礼包、邀请好友等行为获得。

获得贡献力有什么作用?

1、贡献力用来提升用户等级，贡献力越多，用户等级越高；

2、用户等级越高，火苗卖出手续费越低，可领取任务数量也越多。

五、什么是声望?

声望是伙拼商城设立的一套奖励体系，主要用于鼓励用户积极邀请好友、积极完成任务。

获得声望有什么作用?

获得声望可以让持有的火苗参与每日现金分红，声望数决定参与分红的火苗数，每1声望可对应10火苗参
与分红。

其次，互联网银行在补充资本渠道上受限，制约了服务小微企业的能力。另外，互联网银行不能在线开
立小微企业和个人全功能账户，与不设物理网点的制度设计初衷相悖。这种“缺了一条腿”银行模式，
使互联网银行无法吸收存款，进一步限制了其服务潜力的发挥。此外，互联网银行股东持股比例和股东
属性受限，也不利于长期发展。
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