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拼多多私域流量是什么？如何利用私欲流量应战618大促

随着拼多多市场的发展，竞争力的不断增加，尤其是今年疫情过后，更多的外贸商家、厂家、农副产品

、实体店等商家开始进军线上市场，首先选择的就是拼多多，这个对很多拼多多商家店铺来说既是机遇

也是挑战，那我们如何可以在万花丛中来一枝独秀，这个就是需要在不断优化咱们的店铺流量和店铺的

操作，在原有的 搜索流量、活动流量、资源位流量、直播流量等这些流量的基础上，在来增加我们的曝

光和做好客户的维护。 

所以今天跟大家分享下，拼多多店铺我们在运作的时候

，如何抓住和维护好私域流量，为后期的带动新品 做活动冲刺都是一笔非常宝贵的财富。

今天跟大家分享下，什么商品适合做私域流量，如何利用私域流量做起来店铺？

问：什么是私欲流量？

答：商家可直接沟通和运营的私人领域，而沟通和运营的载体可以是我们的朋友圈、社群、QQ群，微博

等所有自己个人关系网所覆盖的社交渠道。私欲流量的本质，是对用户关系的运营，而这个关系程度决

定了私欲流量的价值。其实，私域流量就是把背后隐含的信任逻辑商业化。

问：如何利用自己的私域流量？



答：仅需三步，轻松搞定！如下：

a、找到适合做私域流量的产品

一般来说，适合做私欲流量的产品有三种:

第一种是复购性高的，如：尿不湿、奶粉、纸巾等。

第二种是具有独一性的产品，如：自己手工烘焙的糕点，DIY的饰品、包包等。

第三种是指导性的产品，如：化妆品，衣服等。

b、建立合适的场景，贯穿自己的商品

上文中说道私欲流量就是背后隐含的信任逻辑商业化，运营私欲流量的最终目的是将这些流量转化成订

单，但若一味的只想着推销自己的产品完成交易，这样就只会把信任关系给瓦解掉，而好的场景是用户

主动去购买或想要购买或想要学会更好的去使用你的产品。

例如：你运营的这些用户都是上班族，是有一定评委的精英女性群体，那么你的产品使用场景一定要贴

合他们的圈子，如：知道用户日常上班的穿搭、化妆等，有了服务场景后，每个服务触点都可以把营销

节点铺进去。再来进一步规划怎么做活动、怎么发社交文案等等。

c、根据不同的媒介，组合各种营销工具和活动

上文中也提到过私欲流量的载体可能是QQ，微信，微博等，使用各种媒介的用户行为方式可能有所不同

，例如：微信我们可以通过点赞或评论识别兴趣用户；微博可以直接直播，与用户直接互动。总之，不

同的组合打法很重要，而各个渠道的流量也可以互相打通，互相引流，不断地去扩大私欲流量池。

 将私欲流量高效的运用起来，它所能产品的价值会让你有意想不到的惊喜哦！

浙江云首网络科技有限公司是一家专注于拼多多平台深度推广代运营服务,公司坐落在美丽的杭州。

我们专注专一,只做拼多多一个平台,其他项目平台不做,这样团队更加专注,人员精力不会分散。

电商有6年多经验，目前拼多多代运营做了有2年半的时间了。

现在公司运营团队有55人，每3个人一个团队小组，现在是18支团队。所以合作后我们也是团队帮您操作
，运营店长负责人店铺全盘，美工设计师和推广专员。杭州拼多多代运营
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