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产品详情

年底，社区团购频获融资，基于预售制，以销定采，人为核心，产品为桥梁，社交为口碑，开始风靡全
国一场风花雪月的社区团购大战。

于是在这个互联时代大环境下，各种软件的开发源头开始忙碌了起来......社区团购软件开发，找（金源）
社区团购定制开发，社区团购如何制作，社区团购的小程序定制，商城定制，社区团购模板制作，社区
团购源代码，社区团购软件开发模式，社区团购模式解读，社区团购软件阅览。

如你我您社区团购：

你我您社区团购以品质为核心，具有竞争力的优势和体验服务打造中国的互联网+软件基建平台，主要
依托于小区商铺或者小区业主为社区团长，多为家庭主妇，团长可获取佣金。然后创建已公司管控的业
主群，由团长在群里发团购商品，用户可通过小程序下单，次日公司会把已购订单发至团长处，团购用
户可在团长处提取自己订购的商品，如遇售后问题，可根据公司标准进行相对于的快速理赔程序，然后
公司集中对应框进行处理事宜。

一、社区团购平台有哪些?据消息统计主要信息如下：

截止目前，已有10多家社区团购平台获得融资，如考拉精选、你我您、食享会、呆萝卜、十荟团、邻邻
壹、松鼠拼拼、小区乐、谊品生鲜、兴盛优选、每日一淘等头部项目纷纷获得千万到亿元级别的融资。

下面小编就为大家介绍一下几家做得比较好的社区团购平台：

芙蓉兴盛旗下的兴盛优选社区团购平台

简介：兴盛优选是一家有温度的社区电商平台，采用“线上预售+门店自提”的方式，为社区家庭消费
者解决以生鲜水果为核心的全品类精选的商品需求，所有商品当日下单，次日到门店自提，享受后期售



后。兴盛优选”获得了“中国风投女王”当下资本徐新领投，金沙江创投、真格基金跟投的数千万美元
A轮投资。

成绩：从2014年开始，兴盛优选团队前后历经4年，经过4次迭代转型，艰苦卓绝的模式孕育过程，依托
对供应链、仓储物流、社区小店以及社区家庭消费者的理解，深深扎根于中国680万家社区便利店，1亿
社区家庭的庞大市场上，成功研发了兴盛优选业务模型及物流配送模型。

经过短短1年的发展，兴盛优选业务已辐射湖南、湖北、江西、广东4省及十多个地(县)级市，月度GMV
突破8千万元，正处于蓬勃发展的上升期。预计在未来3-6个月，兴盛优选将快速布局，新增拓展18个省
会城市(直辖市)及N个地、县、乡镇，实现月度GMV突破3亿元的高速增长目标

社区团购你我您

简介：创立于2016年9月，以社区为入口瞄准家庭消费场景。模式很简单：以小区为单位招募小区业主或
小区店主成为团长，创建公司控群的小区业主微信群;团长在群内发布和推广团购商品，消费者通过下单;
次日根据订单量配送至小区团长处，消费者到团长提货点取货，团长根据销售额获得佣金。如出现售后
问题，团长根据售后标准进行秒赔，再由平台集中处理。

成绩：根据公司提供的数据，目前已拓展10多个城市，上万个小区，日均10万单，并保持20%-30%的增
速。你我您团队用了两年的时间整合供应链，拥有足够的产品丰富度和供应链深度，足以支持未来20城
、100城的城市扩张计划。平台预期今年年底增加20个城市，明年增加100个城市。

社区团购平台「考拉精选」

简介：拉精选是由快消品B2B平台“新高桥”孵化的社区团购项目。平台上架品类包括50%的生鲜，30%
的新奇特(网红产品)，20%的标品。在其模式中，便利店长作为团长，用户在线上平台下单拼团，于线下
便利店自提。上线60天，社区团购公司“考拉精选”完成了3000万元Pre-
A轮融资，由拓德资本领投、银河系创投、新高桥网跟投。

成绩：在今年9月据某消息报道，考拉精选已经拥有用户近6万，日均交易额达到12万，开团数共计1300
个，并实现单月盈亏平衡。目前，考拉精选用户量近9万。

据悉，仅今年8、9月，至少有十家“社区团购”项目获得融资，数亿资金跑步涌入同一赛道。红杉、真
格、险峰、GGV等一线机构也已押注布局;美团、拼多多、盒马鲜生、每日优鲜、美菜等或投资或内部孵
化，也都将枪头瞄准了这一战场虽起步于长沙，如今全国已有至少50个成规模的团队在潜伏摸索。

社区电商平台「小区乐」

简介：小区乐以全国社区为服务对象，形成地方规模化的采购，集中化管理，所有生鲜水果、熟食均来
源于格家优质供应链或者批发商(本地生活)

融资：年6月小区乐获得格家网络天使轮融资，具体融资额度暂未披露。

成果：小区乐在长沙试运营期间，两个月就从零用户增长为拥有300多名小区长，8万多用户的社区电商
平台，跃升长沙地区团购品牌top5，日均单量过千，峰值期日单量8000，创造单品红薯7500公斤4小时抢
购一空的销售纪录。

而作为新入局的社区电商平台，仅仅不到一个月的时间，“小区乐”就已经在长沙、杭州、武汉、合肥
等十余个城市，拥有了超过10万名用户，拥有了超过2000位“小区长”，日均订单量已经超过3万单，高
到单日订单超过了7万单，而客诉率只有行业平均的三分之一。无论从用户量、日均单量还是客诉率等方
面看，仅仅上线不到一个月的小区乐，已经稳稳占据了社区电商为首阵营位置。



社区团购平台为什么这么火?社区团购平台有哪些优势?

1、社区团购平台平台的优势是展示成本低，但是避免了其物流成本高的劣势。我们在电商平台买东西，
基本可以理解为一件代发，走快递物流成本就高。

2、社区团购平台平台的优势是线下店响应迅速，但是同时避免了展示成本高的劣势。

3、社区团购平台平台的优势是资金成本远高低线下店和电商平台。买家预付、渠道现款现货这种干净清
爽的交易形式在其它渠道是罕见的。笔者曾做过几年的渠道管理工作，就笔者的经验看，社区团购平台
渠道是较低成本的流通渠道。
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