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产品详情

大家好！我是老宋，关注老宋每天学习不同的店铺运营知识！今天，老宋要为大家分享的是关于新手起
量需要注意的问题。

据老宋所知，很多的拼多多新手商家朋友，前期为了能快出单，多出单，盲目的投入了很多的钱，最终
效果不尽人意，以至于做了很多的无用功。其实，之所以是这样结果，还是因为没有把钱花到刀刃上，
没有掌握店铺起量的要点，那么新手起量，要点是什么呢？

1、标题突出重点，增强链接流量获取能力

前期搜索流量的主要来源就是“标题”，标题制作需要根据产品属性，作为一名合格的拼多多商家，你
要明白你标题的侧重点是什么？找打侧重点后，在侧重点的前面加上营销词，这样能大幅度的提升类目
的点击率，增强你链接获取流量的能力。

2、学会使用低成本且高效果的营销工具

对新商家而言，最初破零及积累基础销量阶段，最佳选择就是分享店铺。因为这种方式更符合拼多多的
意愿，不仅成交成本低，效果也是最强的。若分享店铺表现好，早期平台多少会给一定扶持，因此，一
定要在早期流量访客很少的情况下实现高转化，这种链接权重起来最快。

目前，多多直播是大趋势，虽说直播现在还没直接带来大量流量的作用，但现在直播的主要作用是提升
转化率，也就是说，
若你本身流量还行，开直播在流量不变的情况能提升客单量和营销额，而这也算是变相的提高权重。

3、一个产品链接款式要多



很多的商家普遍的喜欢一个链接上一个规格的产品，其实这么做反而会降低产品被搜到的概率。商一个
产品链接，就尽可能将这个链接的产品进行充实，款式多样，种类多样，颜色多样，这样才能高产品的
权重，才会有点击和转化，通常一个产品链接，最起码要有两个以上规格可供消费者选择。这样，无论
消费者喜欢那个规格，都能同时带动其它规格的销量。

4、做活动前，要先学习排误区，避免结束回到解放前

传统电商都是“人找货”的模式，而拼多多是社交电商模式，平台活动很关键。活动流量爆发猛，大部
分新手商家在接受了同行的熏陶以后，都会对活动趋势若骛，然而看到降价幅度后心有凉了半截，一部
分吓退了，一部分硬着头皮上，结果发现上的活动不是没流量，就是亏损严重，没权重，活动结束后立
马回到解放前。

这里，拼多多上货助手奉劝各位新手商家们，活动不能是雪中送炭只能锦上添花，所以在早期，不建议
你们去报活动，尤其是要交保证金的活动，除非你是清库存。但可以报新店的一些活动，这对店铺引流
有很大帮助。

5、一定要设置优惠券

也许你会说，利润太低，送不起优惠军，其实宁愿定价高一点，把优惠券的那一部分提前预留出现，也
是恶意的。大部分消费消费心理，不是看她买到货有多便宜，而是看她到底赚了多少钱。若你可以给他
一个优惠券，让他有便宜可赚，你也有大量，大家皆大欢喜，最后还能给你一个好的评价，何乐而不为
呢！这都是经商之道。

总之，拼多多新手开店，想提升销量，提升客单量，不能盲目跟风，盲目投钱，要讲究技巧，掌握起量
要点，要把钱花在刀刃上，这样才不至于做无用功。
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