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品牌折扣店的优势有哪些呢？

耐克，阿迪达斯品牌折扣店现在很火热，越来越多的线下实体店选择经营耐克，阿迪达斯折扣店，因为
相比专卖店而言，折扣店在价格上，拥有一定的优势，超低价格拿货可以使加盟商拥有更多的利润空间
。

第二，耐克，阿迪达斯品牌自身的流量效应，这可能是投资者较为看重的一块，必定开店的核心目标就
是赚钱，无论对于线上还是线下店铺，流量就是一切，有了流量就能赚钱，而耐克，阿迪达斯就国际一
线品牌，本身就自带流量和人设，这使得加盟商无须在宣传上花费太多，只需要选择一个较好的人群地
理位置，并解决好供应链问题，同时，把自己的店铺风格把握好，虽然每家店铺都有能力采用类似的装
修和风格，但每家店铺给人的感觉就是不一样，即使商品都一样。

第二，就是品牌质量

对于运动品牌来说，质量是至关重要的，没有人希望买一双品牌鞋子，打一场篮球就报废了。这一点对
于耐克，阿迪达斯来说则不存在，这两个品牌靠的就是质量，因此，加盟商应该对自己的商品质量有信
心，这对于消费者而言，是很有吸引力的一点。

作为一家多运动品牌（耐克、阿迪达斯）折扣分销商，三河奥莱体育用品有限公司本身并不生产商品，
我们的核心服务就是连接，即品牌商与加盟商之间。并站在专业的角度，全力打造完善的耐克，阿迪达
斯鞋服供应链体系，同时发挥我们的优势，积极参与新零售体系建设，帮助我们的加盟客户更好的经营
他们的折扣店。



一家耐克，耐克折扣店连锁加盟？，阿迪达斯折扣店的销售业绩差，一定存在着某种问题，然而不幸的
是，很多经营者看不清楚问题所在，他们把时间和精力花在无效的运营上，或者根本不去优化某些问题
。

我们要知道，店铺业绩的计算公式是：

业绩 = 客流量 x 进店率 x 成交率 x 销售数量 x 销售均价

根据公式，我们知道影响业绩的具体原因，我们可以在运营的过程中，针对这部分进行优化，能否做到
业绩变好，完全看你经营者处理问题的能力，越专业越好。

1. 客流量

这是你开店之前要做好的事，它对店铺的业绩至关重要，如果你在后期发现地理位置不好，临时换位置
会消耗你的成本，要知道，店铺装修也是一笔不小的费用。

2. 进店率

进店率的计算公式：进店率 = （进店人数 / 经过总人数）* 100%

很显然，如果我们促进店铺的销售量，需要要提高的就是进店率。通常，经营者可以采取以下几种方式
提高进店率。

（1）广告吸引：（2）声音吸引：（3）货品陈列（4）卖场氛围：（5）人气带动：

3. 成交率

进店率的计算公式：成交率 = （成交人数 / 进店人数）* 100%

如何促进顾客成交有商品层面的，也有导购层面的，对于耐克，阿迪达斯折扣店，我们首先要做好选品
工作，然后就是导购员对商品信息的了解，销售语言技巧，服务态度等。这些细节工作做好也同样能够
促进顾客成交。

4. 销售数量

销售数量是指店铺当天销售货品总件数，为了促进销售量，我们可以提高单一顾客购买件数，这需要导
购员的销售能力和卖场广告宣传，例如，在高曝光位置放置促销折扣信息，以及增值信息，同时，导购
员在对顾客服务时也需要增加销售技巧，例如，搭配信息，特价信息等。从而促进顾客多消费。

5. 销售均价

对于耐克，阿迪达斯折扣店来说，价格上有很大发挥空间，我们需要尽可能地在销售过程中运用这一优
势，我们可以通过价格对货品进行大概分区，让顾客在选购前有一定的心理价位，减少顾客对价格的压
力，然后在销售时尽力通过语言技巧，即要完成成交，也要保证利润。

开耐克阿迪达斯折扣加盟店怎么样？

对于这个问题，仁者见仁智者见智，但对于懂运营，懂选货的投资者而言，这的确是一个不错的创业项
目。据相关调查表明，人们在衣着上越来越舍得花钱，并且随着时间的推移，消费者的消费方式越来越



趋于品牌化，这对于那些做耐克，阿迪达斯品牌折扣店而言，则面临更多机会，耐克，阿迪达斯都是国
际一线品牌，自带流量和人设，因此，在宣传上无需太多费用，但对于选品与选址，以及店铺装修，以
及运营等方面，投资者需要多花些心思。

如何经营好一家折扣店？

1）耐克阿迪达斯折扣加盟店的灯光颜色设置

灯光方面的设置至关重要，由模特进行单件服装展示的位置，一定要用节能的led射灯进行烘托。蓝色光
给人很冰凉、冷酷的感觉，所以适合夏装，黄色的灯光给人很温暖的感觉，因此适应冬装。店内的灯光
应该根据时间和位置综合变化，即显明亮又显柔和，千万不要太生硬，给客户带来消费压力感。

2）耐克阿迪达斯折扣加盟店的陈列方式

这是很重要的一项，布局不好可能会毁掉你的生意，有很多店铺本来出售的是品牌折扣服饰，但是搞的
就像地摊货。艺人需要包装，你的商品也需要包装，除了灯光，就是你的陈列方式，例如，货架风格，
样式，颜色，以及其它必要和非必要的装饰，对于耐克阿迪达斯折扣店来说，简约大气就是王道，给你
的客户留下品质感就算是选对了陈列风格。

3) 开耐克阿迪达斯折扣加盟店，需要的经营技巧

如果说以上两项是每个折扣店老板都能做到的，那么这一项完全看个人能力了，比拼的完全是综合实力
。其他的不过多讲，单就运营角度来看，就是很大一篇内容，例如，如何获取更多客源，如何维护老客
户，如何形成口碑营销，如何让消费者看上你的商品，如何让消费者自动发布朋友圈，如何通过自媒体
参与线上数字营销等等。这些需要花时间慢慢积累经验得来，但是从今天的竞争格局来看，从某种意义
上讲，这可能是一家折扣店能够经营好的核心竞争力。

福鼎耐克折扣店进货渠道-奥莱体育(诚信商家)由三河奥莱体育用品有限公司提供。“销售：服装服饰,体
育用品”就选三河奥莱体育用品有限公司（www.sanheaolai.com），公司位于：河北省廊坊三河市燕郊迎
宾路百世金谷工业园区内2-K，多年来，奥莱体育坚持为客户提供好的服务，联系人：石经理。欢迎广大
新老客户来电，来函，亲临指导，洽谈业务。奥莱体育期待成为您的长期合作伙伴！
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