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产品详情
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销售  白酒贴牌 养生酒定制 品牌代加工  研发 设计 贴牌 一站式服务厂家
4000平方地下恒温酒窖免费使用 欢迎您的咨询18956811105李总

国内白酒行业仍处深度调整期，转型、变革、打破固有模式成为了白酒行业2016年的口号。其中定制酒
成为了当下的热点。值得关注的是，消费者对于高端白酒的诉求从送礼请客有面子逐渐向个性化需求转
变，给定制酒创造了很大的市场空间。北京商报记者就定制酒话题采访了白酒企业、行业专家，深入探
讨定制酒是否可以成为白酒行业下一个掘金点。 中国酒业协会副理事长兼秘书长宋书玉： 

制定行业标准产业发展 

自酒业进入调整期以来，酒类行业企业也逐渐创新求变，走上了转型升级之路。定制酒业务正是处于消
费升级、行业转型期间的发展机遇，未来发展前景广阔，是企业走向消费者、服务消费者的很好途径。
甚至未来，酒企对定制酒发展可以上升为服务体验，从酿造开始，邀请消费者参与，以了解酒类的酿造
工艺，普及和推动白酒文化发展。 

目前看来，定制酒处于发展的初级阶段，是行业鼓励发展的方向。所以此次成立了定制酒联盟，也正是
希望通过联盟建立产品、服务、知识产权等方面健全的行业发展标准，使行业的中坚力量形成合力，更
好地满足消费者的个性化需求，避免过热、过度发展，进而维护好定制酒市场的规范。 

供应链升级促进定制酒发展 

目前来看，定制酒不会成为各个酒企的主要产业，但会成为酒企面对消费群体的一个窗口，尤其是可通
过定制概念向“80后”、“90后”消费者传播白酒文化，进而推动白酒的年轻化。此外，还可以借定制
酒收集消费需求，从而为标准化产品研发提供数据支持。所以，未来定制酒市场将成为新的蓝海，发展
前景广阔。 此前定制酒从成本、生产、运输等方面，都很难完全满足客户小而美的定制需求，2013年，



泸州老窖定制酒进行了供应链改造，现在进行再次升级，从供应链如包材供应、生产、物流等方面满足
客户需求。另外，还建立了定制产品标准化，如包材结构、酒体，消费者可以直接通过选项进行定制，
使定制过程更简单，而酒企也可以降低生产成本。 

酿酒大师艺术馆馆长宁小刚： 

通过定制酒加深消费者沟目前还没有一家酒企的定制酒业务收入能够达到全部收入的10%，但未来很有
可能成为现实。 

在过去的白酒十年黄金发展期中，消费者沟通工作主要是由渠道商或者是说终端商进行的。酒企主要面
对的是经销商，很少直接、主动与消费者进行有效沟通。现在逐渐调整未来消费者趋势，这正是酒企一
直以来缺失的环节，在产品研发、消费趋势的把握上，很少能够直接倾听到消费者的声音。而定制酒业
务作为消费者个性化需求的重要体现点，可以作为一个酒企与消费者的沟通途径。白酒企业通过与消费
者打交道，了解到当下的需求趋势，很可能在未来标准化产品中，以消费为本做产品研发。这便如同白
酒的文化复兴，通过定制酒这一途径，推动“以人为本”的酒企文化发展。 

四川酿艺电子商务有限公司董事长方翔： 

定制酒将成新的利润增长点 定制酒实际已经存在多年，但一直没有做大是有多方面原因的，首先，酒企
与消费者之间没有建立起畅通的互动渠道，所以定制化发展受遏制;其次，酒企普遍都是规模化、批量化
生产，其供应链体系如包材、生产线都与其规模相配套，而定制酒缺乏符合柔性定制的供应链体系;最后
，一些名酒企业成立了立的定制酒公司，但是其渠道建设，与标准化产品分层级的渠道建设缺少融合点
，以上因素都制约了定制酒的发展。 但从行业发展角度来看，未来定制酒必然会成长为酒企新的利润增
长点。而定制酒的竞争点，则不在于价格，而是在于服务上，通过提升性价比，为企业带来新的利润。
未来预计酒企将有
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