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产品详情

外贸独立站的一个难点，就是如何获取流量，因此独立站的引流也是我们非常关注的。杭州峰澜谷歌出
海体验中心就独立站的推广引流，全面的给上虞童装企业分析如何做推广。

独立站推广渠道

一、博客引流：

关于博客引流大家肯定知道，主要是说说博客引流的优势和方法：

1.定位精准：

定位精准，关注博客的用户群体通常是已经对自己的需求有明确定位，他们一般通过关键词搜索出自己
感兴趣的话题或产品对其进行更深层次的了解，比如参考下行家的意见。

2.输出内容：

博客好的地方，就在于可以持续输出优质内容，同时可以聚集非常多的一批相关用户和人群，这里和上
面的定位精准如出一辙。

同时优质的内容输出，不仅仅会让相关人群关注，还会让更多的类似行业的人群关注，这样无形就增加
了很多用户。

3.借助口碑：

借助博客口碑的推广有助于帮独立站培养忠实的用户，提高用户粘性，并且增强风险承受能力。

二、谷歌SEO：



谷歌seo优化引流，是独立站需要的推广渠道之一。

它的推广优势在于：

1.谷歌在境外的覆盖率就不用说了，这些在网上都能够查到。有了覆盖率，在人们心目中的地位就高，
那么在有需求的时候，大家先想到搜索的就是Google。

2.作为批发来讲，大家一般去Google。虽然每个国家也都有相应的服务发布平台，但大家先反应就是Goo
gle，然后是别的平台。也有人知道阿里巴巴的，但大多数人都不知道阿里。大多数中小商家宁愿选择在
Google本地里找，因为他更相信Google的排名，而不愿意相信阿里的风险(其实都差不多，但他们心理上
能接受Google的搜索)。

3.对于零售来讲，作为标品，国外(以欧美为主)，大家一般选择eBay，Amazon，wish等等。虽然Google有
shopping频道，但Google也是汇集别人的产品，真正便宜实惠的往往也是上述几个平台。

独立站引流方法和渠道还有很多，包括但不限于：论坛、短视频、网红营销等等，杭州峰澜谷歌出海体
验中心推荐大家自行拓展。我们的服务范畴覆盖外贸建站+谷歌SEO+谷歌广告+社媒营销，现在联系我
们还可免费网站诊断及专业级的运营指导。
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