
姬存希微商系统开发

产品名称 姬存希微商系统开发

公司名称 广州微码互联科技有限公司业务部

价格 1.00/个

规格参数 姬存希微商:姬存希微商系统开发

公司地址 广州市天河区

联系电话 13480273125 18122468543

产品详情

浙江姬存希化妆品有限公司(以下简称“姬存希”)成立于2015年1月19日，注册资本1000万元，实缴资本7.
02万元，法定代表人许科辉独资持有100%股权。姬存希官网宣传：品牌创立于2015年，是姬存希潜心研
制的化妆品品牌，和美丽风暴同属百纳集团旗下美妆版块。姬存希坚持“天然臻萃，奢华养美”的理念
，是面向男性和女性提供高科技、纯天然的极奢美妆品牌，提供包括基础护理、身体护理、洁面卸妆、
面膜、彩妆等系列产品。姬存希蜗牛原液焕颜睡眠面膜，宣传“淡化黑色素、祛除黄色、加速更新肌肤
细胞的活力，令肌肤恢复白嫩光泽，赋予肌肤白里透红的完美质感”等内容;姬存希蜗牛原液焕采素颜霜
，宣传“美白、防晒”等内容;姬存希蜗牛原液修护精华，宣传“全面修复敏感皮肤”等内容;姬存希蜗牛
原液焕颜乳，宣传“实现肌肤‘净-润-白-弹’的多层次需求”等内容;姬存希自然萃取黄瓜凝胶，宣传“
对吸收紫外线有良好的效果、消炎镇定、祛除细纹”等内容;姬存希光感变色隔离喷雾，宣传“一款所有
肤质类型都适用的防晒产品”⋯⋯

姬存希代理管理系统开发找（黄松181-2270-5046微电）姬存希微商下单系统、姬存希微信自助下单系统
、姬存希微商管理下单系统、姬存希代理商下单平台开发、姬存希代理商下单解决方案、姬存希代理商
下单系统功能介绍

姬存希代理管理系统是什么？

姬存希GICHANCY，是焦点，就要璀璨。品牌创立于2015年，是浙江姬存希化妆品有限公司潜心研制的
化妆品品牌，也是百纳集团旗下四大板块之一。姬存希坚持“天然臻萃，奢华养美”的理念，是面向男
性和女性提供高科技、天然的美妆品牌，提供包括基础护理、身体护理、洁面卸妆、面膜、彩妆等系列
产品。

一、姬存希代理政策

团购袋里只要一次购物满600元就可以代理，享受代理的价格，同时赠送代理资格

县级代理：首款3000元＋0。



地级市代理：首款8000元＋500。

省级总代理：首款28000元＋3000。

二、姬存希模式有什么优势

1、投资小，利润空间大。

2、发展代里商，高额的佣金、绩效奖励。

3、护肤功效，安全性好。

4、功效显着、消费需求旺盛，市场潜力巨大。

5、低级别无需市场，无需加盟费，合作政策优惠，免费培训，提供美容护肤及业务知识培训。

6、有很好的市场保护政策，全国统一价格，免费提供试用装、宣传资料等

三、微信分销模式开发的优势

1.操作方法简单，商品管理灵活

微信分销模式开发面向的是大众市场，所以在后台操作方面特别注重简洁明了，易于操作的。

2.一店变多店，式分销模式

姬存希代理管理系统解决了什么问题？

1.代理商团队日益强大，代理商团队难管理，窜货、乱价、低价现象时有发生;

2.代理商与粉丝与消费者之间的信任度难建立，代理商货卖不出去，导致代理商流失严重;

3.微商品牌迭代快，市场热点更替快，同一代理不同品牌不同级别代理身份特权无法区分;

4.朋友圈分享，无法解决信任问题、售后问题，囤货与不囤货(0物流、0库存、0风险)的代理商无法整合;

5.人工记账繁琐，订单混乱，漏单、错单现象时有发生;

6.不囤货的代理商有资源，却无返利机制渠道代理商分享销售⋯⋯等等这些问题

任何问题都是有解决方案的，如果你还有其他问题，可以电话我，一起沟通，我们支持定制开发！

姬存希代理管理系统都有哪些核心功能？

1、代理授权查询，解决信任问题总部在线授权，给旗下代理商发放电子授权证书，消费者扫码可查看经
销商的授权证书，解决代理商和消费者信任度问题

2、姬存希代理管理系统--渠道控价管理，杜绝乱价

不同层级代理不同价格，维护各层级代理商的利益，所有代理商统一在线订货、在线结算，企业全程在
线监控，防止乱价、低价。



3、在线窜货监控，防窜货防窜货监控功能，代理商做逐级发货扫描，利益环环相扣，防止代理商越级拿
货、跨区域窜货，一旦窜货，系统自动报警。

4、姬存希代理管理系统--多种返利方案，防止经销商流失多种返利方案，比如下单返利、业绩奖、年度
分红、区域分红等，防止代理商流失。

5、在线发货，自动统计手机扫码即能整箱或单品出货，自动统计订单、业绩、库存、积分返利。

6、报表记账管理，数据一键查询

姬存希代理管理系统帮助微商企业快速搭建一个微商渠道分销体系，招募大量代理商、分销商，是一款
真正的从上游到下游，线上到线下全打通的微商后台管理系统，帮你快速卖货，实现业绩倍增。而且每
一笔订单都走商城，解决信任问题、售后问题、控价问题。
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