
婚恋相亲系统开发（提供源码）

产品名称 婚恋相亲系统开发（提供源码）

公司名称 广州市一天广告设计策划有限公司

价格 666.00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区新路街8号吉邦科技园3栋一天科技

联系电话 暂无

产品详情

红娘相亲系统开发(谭先生:135*8006*8614可微信)。 （行业资深）我们是一家拥有十年开发经验的科技研
发公司，专业开发系统APP，微信小程序、公众号，源码出售，更是支持二次开发，定制开发。拥有上
百人的团队，欢迎定制，参观面谈，需要什么效果说出来，回您一套完善的系统，美丽的服务。行业资
深，完善售后。 一、下沉市场得人口具有群居性，基本一个县级都会有一个当地得自媒体平台，平台粉
丝数基本维持在20万左右。基本上每个家庭都会关注当地得自媒体平台。用户黏度较高，这就为我们得
婚恋相亲平台推广打好了用户基础。 二、目前我国县级以下地方，已经出现了严重得男女不平衡，很多
地方已经出现了严重得相亲找不到相亲对象得尴尬现象。所以，下沉市场得相亲需求是非常大得。 三、 
类似珍爱网、百合网、世纪佳缘这样的国内知名婚恋平台，基本上只停留在一二线城市，忽略了三四线
城市，而一些三四线城市的人对相亲的需求并不比一二线地区的少。正所谓“哪里有需求，哪里就有市
场”，县域相亲市场线上和线下的空白给我们带来了一个垂直领域的机会，于是本地婚恋平台应运而生 
四、大部分本地自媒体的变现依旧停留在广告模式或区域电商模式，而这种面向b端的用户体量毕竟是有
限的。区域相亲模式则是一种粉丝付费模式，从以前的面向b端用户直接转向c端用户，c端用户粉丝群体
数量更庞大，这种商业模式可以做长期的沉淀和转化
基于以上得情况，我们可以发现地方区域得相对优势： 1.下沉市场相亲行业得市场空间性很大，
2.基于县域地区，竞争压力较小 3.区域自媒体本身得优势很大
结合以上三点优势，微恋相亲平台通过调研市场和内部研究讨论，形成了一套相对成熟得运营模式
步，区域相亲离不开红娘，因此，我们通过利用红娘个人IP，将用户导入平台， 第二步，用户导入进来
之后，我们需要通过平台发布一些日常活动和模仿朋友圈功能，轮播公布相亲成功案例，吸引用户 第三
步，等待用户自行浏览，点赞、浏览心仪的异性之后，红娘可以通过我们研发的红娘管理后台，实时跟
踪用户的浏览足迹，定向转化普通用户。
第四步，通过发布一些优质的单身资源，诱导用户开通平台会员，平台为会员提供相应的结缘活动！
The doctor, without answering, looked at her gravely. Knowing she would not be allowed to keep the child much
longer, the woman kissed him again; and she passed her hand down his body till she came to his feet; she held the right
foot in her hand and felt the five small toes; and then slowly passed her hand over the left one. She gave a sob.
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