
系统开发

产品名称 系统开发

公司名称 吴泽钦系统开发

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天河区中山大道379号联合社区东区

联系电话  18026275322

产品详情

与传统电商和传统生鲜店不同,盒马鲜生以线上销售为主,线下销售为辅,但又不是一家O2O的企业。盒马
鲜生是以线下体验门店为基础,并将之作为线上平台盒马APP的仓储、分拣及配送中心,通过将线上、线下
业务完全一体化,来满足周边3公里范围内的消费者对生鲜食品采购、餐饮以及生活休闲的需求。换句话
说,盒马鲜生通过实体店建立消费者认知与美誉度,再把消费者引流到线上消费,成为粘性用户。毕竟逛超
市是低频行为,而依托于3公里配送的网上订单则是高频消费。盒马鲜生提供的线上和线下完全是同一商
品,保证了同一品质、同一价格。线下重体验,线上重交易,围绕门店3公里范围,构建起30分钟送达的冷链物
流配送体系。也就是说盒马鲜生不是一个线下超市,而是线上和线下的流量互通销售模式。举一个例子,如
果店铺里距保质期还剩一周的牛奶还有20箱的库存,这种情况对于传统的零售业“守株待兔”似的销售模
式是个麻烦。而对于盒马鲜生来说,就会迅速启动营销,以前所未有的“买一送一”的优惠价格进行打折销
售,利用大数据从众多会员中提取出买过延期牛奶或者高端牛奶的客户,统一推送了打折促销的信息,不到
几分钟的时间,20箱牛奶就会被抢售一空。作为阿里巴巴的一员,盒马鲜生拥有先天优势,依托阿里固有的
资源,在全世界范围内根据消费偏好直接采购,每天都可以从世界各地引进最优质的生鲜产品。除此之外,
盒马鲜生还推出“生熟联动”的业务,消费者选购水产品后可以在服务区指定各个海鲜的做法,如果体验过
后觉得味道不错,可以直接购买制作食物所需要的调料,自己回家加工,在盒马APP内也有相应的视频教学,
此外,店内还有自助收银机,消费者凭app可以自行扫码结账。盒马鲜生创造各种各样的场景,让消费者去拍
照、去分享、去秀,试图让现在的年轻消费者体验到消费是一种享受,是玩、是交流、是共享,这在年轻消
费者中培养了很强的粘性。

APP系统开发找【吴泽180-2627-5322微电】模式开发、商城开发、软件开发、制度平台开发APP，小程序
开发，系统开发，app系统开发。

一、奖励模式介绍：

（1）商城内338元办理VIP卡，系统自动生成专属推广二维码，享受三级分销制度返佣

例：扫我的二维进来的A，即为我的一级，A消费我就可以获得的佣金。

（2）A推荐的B，即为我的二级，B消费A和我也可以获得佣金



（3）B推荐的C，即为我的三级，C消费B和A和我都可拿到佣金

（4）在一定期限内招满一定的会员即可免费升级为代理，代理可享受比会员更多的奖金制度

（5）直推30会员升级经理，享受团队业绩4%的分红、直推100会员升级总监，享受团队业绩分红6%

二、下单流程如下：

（1）第1步—下单：每个代理的都有一个下单系统，顾客给了地址以后，在系统录取订单，提交付款，
公司后台就能收到记录

（2）第2步—摘果：会根据系统订单数量，安排摘果，昨天下单，今天摘果，明天发货，确保新鲜，坚
决不使用保鲜剂，甜蜜素等任何添加剂

（3）第3步—选果打包：采摘下来的果子，经过机器和人工挑果，去除次果烂果后打包称重装箱

（4）第4步—导单打单

代理系统里提交的订单，会按照时间顺序，审核订单，导出订单，并打印订单。订单量非常大，每天几
万单，所以订单导出了就不能申请退款了

（5）第5步—装车发货

仓库的发货量大，为了避免拥堵，仓库里会分批用9.6米的大货拖到就近的其他的物流园区域去发，分解
当地物流的压力，避免爆仓！总之用最快的速度把水果送出去

如今,盒马所开创的互联网驱动、线下体验的复合模式,已经取得初步成功,上海首店已实现单店盈利,为万
亿产值的零售行业进行互联网转型,做了有益的探索。也许阿里的目的就是通过塑造新零售的标杆,在百货
、超市、生鲜等业态上用阿里的线上经验进行改造,打造出模型,然后让整个零售行业都参照这个风向标,
在实体店的创新与转型上,自觉或不自觉地向“阿里化”靠拢。但有业内人士认为,盒马鲜生的整体优势很
难复制,阿里系新零售方面起步较早并借助自身电商基因和入股收购取得一定布局优势,前台的POS(销售
终端)和ERP(企业资源计划),后台的物流、配送、App,是完全一体化的系统,同时盒马的账户与阿里的支付
体系是深度绑定的,这种能力非初创型的企业所能实现。随着腾讯和京东系迎头赶上,未来的正面交锋在所
难免。
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