
都是代理记账，为什么价格差异这么大？

产品名称 都是代理记账，为什么价格差异这么大？

公司名称 国瑞中安集团-全球法规注册

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市光明区凤凰街道塘家社区光明高新产业园
凯科技工业园(一期)2#厂房一层B座103

联系电话 13316413068 13316413068

产品详情

为什么你们和某某公司的费用差那么多?代账公司几乎每天都能遇见客户提出这样的问题。诚然不管哪个
行业的产品和服务都会存在价格差异，但是想代理记账行业这样价格差异有一倍甚至更多，的确实不常
见。那么为什么价格差异会这么大呢?

随着互联网的普及，大多数传统行业都进入了网络时代，代理记账行业也不能避免。大量企业的涌入随
之而来的就是对客户的大量需求，所以答案已经呼之欲出：吸引客户。

可能有人会问：他们的收费这么低，难道他们不赚钱?其实这是个很天真的问题，收费低只是一个噱头，
结局只有两个：一.后期有隐形收费；二.得到与低价相匹配的低质服务。

初始创业的人可能并不了解注册一个公司需要什么，也不清楚办理流程，外面很多广告都打着0元注册公
司，代帐99元起，看似门槛很低，投入很少，但是真的办理了，你会发现注册并非0元就能搞定的，代帐
也并非99元！

代理记账公司真能低价吗？

其实，我不说有点商业头脑的人都明白。放眼世界，无论从商业常识出发，还是从企业发展历史来看，
有几个公司能够靠低价生存发展？

事实上，不仅提供低价服务的企业不能持续，一味选择低价服务的公司也没有好的发展前景。这就好比
“人际圈”效应，好的企业聚集在一起，分享着好的产品，好的服务，好的价格，好的效益和好的前景
。而差的公司也凑在一堆，劣质的产品，低价的服务，惨淡的效益带来的总是暗淡无光的未来！

从推销的角度来说，低价仅仅是推销的前奏。先提供某种低价的服务，然后利用人们的心理惯性推销高
价服务。因为已经接受了低价，得了好处，人们往往很难拒绝随后的推销。这种做法就是利用心理惯性
锁定客户。现在的低价是为了将来的高价，而且收费更多、更贵，从而将前面的低价弥补回来。比如“



某代账公司”成立初期提出了“0元注册，99元代帐”的服务，通常是针对零申报纳税人的代账服务，但
是，仅仅两三个月的时间，该公司这项服务价格已经上涨到了“200元”。很多客户这个时候虽然觉得涨
价不是很满意，但也会默认这个价格，因为频繁的换财务人员对公司来说是件非常麻烦的事。这些现象
说明，长期的低价并不能维持企业的正常经营发展，任何企业都是有成本的，对于财务公司来说并不可
能一直做亏本生意。一时低价反映出的恰恰是公司的行为本质仅仅是为了吸引眼球！

为什么说低价代理记账公司不能盲信？

1.任何无法盈利的项目都不能持久，这是常识

虽然并不能说低价就是低质，但是对于代理记账这种长期的服务模式，低价就意味着不能盈利。所以当
在记账过程中发现问题后，他们的回复往往是“这个价格我们能做到这样就够不错了，你为什么不知足?
”业务不专业与种种遇到的问题，都敷衍了事。

2.廉价人工质量无法保证

现在一些新兴代理记账公司，之所以报出令人震惊的低价,根源在于他们将企业的会计业务工作，以月为
单位，然后一个会计做上百甚至更多公司的账。相比正规的财务外包企业，其人工成本自然低廉。然而
，这样的代理记账工作能满足企业的需要吗?这样的代理记账工作能为企业的成长发展保驾护航吗?

碎片化的、片断式的会计处理，违背了会计工作的本质，使用这种代理记账方式的企业必然有严重的税
务风险，甚至对企业的正常经营带来毁灭性的后果。

3.代理记账公司不能速成

为什么说代理记账公司不能速成呢?主要原因有两个：

（1）会计不能速成

会计经验不足就会导致不熟悉记账报账业务，仅是根据票据做账，那么在处理会计业务时，极有可能因
为对收到的票据所代表的具体业务不清楚，随意记入会计账簿，虽然不影响企业的实际支出成本，但是
却会为企业带来税收风险。

（2）专业经验需要时间的累积

那些新入行的代账公司，在不讨论从业人员的专业素质的情况下，至少在与工商、税务等部门的接触经
验上，在解决各种矛盾、问题的实践经验上，与资深的行业先行者相比，有巨大的差距。

为了抢活而低价。朋友们需要警醒一下自己：企业的重要事务交给一个缺少经验的初入行者，能够放心
吗？低价是为了推销，如果低价不能带来高价的业务，不能弥补成本的支出，低价就缺少持续的支持，
低价最终就会停止、低价的服务质量就会下降。而对连续性要求很高的财务会计工作来说，服务质量的
下降还会带来严重的后果。
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