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产品详情

大家好，我是老宋。

最近听到了很多新手商家的倾诉，店铺开了好久了都没有动静，也不知道该怎么做。今天我给大家详细
分析下我们新店改怎么做才能快速有效的走上正轨。

1：不知道自己的产品是否都潜力？

产品种类复杂，拼多多的产品也非常的全面。除了极个别冷门类目竞争不是很大，普通常见的类目竞争
越来越激烈。把自己的产品进行电商销售缺不知道自己的产品有没有潜力，很多商家都会考虑这个问题
，这里我可以推荐商家首先要多去看看竞品，多挑几家店区观察。还有个最实用的方法是在推广中心—
—推广工具——搜索行业分析。输入自己的3级类目，去查看最近的行业趋势。这里可以很清晰的看到你
的行业指数。

2：不知道自己的图片标题是否合适

老生常谈的话题。相信大家报名活动的时候都会看到这句话——图片清晰美观，无文字描述无牛皮癣，
严厉打击低价引流（最低价sku、高清图、标题需一一对应）。对于图片，不需要多么花里胡哨，美观，
简洁，表达意图即可。写标题的方法大家可以参考一个公式：品牌词+核心词+类目词+属性词。没有品
牌可以不写在添加下长尾词和热搜词进去基本一个合格的标题就诞生了，我们也不用绞尽脑汁去想，更
不用去抄袭别人的。

3：开店好久了没有访客更没有销量

很多新手商家问的最多的问题就是这个，或者说不知道该从哪方面下手。前期我们有两种方式去破零。



我们可以把产品分享到各种社区，通过分享的方式去成交。还可以选择平台的多多进宝去推广。都是比
较有效的方法。任何一个电商平台都有分享这个功能，都需要把商品分享出去获取曝光。新店前期没有
搜索排名，这种方法最合适不过了。还可以让自己线下的客户去线上购买。多多进宝你和团长谈好后去
让他们推广。给店做基础的同时还能积累评价。

4：不会报活动，活动压价厉害不敢上

前期我们有了基础销量后可以选择大促类型的活动参加。这个活动不怎么压价，且门槛很低。其次有一
个资源位活动大家可以参加就是领劵中心。最小是2元卷。领劵中心的卷和我们平时自己的营销活动设置
的卷不一样，他具有推送功能，系统是可以推送给买家的，然后完成转化。大家不要忽视这两个活动。
等我们的店铺GMV越来越高的时候，根据自己的商品去参加更多的活动，比如9.9，爱逛街，秒杀等。

5：不敢开付费推广，钱立马就花没了

搜索前期可以从长尾词入手，先不加大词，大词烧钱快，且你的店铺吃不消。这样就很会导致你钱立马
花没了。想加大词的话就出价低点，等数据稳定了在慢慢调上来。可以在搜索词分析里找词输入自己的
三级类目找到和自己产品相关联的关键词。每天都进行调整。算好ROI，每天调整出价分时去控制花销
。长期下去车子就会慢慢稳定的。场景新手可以从OCPX入手，后期店铺起来了在换成手动。

6：店铺每天单子很稳定想提升

当你店铺稳定了一段时间后，不甘于现状了。想让店铺在提升一个台阶。最好的方法就是参加秒杀，首
先秒杀是不计入历史最低价且能很快的提升单量和GMV
。秒杀效果好的话会对店铺提升非常大。或者尝试把推广预算提升点，一点一点加，让流量慢慢变大。

7：维护好店铺的DSR

客服同样有转化率的。把自动回复多添加点，产品描述一类的。当客户来咨询的时候能第一时间给到回
复，解答客户的问题。及时检查自己的评价去回复，很多人买东西会详细观察你的评价页面。营销工具
里的评价有礼可以设置下，帮助自己店铺积累好评。

养一个店铺就像养一个孩子一样，需要用心。你想让他给你赚钱就让多方面维护他，投资他。新手开店
刚开始都会有个迷茫期，多看看老宋的帖子去学习下运营知识，丰富下自己的运营技巧。实在不明白可
以咨询问我，都会给你一一解答。
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