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产品详情

帝航润滑油商学院培训润滑油代理商销售

大部分润滑油代理经销商很头疼的是缺乏真正的销售员，如果润滑油厂商希望代理经销商大力销售自己
的产品，特别是新产品，就要帮助他们培训销售员，因此帝航润滑油商学院应运而生，根据不同的代理
商的情况和销售额，制定不同的培训任务和计划，以此来帮助代理商可以更好的开展业务和开拓市场。

原因如下：1、许多润滑油代理经销商没有培训员工的意识，也很少有时间传授销售技巧，对培训销售员
的态度基本是：说起来重要，做起来次要，忙起来不要。

2、销售时倾向那些他们比较了解的产品。了解这点后，销售员应该采取措施，为销售员提供必要的培训
，不仅要让他们了解自家的产品，还要让他们掌握必要的、基本的油品知识。

3、厂商的销售员如果能和润滑油代理经销商的销售员交朋友，厂商的销售员要创造机会，润滑油招商，
和经销商的手下接触，除了在业务上给他们必要的培训外，还要在感情上进行投入。

润滑油代理商的品牌营销缺失

在润滑油行业同质化的 今天，无论是在模式、产品等方面都 存在相似之处。在营销方面，虽有不同的营
销促销方式，但还会有存在普遍的问题。因此，主要探讨一下润滑油代理商在营销过程中出现的通病症
状。

1.无目标性

润滑油代理商在市场营销过程中，经常出现企业的品牌传播与品牌的核心价值或定位脱节，广告、促销
以及公关等行为都无关联性，看似红红火火，国产润滑油，但是，真正没带来多少市场影响。除浪费宣
传资源外，造成了品牌宣传无目标性，给品牌留下影响。



2.无统一性

品牌宣传无统一性，企业的品牌形象一定要统一，市场定位价值也要统一。每一个企业对目标市场或战
略市场的选择，但不管你选择的是那一市场，企业终究有一个大的方向，在大方向确定的前提下，围绕
大方向展开品牌的市场拓展，肯定是的。只有大定位，才能确定企业的基本品牌形象，才能在某一领域
或市场能够被大家称之为品牌。

 

企业和品牌就像人一样，展现在大家面前，次接触还是为深刻，润滑油，只有在接触初期建立良好的印
象，才能打下良好的基础。在建立品牌初期要注意的，定位目标要准确。

润滑油代理商需要做的就是让大家记住并加深对品牌的认可度，通过不断积累大家对品牌的关注度和记
忆度，消费者留下了深刻的印象。

润滑油代理商在处理多余库存时，要做到按照市场方面需求情况来处理库存。下面总结了一些处理多余
库存的思路与原则。

     首先，想要谋求各环节销售库存的合理储存，真正的处理问题就需要放到面上解决，需要各方沟
通协商制定出相互认同的方案，再协作完成处理。必须通过科学策划和组织，确实保证处理效果，这样
就能赢得渠道间的信任和认同，将坏事变成好事。

      其次，润滑油代理商在处理多余库存时要系统考虑，要把企业的整体市场营销规划和区域市场
运作相结合，使库存处理成为营销策略的一部分在转被动为主动。 

       再次，要分清产生多余库存的原因，根据不同情况采用相应的策略和手段，针对性处理以保
证处理的有效性。要与相关各方进行沟通协调和使用适当的方式让竞争对手了解其实际意图，车用润滑
油，达到互相理解，再进行实际操作，避免引起误会，导致不必要的反应。

     当然，润滑油代理商做好这些思路后，还需要要充分考虑可能带来的影响，做好后备措施，以便
及时应对和处理，避免造成更大的损失。

润滑油-帝航润滑油-车用润滑油由山东帝航石化股份有限公司提供。山东帝航石化股份有限公司（www.d
ehol.com.cn）是山东 济南 ,润滑油的企业，多年来，公司贯彻执行科学管理、创新发展、诚实守信的方针
，满足客户需求。在帝航润滑油领导携全体员工热情欢迎各界人士垂询洽谈，共创帝航润滑油更加美好
的未来。
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