
深圳二类电商方案设计

产品名称 深圳二类电商方案设计

公司名称 深圳云端共赢文化传媒有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市龙华区民治地铁站

联系电话  18924617237

产品详情

云端集团提供专业二类电商代运营服务。选品上，我们提供近期爆款产品，确保产品符合当前市场需求
。运营上，我们有专业的运营团队，在市场上已经沉淀了2年多，具备丰富的经验，实时监控数据，保证
客户的投资回报率。物流上，我们与多家快递商家合作，根据客户的需求选择合作快递，确保物流的速
度、服务质量和回款速度，为客户的产品签收和盈利提供保障。了解更多关于二类电商代运营，欢迎咨
询：18924617237（微信同号）二类电商是一类电商的补充，其实最早的二类电商应该是搜狐，新浪这些
门户，都是针对三四线城市具有消费力的人群，这种人群会特别谨慎或者没有在线支付的方式，但是他
们又会上网，对网购有比较大的兴趣，所以会选择二类电商的货到付款形式，更愿意相信一手交钱一手
交货。在很多人心目中，“老”代表落后，老年人不理解、不接受年轻人的生活方式。拿移动互联网来
说，似乎只是年轻人的专利，老年人连智能手机都不会用。可这个新闻表明，老年人一样有着年轻化的
一面，他们可能不是我们想象的样子。社会的发展，往往是流域性。在接受社会变化时，年轻人“春江
水暖鸭先知”，常常走在社会的前列，老年人的接受程度可能要慢一些，但并不代表他们就一直落后于
社会，脱节于社会。身在这样的新时代，老年人也会踩着年轻人的“脚后跟”，会成为新生活方式、新
消费方式的参与者。网购之所以能够迅速发展，因其满足了“人民日益增长的美好生活需要”。老年人
同样存在着这样的需要。社会已经不同了，老年人在很多方面其实也有着潮的表现，对于新生事物的接
受也没有那么冥顽不化。如果我们正视他们“日益增长的美好生活需要”，并且有意引导他们，他们对
新生事物的接受程度，可能超乎我们的想象。就好比智能手机，你以为老人只能用“老人机”，其实他
们未必不能用智能机，现实中很多老人也正在“玩”着智能机。这里需要的就是用发展的思维看待老年
人，多多正视和引导老年人的需求。综上所述，我们可以归纳出二类电商的特点和人群特征：1）是一类
电商的补充2）针对三四线城市具有消费力的人群3）人群特征：特别谨慎或者没有在线支付的方式，但
是他们又会上网，对网购有比较大的兴趣，更愿意相信一手交钱一手交货。从上面二类电商的特点中，
我们可以发现三个问题：1）一类电商的补充（它是补充一类电商无法企及的人群的购物方式，哪些人不
会用淘宝，京东这些？）2）针对三四线城市具有消费力的人群。（三四线城市具有消费力人群是哪些）
3）人群特征：特别谨慎或者没有在线支付的方式，但是他们又会上网，对网购有比较大的兴趣，更愿意
相信一手交钱一手交货。（哪些人具备没有在线支付方式又对消费谨慎，且对网购有比较大的兴趣，更
喜欢一手交钱一手交货的特征？）我不知道你们看了这几个问题，能想到哪些人？正式进入我们今天二
类电商选品的话题！有的人做二类电商不知道怎么选品，是因为不知道二类电商面对的用户群体，通过
对二类电商定义的解读，我们初步可以得出了用户画像！二类电商主要用户画像1）中老年人，这个群体
的手机里，大多不会有淘宝和京东的app，就算有，也不会使用。2）三四线城市的中老年人，三四线城
市的消费观念都偏向保守，三四线城市的房价等也是在全国偏低的，基本上三四线城市里，每个人都会



有自己的房子，基本上养大了孩子，就可以处于一种比较舒适的养老生活，没有贷款压力，也有养老金
或者儿女给的赡养费，经济水平处于盈余的状态。3）中老年人大部分没有在线支付方式（因为他们觉得
在手机进行支付是一件非常危险的事= =），但是他们现在大多会使用微信，因为微信操作还是比较简单
哈，他们知道网购这回事，觉得网购是一种潮流，他们有跟上时代的渴望，他们的交易方式一直都是面
对面买卖，一手交钱一手交货的交易方式。需要知道是哪些人需要哪些商品，他们对商品要求如何，他
们是谁，就拿保暖内衣来说，如果是姐姐对话，就会做中老年人男性保暖内衣，为什么不做女性，明明
需求量比男性大，这里就涉及一个问题，女性拥有多变，情绪化以及挑剔的性格，质量再好的商品去到
女性那，都会挑出毛病，为什么要选择中老年人的男性？1. 这部分男性经济完全是没有问题的，至少
他们孩子经济没有问题2. 他们的孩子会帮他们购买，年底了，想着给父母买点什么实用的，姐姐就是
年底给爸妈买衣服的人；3.男性对商品包容度比较高基本上，我们可以很清晰看到这些金主了，所以哪
些商品品类是适合这些金主呢？
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