
非凡FIAMM蓄电池12SP100/12v100ah尺寸重量

产品名称 非凡FIAMM蓄电池12SP100/12v100ah尺寸重量

公司名称 埃克塞德电源设备（山东）有限公司

价格 10.00/只

规格参数 品牌:非凡FIAMM蓄电池
型号:12SP100
化学类型:铅酸胶体

公司地址 山东省济南市天桥区药山街道金蓉花园（秋天）
1号楼2单元202室

联系电话 18500100400 18500100400

产品详情

非凡FIAMM蓄电池12SP100/12v100ah尺寸重量

即不间断电源，是将蓄电池（多为铅酸免维护蓄电池）与主机相连接，通过主机逆变器等模块电路将直
流电转换成市电的系统设备。主要用于给单台计算机、计算机网络系统或其它电力电子设备如电磁阀、
压力变送器等提供稳定、不间断的电力供应。当市电输入正常时，UPS将市电稳压后供应给负载使用，
此时的UPS就是一台交流市电稳压器，同时它还向机内电池充电；当市电中断（事故停电）时，UPS立即
将电池的直流电能，通过逆变零切换转换的方法向负载继续供应220V交流电，使负载维持正常工作并保
护负载软、硬件不受损坏。UPS设备通常对电压过高或电压过低都能提供保这款集装箱骨架车的亮点良
多护。SP系列非凡蓄电池市场价格非凡蓄电池价格，意大利非凡蓄电池，非凡电池、1：长时间放电特性
。 2. 适用于备用和储能电源使用。 3. 特殊的极板设计，循环使用寿命长。 4.
特殊的铅钙合金配方，增强了板栅的耐腐蚀性，延长了电池使用寿命。 SP系列 - 设计寿命10 年(10H)这
两天都在提马云和王健林的吵架，其实正常吵架，马云的话完全可以用两个字“呵呵”代替，对于万达
电商和万达扬言打造的O2O似乎不屑一顾，其中干脆问了下王健林，你准备付出多大代价？直指王健林
的痛点，后王健林只是不痛不痒的说了句，不想付出太大的代价，代价太大自己就穷了！既要转型，又
不舍得投入，这就是万达的纠结，也是大部分转型企业家的纠结，这也是很多人跟不上互联网+节奏的
根本原因，相比于干一个店就要赚一份钱的传统商业时代，互联网在基础上就颠覆了这个模式，互联网
讲就是用户，有了用户量就什么都有了，所以低价、免费、亏本的目的只有一个那就是拼命的圈用户，
终变成流量高，客户数量大的入口级产品，那就成功了。至于赚不赚钱？优酷不知道、京东不知道、微
博微信同样不知道。这么来看，万达的互联网化转型，似乎并非是孤注一掷。本来就慢了，如果再不用
金钱来买时间的话，万达电商的前景着实堪忧。众所周知，万达的成功主要是一种房东的商业模式，盖
好了之后，招商进来，然后每年收房租。拿房产抵押，然后加杠杆扩大再生产，再收租再抵押。万达凭
借着速度优势打败了其他的地产商，也成为国内商业地产里面的一杆大旗，而现在王健林思路变了，要
电商化，互联网化，一方面是体验上的改造，万达要通过APP的方式，把销售、停车位、美食城、电影
院统统的整合起来，他的思路就是信息服务，让你提前查看和预定。然后留存这一部分数据，待以后开
发。第二方面就是金融上的，给商户贷款，然后再给消费者提供消费贷款。当然第三方面就是网上商城
，非凡网据说月底就会上线。听来听去，都在理但又都不意外，万达这么干却着实有些纠结。首先，万



达是房东模式，他之前对接的只是商户，现在如果做O2O，那么就要跳过商户，直接了解用户需求，这
部分积累万达是没有的。前期的弯路和学费是肯定要交的。其次，万达的用户，跟马云的用户不一样，
万达的用户有很强的本地化特征，即使在一个城市，东边和西边的用户也不一样，消费能力不一样，消
费行为也不一样。你要通过LBS的功能定位他，然后发现他的潜在需求。至于万达广场之外的人群，或者
离万达广场很远的人群，对于万达的APP服务，实在是没什么需求。如此大的局限性，能产生多少用户
，多高的唤醒频次，存在着较大的疑问。王建林说，去年万达广场有16亿人次，今年会超过20亿，我们
暂且说他是真实有效的，这里面大多数都是重复用户，那么每月也就1亿人次，平均大约是300万人次流
量。这想成为一个入口级应用还差的太远。第三，产品粘性不高，只有在万达广场才有用，如果远离，
就完全没有用处。而每天都泡在万达广场的，也就是周边写字楼的工作人员，他们日常是要上班的，而
不是去消费的。消费能力有限。而真正的强消费者，是逛街的顾客，他们的唤醒频率高也就是每周一次
。

电池型号 额定电压
（V）

额定容量
Ah

短路电流(
A)

内阻(moh
m)

外型尺寸(mm) 重量(kg) 端子形式

20hrs,1.75v
pc

IEC60896-
21

IEC60896-
21

长 宽 高/总高

12 SP 26 12 26 630 19.5 166 175 125/125 9.0 M6
12 SP 33 12 33 925 13.5 196 130 159/164 12.0 M6
12 SP 42 12 42 910 13.9 197 165 170/170 14.2 M6
12 SP 55 12 55 1400 8.9 229 138 207/212 18.2 M6
12 SP 70 12 70 2020 6.2 272 166 191/195 23.2 M8
12 SP 72 12 70 1530 8.5 350 166 175/175 23.2 M8
12 SP 80 12 80 2150 5.8 259 168 209/213 27.0 M8
12 SP 90 12 90 2300 5.6 305 168 207/212 31.4 M8
12 SP 100 12 100 2390 5.4 329 172 214/221 32.5 M8
12 SP 120 12 120 2510 5.0 407 173 220/225 38.0 M8
12 SP 135 12 135 2920 4.3 345 172 276/281 46.3 M8
12 SP 140 12 140 2850 4.4 500 175 235/235 46.0 M8
12 SP 150 12 150 3230 3.8 483 170 220/220 46.2 M8
12 SP 155 12 155 3390 3.7 500 175 235/235 49.7 M8
12 SP 170 12 170 3800 3.3 500 192 235/235 54.7 M8
12 SP 205 12 205 3940 3.2 500 226 235/235 66.0 M8
12 SP 235 12 235 4480 2.8 500 260 235/235 75.0 M8

第四，痛点不足，O2O的吸引力不大，万达所提出的无非是顶车位，定餐馆，定影院酒店的服务，车位
除了几大城市的工作日外，其他时间是不缺的，而预定服务则大众点评和美团等产品用途更加广泛，替
代性也更强。第五，金融服务方面，万达的商户都是跨国企业居多，小的民营企业只有很小一部分，是
否存在大量的资金需求存疑，而个人消费贷这块，本就是信用卡业务，竞争者相当多，万达的地域局限
性让其发展受到比较明显的限制。第六，非凡电商，这个还真不好评价，没见到也不知道怎么卖，卖什
么。反正竞争惨烈。天猫淘宝京东唯品会亚马逊寺库等等几乎覆盖了各个领域的电商销售，万达的优势
在哪？实在讲不好综上所说的六点，万达电商没有给大家信心，相信马云听半天也是一头雾水，没啥新
鲜的点。再加上万达在互联网电商上已经折腾了将近3年，从200万高薪挖人再到团队离职，再挖人反反
复复进展却相当缓慢，另外，王健林还说万达要做轻资产的公司，这点估计让马云放心了，道理很简单
，京东虽是平台，但京东物流却是相当重资产。淘宝是轻资产但马云也在布局物流行业的重资产项目，
电商的趋势已经从轻走向了重，物流仓储逐渐变成了电商争抢市场的核心，这么看万达又一次犯了方向
性的错误。
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