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注册地址）

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

 

大家好，我是老宋，最近有很多新手商家朋友私我，店铺运营该怎么入手，需要注重哪些地方，今天就
跟大家说说

其实在新手运营过程中，我们不仅要为了店铺打造爆款而出发，因为爆款形成确实没那么简单，但我们
可以通过日常的运营优化，给店铺带来更多的流量、做好转化，这样爆款形成就更加容易了。往往和方
面当中，有很多细节可能商家们都没注意到的，所以接下来就说4个点，让大家共同学习进步。

1、测款重点不是看转化，看收藏！

我们首先都要清楚，并不是每一个点击率高的商品转化一样高，因为你的人群定位、关键词、价格，等
方面可能影响到了转化。也有可能是季节性问题，也可能是新品问题，所以这个时候我们需要测款，测
款看转化？当然不是了，款式的测试我们前期重点看收藏数据，只要你的收藏达到了5%-8%就已经足够
了（因为你是新品）。我们每一次操作新店和新品的时候，搜索推广和场景我们都主要看收藏的，因为
我们知道转化要后期慢慢提上来，测款只是让我们自己知道款式是否能成为爆款，如果可以后期我们再
进行优惠方案、主图、详情页等方面的优化，转化率就能慢慢提上来了。

2、搜索推广、场景，引流

在推广上，很多商家都会说：我亏本了，不想做！大家都要明白一个道理，电商平台竞争确实越来越大



了，这个时候如果我们商品没有资质、基础，那我们不开车怎么获取更多的流量？说真的，一个单品如
果上架就能卖，而且销量很不错，你的运气真的是非常好。至少我做了8年电商，这种上架就能卖爆的商
品我只见过2次（除品牌知名度较强的商品外）。那我们需要开车吗？当然，开车不仅看转化，而是要看
你的整体流量是否有持续上涨，因为有很多消费者通过多多搜索等推广渠道进店都不会立刻成交转化，
但当买家第二次搜索此类目下的商品时候，你的展现几率是会很大的哦。

3、短信营销（文案、老客户跟踪）

短信营销是一个不错的方法，短信营销主要是为了跟踪客户的情况，让客户了解到我们商品的优惠价、
新品、等方面的政策。这一系列的运营操作是一个资深运营必不可少的日常优化哦！

其实短信营销在多多社区里只要每天点赞评论，会有抽奖次数增加的，里面也有营销短信免费抽奖赠送
的哦。

4、文案、主图、详情页、内功优化

这个话题，已经分享了非常多次了。如果要知道如何优化可以看我其他文章哦，这里只说结果重点。我
们做好了前期的测款等思路操作后，后面要做的就是提高转化率了。排除价格、推广精准度，其实要优
化的就是详情页、文案、主图三个方面了。10张主图，我们需要做好主图的简介、视觉的排版，比如我
哪张图是要展现产品的功能、哪张图我是要介绍产品实用性，这些都需要布局好，让买家一目了然。对
于详情页和文案也都一样，我们需要知道什么好的内容排在最前面才能让买家更有兴趣的往下看，在页
面停留的时间越长，你的转化就能越高哦。

 

我们的地址：浙江省杭州市江干区下沙经济开发区四号大街28号二栋506电话：13078807615联系手机：13
078807615 期待您的咨询
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