
拼多多点店铺托管 托管大师教你做拖管

产品名称 拼多多点店铺托管 托管大师教你做拖管

公司名称 浙江天赞网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市钱塘新区东部创智大厦4幢417室（
注册地址）

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

拼多多点店铺托管 托管大师教你做拖管

拼多多点店铺托管 托管大师教你做拖管

很多的商家都选择自己在拼多多上开店创业，而开店初期流量都是会比较少的，拼多多运营如果做好了
就不用为流量和销量发愁。今天分享一下拼多多这些运营方法和技巧，提高店铺销量必备。

一、店铺定位

开店之前，我们要清晰自己店铺的定位，才能把店铺做精做大做强。定位要从这三方面考虑：商品的产
业链、价值链、供应链。卖家可以从人群定位，价格定位，风格定位等方面入手。

二、店铺人群定位

现在做电商，粉丝营销是重点之一，要想吸引更多粉丝，就要做好人群定位。例如你的产品面向大学生
，那么就要知道他们常用哪些平台，然后到这些平台宣传。可以从以下几点去考虑：

1.朋友圈分享;

2.其他APP平台推荐;

3.自媒体以及公众号的引导等。

三、店铺内产品价格定位



(1)遵守商品定价规则

商品发布的要求：市场价<单买价<团购价。这个是商家不能触犯的规则，否则商品不能发布。那么我们
应该怎么去定位这三个价格呢?首先要考虑价格是否符合市场行情，价格差距是否符合实际，不能过高或
过低或价格差距过大。

(2)平台规则

忌低价引流。低价引流是利用低价吸引到消费者点击，本身价格和标价有很大差异的情况。平台目前是
禁止低价引流的。

1. 最低SKU 和平均客单价不能超过三倍

2. 标题如果写具体规格必须有最小规格可选

3.短标题必须写最小规格，如最低价SKU是一斤，短标题写2斤，算低价引流。

(3)根据自身条件定价

根据不同的商品制定不同的定价策略，假如一家新的店铺想要破零就要在价格上有足够的吸引力。在保
证品质的同时给买家的让利。如果是常规商品，定价建议参考平台销量高的竞品，考虑自己拿货价在其
基础上做一点点让利，兼顾利率和性价比，这也更受消费者欢迎。

(4)为活动留一线

相信大家也了解到，很多活动都会有这样一条要求“提报活动商品价格保证全网最低价”，性价比越高
的商品活动报名通过概率越大，建议商家在商品定价是给活动和折扣留有一点让利空间。

四、店铺风格定位

确立自己店铺的风格，进店让人眼前一亮的感觉，尽量做到一想到这个商品，马上就想到你的店铺。大
家可以从以下几个方面尝试定位：
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